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Пояснительная записка
УЧЕБНО-МЕТОДИЧЕСКОЕ ПОСОБИЕ ПО ОРГАНИЗАЦИИ САМОСТОЯТЕЛЬНОЙ И ПРАКТИЧЕСКОЙ РАБОТЫ СТУДЕНТОВ специальности «Земельно-имущественные отношения» по дисциплине «Основы экономической теории» составлены согласно Федеральных государственных образовательных стандартов.

В пособии представлены задания для самостоятельной работы студентов, вопросы для подготовки к семинарским занятиям, практические работы, тестовые задания, вопросы для подготовки к зачёту и краткие ответы на эти вопросы. 

Перед выполнением практических заданий необходимо изучить теоретический материал, делая акцент на указанные основные дидактические единицы. По каждой теме представлены источники информации, имеющиеся в библиотеке техникума. Далее необходимо выполнить задания самостоятельной работы. 

Для организации самостоятельной работы по каждой теме имеются ссылки на вопросы семинаров и практические работы. Заканчивать работу по теме рекомендуется тестовым контролем.

Учебно-методическое пособие рекомендуется преподавателям и студентам средних специальных учебных заведений для организации семинарских занятий, практических работ, самостоятельной работы студентов и проведения контроля .
Цели и задачи дисциплины «Основы экономической теории» – требования к результатам освоения дисциплины:

В результате освоения дисциплины обучающийся должен уметь:

- оперировать основными категориями и понятиями экономической теории;

- использовать источники экономической информации, различать основные учения, школы, концепции и направления экономической науки;

- строить графики, схемы, анализировать механизмы взаимодействия различных факторов на основе экономических моделей;

-анализировать статистические таблицы системы национальных счетов, определять функциональные взаимосвязи между статистическими показателями состояния экономики;

- распознать экономические взаимосвязи, оценивать экономические процессы и явления, применять инструменты макроэкономического анализа актуальных проблем современной экономики;

-разбираться в основных принципах ценообразования;

- выявлять проблемы экономического характера при анализе конкретных ситуаций, предлагать способы их решения с учётом действия экономических закономерностей на микро- и  макроуровнях.

В результате освоения дисциплины обучающийся должен знать:

 - генезис экономической науки, предмет, метод, функции экономической теории;

- ресурсы и факторы производства, типы и фазы воспроизводства, роль экономических потребностей в активизации производственной деятельности, типы экономических систем, формы собственности;

- рыночные механизмы спроса и предложения на микроуровне, сущность и значение ценообразования, методы ценообразования, роль конкуренции в экономике, сущность и формы монополий, теорию поведения потребителя, особенности функционирования рынков производственных ресурсов;

- роль и функции государства в рыночной экономике, способы измерения результатов экономической деятельности, макроэкономические показатели состояния экономики, основные макроэкономические модели общего равновесия, динамические модели экономического роста, фазы экономических циклов;

- задачи и способы осуществления макроэкономической политики государства, механизмы взаимодействия инструментов денежно-кредитной и бюджетно-налоговой политики, направления социальной политики и методы государственного регулирования доходов;

-закономерности и модели функционирования открытой экономики, взаимосвязи национальных экономик.

Специалист по земельно-имущественным отношениям
базовой   подготовки   на занятиях по дисциплине «Основы экономической теории» овладевает    общими   компетенциями, включающими в себя способность:
OK 1. Понимать сущность и социальную значимость своей будущей профессии, проявлять к ней устойчивый интерес.

ОК 2. Анализировать социально-экономические и политические проблемы и процессы, использовать методы гуманитарно-социологических наук в различных видах профессиональной и социальной деятельности.

ОК 3. Организовывать свою собственную деятельность, определять методы и способы выполнения профессиональных задач, оценивать их эффективность и качество.

ОК 4. Решать проблемы, оценивать риски и принимать решения в нестандартных ситуациях.

Специалист по земельно-имущественным отношениям
базовой подготовки должен обладать профессиональными
компетенциями, соответствующими основным видам профессиональной
деятельности:

5.2.1. Управление земельно-имущественным комплексом. 
ПК 1.1. Составлять земельный баланс района.

ПК 1.2. Подготавливать документацию, необходимую для принятия управленческих решений по эксплуатации и развитию территорий.

ПК 1.3. Готовить предложения по определению экономической эффективности использования имеющегося недвижимого имущества.

ПК 1.4. Участвовать в проектировании и анализе социально-экономического развития территории.

ПК 1.5. Осуществлять мониторинг земель территории.

5.2.2.
Осуществление кадастровых отношений.
ПК 2.1. Выполнять комплекс кадастровых процедур.
ПК 2.2. Определять кадастровую стоимость земель.
ПК 2.3. Выполнять кадастровую съемку.

ПК 2.4. Осуществлять кадастровый и технический учет объектов недвижимости.

ПК 2.5. Формировать кадастровое дело.

5.2.3.
Картографо-геодезическое сопровождение земельно-
имущественных отношений.

ПК 3.1. Выполнять работы по картографо-геодезическому обеспечению территорий, создавать графические материалы.

ПК 3.2. Использовать государственные геодезические сети и иные сети для производства картографо-геодезических работ.

ПК 3.3. Использовать в практической деятельности геоинформационные системы.

ПК 3.4. Определять координаты границ земельных участков и вычислять их площади.

ПК 3.5. Выполнять поверку и юстировку геодезических приборов и инструментов.

5.2.4.
Определение стоимости недвижимого имущества.

ПК 4.1. Осуществлять сбор и обработку необходимой и достаточной информации об объекте оценки и аналогичных объектах.

ПК 4.2. Производить расчеты по оценке объекта оценки на основе применимых подходов и методов оценки.

ПК 4.3. Обобщать результаты, полученные подходами, и давать обоснованное заключение об итоговой величине стоимости объекта оценки.

ПК 4.4. Рассчитывать сметную стоимость зданий и сооружений в соответствии с действующими нормативами и применяемыми методиками.

ПК 4.5. Классифицировать здания и сооружения в соответствии с принятой типологией.

ПК 4.6. Оформлять оценочную документацию в соответствии с требованиями нормативных актов, регулирующих правоотношения в этой области.

Раздел 1. Введение в экономическую науку

Тема: "Предмет и метод экономической науки"

Содержание учебного материала:

Предмет экономической теории как общественной науки о производственных отношениях между людьми в условиях ограниченных ресурсов. Структура общей экономической науки: микроэкономика и макроэкономика. Основные методы экономической науки. Функции экономической теории: познавательная, методологическая, практическая. Рынок как основа организации экономики. История развития экономических учений. Ресурсы и факторы производства. 
Основные дидактические единицы:

· Экономика

· Предмет и метод экономической науки. 

· Потребности.

· Рынок

· Блага.

· Ограниченность ресурсов и порождаемые ее проблемы.

· Главные вопросы экономики.
Задание для самостоятельной работы
1. Выполнение теста «Предмет и метод экономической науки».
2. Выявление значимости  профессии «Специалист в области земельно-имущественных отношений» в условиях рыночной экономики в контексте формирования рынка земли.
Источники: 
1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010  Стр.3-16
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Рынок как основа организации экономики"

Содержание учебного материала:

Принципы работы рыночной системы. Рынок как развитая система отношений товарно-денежного обмена. Виды рынков. Признаки, принципы и функции рынка.

Основные дидактические единицы:

· Рынок.

· Принцип "невидимой руки".

· Суверенитет потребителя и производителя. Разновидность рынков.
Задание для самостоятельной работы
1. Составление схемы «Виды рынков».
    2. Выполнение теста «Рынок как основа организации экономики"
3. Анализ видов рынков в условиях рыночной системы в табличной форме.
	Виды рынков
	Признаки
	Принципы
	Функции

	рынок земли
	
	
	

	рынок жилья
	
	
	

	рынок транспортных средств
	
	
	


4. Выполнение практической работы 8 « Рынок земли».
Источники: 
1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр. 42-48
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "История развития экономической науки"

Содержание учебного материала:

Исторические этапы развития экономической теории: основные положения меркантилистов, физиократов, классической рыночной теории. Отличительные особенности экономического учения К.Маркса. Различия концептуальных положений основных экономических направлений: неоклассического, кейнсианского.

Основные дидактические единицы:

· Меркантилизм.

· Классическая экономическая школа.

· Марксистская политическая экономия.

· Неоклассическая экономическая теория.

· Кейнсианская экономическая теория.
Задание для самостоятельной работы

1. Сравнительный анализ различных экономических учений в форме таблицы
	Экономическая школа
	Единство направлений
	Различия взглядов

	· Классическая экономическая школа.

· Марксистская политическая экономия.


	
	

	· Неоклассическая экономическая теория.

· Кейнсианская экономическая теория.


	
	

	
	
	


2. Составление схемы: «Хронология формирования рынка земли в России»
Источник: Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр.17-37
Раздел 2. Основы работы рыночного механизма

Тема: "Теория спроса"

Содержание учебного материала:

Спрос как важнейший рычаг рыночного механизма. Факторы, влияющие на спрос: цена, качество, доходы, количество покупателей, реклама, цены дополняющих и заменяющих товаров, сезоны года, мода, традиции. Закон спроса. Эластичность спроса по цене.

Основные дидактические единицы:

· Спрос;

· Кривая спроса;

· Факторы спроса;

· Эластичность спроса;

· Закон спроса.
Задание для самостоятельной работы
1. Выполнение теста по теме «Спрос на товары и услуги».

2. Подготовка к семинару по теме «Спрос на рынке».
3. Выполнение практической работы «Спрос на рынке».

4. Выявление факторов, влияющих на спрос земельных участков для ИЖС(индивидуальное жилищное строительство) в г.Бирске.
	Фактор спроса
	Анализ влияния на спрос

	цена 
	

	качество 
	

	количество покупателей
	

	инфраструктура
	

	цены в соседних регионах
	

	сезон года
	

	цены квартир
	


Источник: 1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2002   стр.182-191
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.
Тема: "Теория предложения"
Содержание учебного материала:

Предложение как важнейший экономический рычаг рыночного механизма. Факторы, влияющие на предложение: цена товара, размер налогов, размер дотаций, количество конкурентов на рынке. 
Эластичность предложения по цене. Закон предложения.  Рыночное равновесие. Механизм взаимодействия спроса и предложения на рынке. Рыночное ценообразование.

Основные дидактические единицы:

· Предложение.

· Факторы предложения.

· Закон предложения.

· Равновесие спроса и предложения.

Задание для самостоятельной работы
1. Выполнение теста по теме «Предложение товаров и услуг».

2. Подготовка к семинару по теме «Предложение на рынке».

3. Выполнение практической работы «Предложение на рынке»и «Равновесие спроса и предложения. Формирование равновесной цены».
4. Выявление факторов, влияющих на предложение товаров российского производства.
	Фактор предложения
	Анализ влияния на предложение

	цена товара
	

	количество конкурентов
	

	размеры налоговых ставок
	

	размер дотаций
	

	политика государства по поддержке товаропроизводителей
	


Источники: 1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010;стр.189-193
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.
Тема: "Теория потребительского поведения"

Содержание учебного материала:

Рациональность потребителя и свобода выбора. Понятие потребительского равновесия, «эффекта замещения» и «эффекта дохода». Бюджетная линия и кривая безразличия.

Основные дидактические единицы:

· Поведение потребителя.

· Полезность товара.

· Потребительское равновесие.

· Продельная полезность.

· Рациональность потребителя.

· Закон убывающей предельной полезности.

· Эффект замещения.

· Феномен Гиффена.

· Бюджетная линия.

· Кривая безразличия.

Задание для самостоятельной работы
1. Выполнение теста по теме «Основы теории потребительского поведения».
2. Подготовка к семинару по теме «Основы теории потребительского поведения».

3. Выполнение практической работы по теме «Теория потребительского поведения».

Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010    стр. 67-73
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Потребитель и проблемы сбережений"

Содержание учебного материала:

Виды доходов потребителя: номинальные и реальные доходы. Виды сбережений: сбережение наличных денежных средств, банковские депозиты, покупка товаров в кредит, инвестирование.

Основные дидактические единицы:

· Доходы потребителя.

· Проблемы сбережений.

· Инвестирование.

· Структура рынка капитала.

· Кредитный рынок.

· Рынок облигаций.

· Рынок инвестиций.

· Рынок акций.
Задание для самостоятельной работы

    1. Выполнение теста по теме «Доходы потребителя. Проблемы сбережений».
    2. Анализ видов сбережений в табличной форме
	Вид сбережений
	Риски
	Преимущества

	Сбережение наличных денег
	
	

	Банковские депозиты
	
	

	Ценные бумаги
	
	

	Покупка недвижимости
	
	


3. Выполнение практической работы по теме «Рынок жилья».

Источники: 
1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   Стр74-93
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
Раздел 3. Сущность производства
Тема: "Теория производства. Издержки производства. Эффект масштаба"

Содержание учебного материала:

Производительные силы общества как материально-вещественная сторона производства.  Кривая производственных возможностей. Показатели развития производительных сил. Производительность труда как показатель прогресса производительных сил общества. Издержки производства: постоянные, переменные, общие, средние. Проблема минимизации себестоимости единицы продукции.

Основные дидактические единицы:

· Сущность производства.

· Ресурсы и факторы производства.

· Издержки производства.

· Себестоимость единицы продукции.

· Эффект масштаба.

Задание для самостоятельной работы

1. Выполнение теста по теме «Производство. Издержки производства».
2. Подготовка к семинару «Производство. Издержки производства».

3. Выполнение практической работы по теме «Производство. Издержки производства».
4. Анализ развития производственных предприятий в г.Бирске.

	Наименование предприятия
	Наименование выпускаемой продукции (услуги)
	Объём производства за год

(тыс.руб)
	Прибыль (тыс.руб) за год
	Рынки сбыта

	
	
	
	
	


Источники:1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010    Стр. 93-10
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.
Раздел 4. Основные модели рынка

Тема: "Теория равновесия на рынке совершенной конкуренции"

Содержание учебного материала:

Основные модели рынка: чистая конкуренция, монополистическая конкуренция, олигополия, чистая монополия. Характеристика рынка чистой конкуренции.

Основные дидактические единицы:

· Совершенная конкуренция
· Конкурентоспособность предприятия
Задание для самостоятельной работы
1. Составление схемы по теме «Модели рынка»
2. Составление таблицы «Характеристика различных видов рынка»
	Вид рынка
	кол-во участников
	вход на рынок
	контроль над ценами
	вид товаров

	чистая конкуренция
	
	
	
	


Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр.165-171

2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Монополия"

Содержание учебного материала:

Сущность и основные признаки монополизма. Монополия естественная и искусственная. Плюсы и минусы монополии и её регулирование.

Основные дидактические единицы:

· Монополия. Виды монополия.

· Основные модели современного рынка.

· Положительные и отрицательные стороны монополии.

· Антимонопольное регулирование.
Задание для самостоятельной работы

1. Составление таблицы «Характеристика различных видов рынка»

	Вид рынка
	кол-во участников
	вход на рынок
	контроль над ценами
	вид товаров

	чистая монополия
	
	
	
	


2. Выполнение практической работы по теме «Собственность. Управление собственностью».
Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр.171-193

2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Несовершенная конкуренция"

Содержание учебного материала:

Характеристика рынка несовершенной конкуренции: монополистическая конкуренция и олигополия. Основные формы олигополистических союзов.

Основные дидактические единицы:

· Олигополия.

· Союзы олигополистов.
Задание для самостоятельной работы
1. Составление таблицы «Характеристика различных видов рынка»
	Вид рынка
	кол-во участников
	вход на рынок
	контроль над ценами
	вид товаров

	монополистическая конкуренция
	
	
	
	


2. Выполнение теста «Модели современного рынка».
Источники: 
    1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и 

     статистика,2010  стр.176-178

2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Раздел 5. Государственное регулирование экономики

Тема: "Государство и экономика"

Содержание учебного материала:

Виды экономических свобод: свобода распоряжения результатами своего труда, свобода заключения сделок, свобода предпринимательства. Причины вмешательства государства в экономическую жизнь. Формы вмешательства государства в экономическую жизнь.

Основные дидактические единицы:

· Роль государства в защите экономических свобод.

· Причины вмешательства государства в экономическую жизнь.

· Формы вмешательства государства в экономику.
Задание для самостоятельной работы

1. Подготовка докладов.

 Рекомендуемые темы: 
- Государственное регулирование земельно-имущественных отношений.

- Формирование рынка земли в России.   
- Сущность и цели государственного регулирования рыночной экономики. 
    -Основные направления государственного регулирования рыночной экономики.

- Преимущества и несовершенства рыночной экономической системы.
- Причины вмешательства государства в работу рыночной экономики.
    -  Формы государственного регулирования экономики.
Источники: 
1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010  стр.233-234
2. Борисов Е.Ф. Основы экономической теории: Учебник для средних специальных учебных заведений. – М.: Высшая школа, 2005, 240 с.
Тема: "Финансовая политика государства"

Содержание учебного материала:

Структура государственного бюджета: статьи доходов и статьи расходов. Дефицит государственного бюджета. Методы сокращения дефицита государственного бюджета. Фискальная политика и виды налогов.

Основные дидактические единицы:

· Финансовая политика государства.

· Государственный бюджет.

· Дефицит государственного бюджета.

· Государственный долг.

· Фискальная политика.

· Налоги, функции налогов.
Задание для самостоятельной работы

1. Подготовка к семинару по теме «Финансовая система государства».
2. Анализ методов сокращения дефицита государственного бюджета.

	Методы сокращения дефицита госбюджета
	Характеристика
	Риски

	сокращение расходов
	
	

	повышение ставок налогов
	
	

	эмиссия денег
	
	

	гос.займы
	
	

	эмиссия гос.ценных бумаг
	
	


3. Анализ бюджета г.Бирск на предмет развития территории и инфраструктуры (по материалам газеты Победа №54 за 2014 г.)
Источники:

    1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и    статистика,2010   стр.234-249
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
Раздел 6. Денежно-кредитная система

Тема: "Деньги. История денег. Функции денег"
Содержание учебного материала:

История возникновения денег. Структура денежной массы. Уравнение И.Фишера.
Основные дидактические единицы:
· Наличные денежные средства

· Безналичные денежные средства

· Функции денег.

· Уравнение И. Фишера.

· Структура денежной массы.
Задание для самостоятельной работы

1. Составление  таблицы

	Функции денег
	Характеристика

	Средство обмена
	

	Средство измерения
	

	Средство сбережения
	


Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010 стр. 249- 251
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Банковская система.  Центральный банк и его функции. Коммерческие банки их операции"
Содержание учебного материала:

Банковская система: первый уровень: Центральный банк; второй уровень: коммерческие банки. Функции Центрального банка. Операции коммерческих банков. Кредит: необходимость, сущность и основные формы. Роль банков в экономике.

Основные дидактические единицы:

· Банковская система.

· Центральный банк.

· Коммерческие банки. 

· Прибыль банка.

· Денежный мультипликатор.
Задание для самостоятельной работы

1. Подготовка к семинару по теме «Деньги, кредит, банки»

2. Сравнительный анализ банковских операций в табличной форме.
	Виды операций
	Преимущества для клиентов
	Недостатки

	Срочные депозиты
	
	

	Депозиты 

«До востребования»
	
	

	Долгосрочные кредиты
	
	

	Ипотека
	
	



Источники: 
1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр.131-138
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Монетарная политика государства"

Содержание учебного материала:

Понятие монетарной политики. Основные направления монетарной политики. Политика кредитной рестрикции и кредитной экспансии.

Основные дидактические единицы:

· Политика дорогих  денег.
· Политика дешёвых денег.
· Кредитная экспансия.
· Кредитная рестрикция.
· Монетарное правило.
Задание для самостоятельной работы

1. Выполнение теста по теме «Денежно-кредитная система государства»
2. Анализ направлений монетарной политики государства в табличной форме
	Направления политики 
	Цели проведения
	Риски

	Политика дешевых денег
	
	

	Политика дорогих денег
	
	


Источник: 
1. Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр. 253-257
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Инфляция"

Содержание учебного материала:

Понятие об инфляции. Виды инфляции: умеренная, галопирующая, гиперинфляция, открытая, скрытая. Последствия инфляции. Методы борьбы с инфляцией.

Основные дидактические единицы:

· Виды инфляции.

· Причины инфляции.

· Методы борьбы с инфляцией.
Задание для самостоятельной работы

1. Выполнение практической работы «Деньги. Инфляция».

2.Выполнение теста по теме «Инфляция».

3. Анализ причин инфляции в табличной форме.

	Вид инфляции
	Причины возникновения
	Методы борьбы

	ползучая
	
	

	галопирующая
	
	

	гиперинфляция
	
	


4. Анализ цен на жильё в г.Бирске (методом социологического исследования –  опроса населения) за 3 года. Построение диаграмм.
Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2002   стр. 225- 229
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Раздел 7. Рынок труда

Тема: "Рынок труда.  Спрос и предложение на рынке труда"

Содержание учебного материала:

Определение рынка труда.   Факторы, влияющие на спрос и на предложение рабочей силы. Заработная плата. Основные формы заработной платы: сдельная и повременная.

Основные дидактические единицы:

· Спрос на рынке труда.

· Предложение на рынке труда.

· Заработная плата.

Тема: «Безработица. Виды и причины безработицы, пути сокращения безработицы» 

Содержание учебного материала:

Понятие безработицы. Виды безработицы: фрикционная, структурная, циклическая, сезонная, скрытая. Последствия безработицы и пути сокращения безработицы.
Основные дидактические единицы:
· Виды безработицы: фрикционная, структурная, циклическая, сезонная, скрытая.

· Последствия безработицы.

· Методы сокращения безработицы.

· Взаимосвязь безработицы и инфляции.
Задание для самостоятельной работы

1. Выполнение теста по теме «Рынок труда».
2. Подготовка к семинару по теме «Рынок труда. Безработица».

3. Выполнение практической работы по теме «Рынок труда».
Источник: Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр. 223- 225
Раздел 8. Международные экономические отношения

Тема: "Международная торговля"

Содержание учебного материала:

Международная специализация и торговля. Абсолютные и сравнительные преимущества международной специализации и торговли.

Основные дидактические единицы:

· Международное разделение труда.

· Абсолютное и сравнительное преимущество Международной специализации и торговли.

· Политика протекционизма.

· Свободная торговля.
Задание для самостоятельной работы

1. Подготовка к семинару по теме «Международные экономические отношения».
2. Анализ методов протекционизма в табличной форме

	Методы протекционизма
	Характеристика
	Риски

	таможенные пошлины
	
	

	импортные квоты
	
	

	лицензирование
	
	

	субсидирование экспорта
	
	


Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр. 270- 275
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Тема: "Международные валютные отношения. Валюта.  Валютный курс.  Государственное регулирование валютного курса"

Содержание учебного материала:

Значение валюты. Виды валют: национальная, иностранная, коллективная. Валютный курс, роль валютного курса в экономике. Виды валютных курсов: фиксированный, свободно-плавающий, управляемо плавающий.
Основные дидактические единицы:

· Валюта и ее типы.

· Курс валюты и его роль в экономике.
Задание для самостоятельной работы

1. Выполнение теста по теме «Международные экономические отношения».
2. Подготовка к семинару по теме «Международная валютная система»
3. Анализ этапов развития международной валютной системы в табличной форме

	этапы развития международной валютной системы
	период
	характеристика

	система золотого стандарта
	
	

	бреттон-вудская система
	
	

	система  плавающего валютного курса
	
	


Источники: 
1.Куликов Л.М.Основы экономической теории: Учеб.пособие.- М.: Финансы и статистика,2010   стр 296-306
2. Карич Л.К. Основы экономической теории: Учебное пособие для   образовательных учреждений среднего профессионального образования потребительской кооперации. – 2-е изд., испр. и доп. – Мытищи Моск. обл.: ЦУМК Центросоюза РФ, 2009. – 108 с.;
3. Михайлушкин А.И.  Экономика, практикум:  Учебное  пособие/А.И.Михайлушкин, П.Д.Шимко. – М.: Высшая школа, 2001. – 311 с.;
4. Мицкевич А.А. Сборник заданий по экономике: - М.: «Вита-Пресс» 1997. – 144с.;
5.Толмачёва Р.П. Краткий словарь по экономической истории: термины, понятия, имена, хронология. – М.: Дашков К, 2003. – 188 с.
Семинары

Семинар1. Спрос на рынке

Вопросы:
1. Какое значение имеет величина цены для формирования величины спроса? Как цена на недвижимость влияет на спрос на неё?
2. Перечислите факторы, влияющие на спрос земельных участков.

3. Опишите структуру потребительских товаров, которая была бы единой для следующих групп населения: школьники, пенсионеры.

4. Начертите кривую спроса при единой цене на молочные продукты и канцелярские товары для школьников и пенсионеров. Объясните обнаруженные вами различия субъективных вкусов в этих группах потребителей.

5. Спрос напрямую зависит от уровня денежных доходов покупателей. Как вы объясните эту зависимость? Изобразите её с помощью графика.

6. На динамику спроса влияют как ценовые, так и неценовые факторы. Назовите ценовые факторы. Чем неценовые факторы отличаются от ценовых?
Семинар 2. Предложение на рынке

Вопросы

1. Какое значение имеет величина цены для формирования величины предложения?

2. Известно мнение, что налоги душат предприятия. Как вы понимаете эту  фразу?  Как размер налогов может влиять на формирование предложения?

3. К каким результатам приведёт ведение правительством субсидий производителям за каждый выпущенный компьютер?

4. Каким образом продавец может  реализовать залежалый   товар?

5. В каком случае может произойти смещение кривой предложения  вправо-вниз?
6. Охарактеризуйте предложение жилья в вашем городе (районе). Какие факторы влияют на формирование предложения жилья? 
Семинар 3. Равновесие спроса и предложения

Вопросы

1. Какие соотношения спроса и предложения возможны?

2. В чём разница между дефицитом и затовариванием?
3. Может ли рынок достичь равновесия, если государство запретит изменение цен?
4. Начертите график равновесия спроса и предложения на рынке некоего товара, укажите точку его равновесной цены. Объясните, почему   площадь на графике выше точки равновесной цены называют областью товарных излишков, и наоборот, площадь  ниже этой точки – областью дефицитов.
5. Какое влияние на спрос и предложение оказывает государственное регулирование цен? Изменения какого характера возникают  на рынке товаров – появляется избыток или дефицит товаров?
6. Должно ли государство влиять на формирование цен на рынке недвижимого имущества? Как вы понимаете термин «социальное жильё»?
Семинар 4. Теория потребительского поведения

Вопросы

1. Вода нужнее человеку, чем алмазы. Почему же алмазы стоят  дороже воды?

2. Приведите примеры действия закона убывающей предельной полезности в реальной жизни.

3. Приведите примеры и объясните влияние на величину потребительского спроса, во-первых, эффекта дохода ( при снижении цены и неизменном денежном доходе покупатель предъявляет возросший спрос на товары) и, во-вторых, эффекта замещения ( покупатель замещает подешевевшим товаром другие, более дорогостоящие товары).
4. Как с помощью закона убывающей предельной полезности объяснить постоянный рост цен на жилые и нежилые помещения?
Семинар 5. Производство. Издержки производства

Вопросы

1. Приведите конкретные статьи расходов фирмы, которые относятся к постоянным и переменным издержкам.

2. Назовите пути минимизации себестоимости единицы продукции и максимизации прибыли.

3. Назовите преимущества крупных фирм по сравнению с небольшими фирмами и наоборот.
4. Назовите издержки производства строительной компании по строительству жилых домов. Как вы объясните разницу между себестоимостью квадратного метра жилья и его рыночной ценой?
Семинар 6. Доходы граждан. Проблемы сбережений

Вопросы:

1. Какое имущество может выступать в качестве объекта инвестиций для семей, желающих сохранить свои сбережения от инфляции?

2. Как должны соотноситься темпы роста номинальных доходов и инфляции, чтобы реальные доходы потребителей не снижались?

3. Как вы понимаете выражение «инвестиционный голод»?

4. Почему продажа товаров в рассрочку является мощным инструментом побуждения людей к труду?

5. Почему повышение уровня процентного дохода по сберегательным вкладам в банках обычно ведёт к падению курсов акций, а снижение процента – к их росту?
6. Каким образом возможно приобрести жильё молодой семье? Охарактеризуйте специальные программы, направленные на решение жилищной проблемы в России.
Семинар 7.Деньги.  Инфляция

Вопросы

1. Назовите функции денег.

2. Опишите, как пострадают от инфляции следующие группы населения:

· Люди, взявшие деньги в долг для строительства дома;

· Пенсионеры с фиксированным доходом;

· Лица, предоставившие деньги в долг под фиксированный процент.

3. Назовите инструменты, которые государство может использовать в борьбе с инфляцией.

4. Американец решил  отдохнуть в России. В каком году это будет наиболее выгодно для него, если курс обмена валют по годам составляет соответственно:

1-й год 29 рублей за 1 доллар

2-й год 28 рублей за доллар

3- й год 27 рублей за доллар?
5. Может ли земля как товар выполнять функции денег?
Семинар 8.  Рынок труда. Безработица
Вопросы

1. Назовите последствия безработицы и пути сокращения уровня безработицы в стране.

2. Почему существует естественный уровень безработицы в стране?

3. Какова взаимосвязь безработицы и инфляции?

4. Дайте характеристику рынка труда вашего региона:

- какова численность трудоспособного населения;

- какова численность безработных;

- определите уровень безработицы;

- какие профессии пользуются наибольшим спросом;

-какие профессии не пользуются спросом.

Семинар  9. Деньги. Кредит. Банки
Вопросы:

1. Почему золото и серебро «вытеснили» товарные деньги в виде соли, слоновой кости, мехов?

2. Почему в условиях экономической нестабильности коммерческие банки предоставляют в основном краткосрочные кредиты?

3. Обоснуйте, почему коммерческие банки стремятся к расширению пассивных операций (увеличению видов различных банковских вкладов)?

4. Может ли товарная партия бананов выступать в качестве обеспечения кредита?

5. В чём экономический смысл установления Центральным банком норматива обязательных резервов для коммерческих банков? Как система банковских резервов влияет на объём денежного предложения?
6. Объясните суть ипотечного кредитования. 
Семинар 10. Финансовая система государства

Вопросы:

1. Каковы отличия внутреннего государственного долга от внешнего?

2. Объясните связь между собираемыми налогами и выполнением государством экономических функций.

3. Центральный банк выполняет определённую роль в деле поддержания основ рыночной экономической системы. В чём это проявляется? 
Семинар 11. Международные экономические отношения
Вопросы:

1.Должно ли производство товаров в России иметь протекционистскую защиту? Какие из перечисленных товаров нуждаются в ней особенно: самолёты, автомобили, телевизоры, пшеница, нефть, металл, текстиль, холодильники, удобрения?

2. какие выгоды и какие убытки приносит стране внешняя торговля?

3. В настоящее время на долю готовой продукции в общем объёме российского экспорта приходится около15% его общего объёма, остальная часть экспорта – это сырьё (нефть, газ, лес). какими причинами объясняется такая структура экспорта?

Семинар 12. Международная валютная система
Вопросы:

1. Каковы причины снижения валютного курса рубля по отношению к валютам западных стран?

2. В какой валюте вы предпочитаете хранить и преумножать свои сбережения и почему?

3. Почему каждая страна стремится иметь свою национальную валюту?

4. Какие функции выполняет валютный курс?
Практические работы

Практическая работа 1. Спрос на рынке

1.По данным, представленным в таблице 1,  о т м е т ь т е правильное соотношение между изменением спроса на земельные участки, с одной стороны, и изменением равновесной цены и равновесного количества земельных участков, с другой.

Таблица 1
	№ п/п
	Изменения

	
	Спроса
	Равновесной цены
	Равновесного количества

	1.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	2.
	Уменьшается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	3.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	4.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	5.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	6.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 

	7.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 


2. По данным, представленным в таблице 2, о т м е т ь т е правильное соотношение между, с одной стороны, изменением спроса на автомобили и изменением равновесной цены и равновесного количества автомобилей, с другой.

Таблица 2
	№ п/п
	Изменения

	
	Спроса
	Равновесной цены
	Равновесного количества

	1.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	2.
	Уменьшается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	3.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	4.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	5.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	6.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 

	7.
	Правильного ответа нет 


 3. По данным, представленным в таблице 3, о т м е т ь т е правильное соотношение между, с одной стороны, изменением спроса на земельные участки  и изменением равновесной цены и равновесного количества земельных участков, с другой.

Таблица3
	№ п/п
	Изменения

	
	Спроса
	Равновесной цены
	Равновесного количества

	1.
	Уменьшается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	2.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	3.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	4.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	5.
	Уменьшается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	6.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	7.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 


     4. По данным, представленным в таблице 4, о т м е т ь т е правильное соотношение между, с одной стороны, изменением спроса на земельные участки и изменением равновесной цены и равновесного количества, с другой.

Таблица 4 
	№ п/п
	Изменения

	
	Спроса
	Равновесной цены
	Равновесного количества

	1.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	2.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	3.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	4.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 


5. Допустим, в мире есть три наиболее богатых коллекционера раритетных автомобилей, охотящихся за уникальной моделью. Все три оставшихся экземпляра у вас. Вы оцениваете спрос следующим образом:
   Жан готов купить автомобиль за 5000тыс. долл.. Иван - за 4000 тыс. долл., а скряга Джон - только за 3000тыс. долл.
Как вы будете действовать, если они не знают друг о друге?
а) Постройте кривую спроса.
б) Что вам надо делать, чтобы максимизировать собственный доход?
6.  В результате опроса потребителей удалось выяснить, кто по какой цене согласен купить однокомнатную квартиру, причём каждый назвал макси​мально возможную для себя цену. Все данные сведены в таблице:

	Цена (тыс.руб.)


	900
	920
	940
	960
	980
	1000

	Потенциальное  количество

Продаж по данной цене
	4
	5
	7
	6
	3
	2


а) Постройте кривую спроса.
б) Определите величину спроса при цене 670 тыс.руб.

7. В результате опроса потребителей удалось выяснить, кто по какой цене может приобрести земельные участки в г. Волхове Ленинградской области. Данные опроса помещены в таблице.

	Цена, тыс. руб. за кВ.м 
	100
	120
	140
	160
	180
	200

	Потенциальное

количество

продаж по

данной цене
	4
	5
	7
	6
	3
	2


Используя данные таблицы:
1. постройте кривую спроса;
2. оцените величину спроса при цене 190 тыс. руб.;
3. найдите дуговую эластичность спроса в интервале от 150 до 180 руб..
8. При цене 5 рублей величина спроса на репчатый лук пригородного Санкт-Петербургского совхоза "Шушары" за день на базаре составил 200 кг. Найдите величину спроса при цене 7 руб., если дуговая эластичность спроса при изменений цены от 5 до 7 руб. состав​ляет 8.
9.  В результате повышения цены на недвижимость земельные участки в городе Н повысились в цене с 50 тыс. до 60 тыс. рублей за сотку. Объем спроса сократился с 900 до 700 соток  в год. Общий уровень объема не изме​нился. Определите коэффициент эластичности спроса по цене (то​чечной и дуговой).

Практическая работа 2. Предложение на рынке
1.По данным, приведенным в таблице 1,  о т м е т ь т е правильное соотношение между изменением предложения квартир, с одной стороны, и изменением равновесной цены и равновесного количества, с другой.
Таблица 1.
	№ п/п
	Изменения

	
	Предложения
	Равновесной цены
	Равновесного количества

	1.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	2.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	3.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	4.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 


2. По данным, представленным в таблице 2, о т м е  т ь т е правильное соотношение между изменением предложения жилых домов, с одной стороны, и изменением равновесной цены и равновесного количества, с другой.

Таблица 2.
	№ п/п
	Изменения

	
	Предложения
	Равновесной цены
	Равновесного количества

	1.
	Увеличивается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	2.
	Уменьшается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 

	3.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Уменьшается 

	4.
	Уменьшается 
	Уменьшается 
	Увеличивается 

	5.
	Увеличивается 
	Увеличивается 
	Увеличивается 

	6.
	Уменьшается 
	Уменьшается 
	Уменьшается 

	7.
	Правильного ответа нет 


3.  Оцените эластичность предложения: величина предложения на вторичное жильё увеличи​вается со 120 до 150  при росте цены с 30 тыс до 38 тыс.рублей за кВ.метр.
Практическая работа 3. Равновесие спроса и предложения.Формирование равновесной цены.
1.В таблице приведены шкалы спроса и предложения квартир на первичном рынке. Заполните графы "избыточный спрос", избыточное предложение", объём продаж", "направление изменения цены и отметьте строчку, соответствующую положению равновесия на рынке.

	Цена, тыс, руб.

кВ.м.
	Величина

спроса,

тыс. кВ.м.
	Величина

предложения

Тыс. кВ.м.
	Избыточ-ный

спрос
	Избыточ-ное предложение
	Объем 

продаж
	Направ-

ление

изменения

цен

	26
	160
	10
	
	
	
	

	28
	130
	30
	
	
	
	

	30
	110
	55
	
	
	
	

	32
	80
	80
	
	
	
	

	37
	60
	100
	
	
	
	

	40
	40
	130
	
	
	
	

	4,0
	20
	160
	
	
	
	


2.На бирже торгуют стандартными товарами - фьючерсами на 100 т. неф​ти, то есть документами на поставку товара в будующем. Брокеры-покупа​тели получили следующие заявки от их клиентов на покупку фьючерсов со сроком поставки через 3 месяца:

	Цена,

тыс. долл.
	14,4
	14,5
	14,6
	14.7
	14,8
	14,9
	15,0
	15,1
	15,2
	15,3

	Число

заказов
	1
	2
	3
	4
	5
	4
	3
	2
	2
	1


При этом брокеры-продавцы получили следующие заказы (указаны число предлагаемых фьючерсов):

	Цены,

тыс. долл.
	14,5
	14,6
	14,7
	14,8
	14,9
	15,0
	15,1
	15,2
	15,3
	15,4

	Число

предлагае-

мых к продаже

фьючерсов
	1
	2
	3
	4
	5
	4
	2
	2
	2
	2


а) Постройте шкалы и графики спроса и предложения.
б) Найдите равновесную цену и равновесное предложения.
3.На основании данных, приведенных в таблице, определите равновес​ную цену товара, равновесный объем продаж.

	Цена
(руб.)
	Объем спроса в год    (млн. шт.)
	Объем предложения в год (млн. шт.)

	80
	9
	3

	100
	8
	5

	120
	7
	7

	140
	6
	9

	160
	5
	11


1. Каков будет объем продаж при цене 100 рублей?
2. Каков будет объем продаж при цене 140 рублей?

4. В таблице представлены данные, характеризующие различные ситуа​ции на рынке вторичного жилья.
	Цена

(тыс.руб.)
	Объем спроса в год

(тыс кВ.м)
	Объем предложения в год

(тыс.кв.м)

	25
	70
	10

	28
	60
	30

	34
	50
	50

	38
	40
	70

	40
	30
	90


1. Изобразите графически кривую спроса и кривую предложения по данным таблицы.
2. Если рыночная цена на квартиры на вторичном рынке равна 25т. руб., что харак​терно для данного рынка - излишки или дефицит? Каков их объем?
3. Если рыночная цена на  квартиры на вторичном рынке составит 32 т.руб., что харак​терно для данного рынка - излишки или дефицит? Каков их объем?
4. Чему равна равновесная цена на этом рынке?
5. Рост потребительских расходов повысил потребление квартир на вторичном рынке  на 15 тыс  кВ.м при каждом уровне цен. Каковы будут равновесная цена и равновесный объем предложения?
6. В графах таблицы приведены некоторые данные о спросе и предложе​нии  двухкомнатных квартир на вторичном рынке. Заполните таблицу до конца.

	Цена 

т.руб. кВ.м
	Величина

спроса
кВ.м
	Величина 

предложения
кВ.м
	Избыто-

ный спрос
кВ.м
	Избыточ-

ное предло-

жение кВ.м
	Объем

продаж
кВ.м
	Выручка

Тыс. руб.

	22
	1800
	
	
	
	
	2000

	25
	
	
	1250
	
	450
	

	27
	1100
	600
	
	
	
	7200

	29
	
	900
	0
	
	
	11700

	31
	
	
	
	400
	700
	


7. Ниже приведены  данные о ситуации на рынке автомобилей:

     цена    (ден. ед.)


 
8
16
24
32
40

спрос  (млн. шт.)



70
60
50
40
30

предложение   (млн. шт.)

          10
30
50
70      90

а) Начертите график спроса и предложения автомобилей
б) Какая ситуация сложится на рынке  - возникает излишек или дефицит автомобилей – при цене 8 ден.ед. Определите  объем излишков  (дефицита)

в) Выполните то же задание при условии, что цена составила  32 ден.ед. за автомобиль.

г)  Чему  равна равновесная  цена автомобилей на этом рынке?

8. Продавец газеты «Домашний калейдоскоп» решил снизить цену с

18 руб. до 15 руб. при этом спрос возрос с 200 до 240 штук. Какова эластичность спроса? Целесообразно  ли поступил продавец, если учесть, что он покупал газеты по 12 руб.

Практическая работа 4. Теория предельной полезности
1. Постройте кривые общей и предельной /маржинальной/ полезнос​ти по следующим данным:

	количество товаров
	общая полезность
	предельная полезность

	1
	…
	20

	2
	37
	…

	3
	51
	…


2. Василий решил израсходовать 20 руб. на покупку пирожных. Полезность он оценивает деньгами /в руб./, предполагая два спосо​ба использования пирожных - для гостей и для собственной семьи:
	кол-во

пирожных
	общая полезность гостям
	предельная полезность

гостям
	общая полезность

семье 
	предельная полезность

семье

	1
	800
	800
	1200
	…

	2
	1400
	…
	…
	900

	3
	1900
	500
	…
	600

	4
	2300
	…
	3000
	…

	5
	…
	300
	3100
	…


Заполните недостающие клетки в таблице и определите наилучший способ использования Василием этих денег, если цена пирожного рав​на 4 руб. 

3. Что можно сказать о полезности 21-го товара, если 

	Количество товаров
	16
	18
	20
	22
	24

	Общая полезность
	20
	23
	25
	26
	26,8


4. В честь победы школьной баскетбольной команды устроен приём, на котором из напитков есть только апельсиновый сок и минеральная вода. Центровой команды--победительницы оценивает для себя так полезность  этих напитков:

	Количество, в литрах
	0.5
	1
	1,5
	2
	2.5
	3

	Сок
	1000
	1800
	2500
	3100
	3600
	4000

	Минеральная вода
	900
	1750
	2550
	3300
	4000
	4650

	
	
	
	
	
	
	


5. Полезность от потребления яблок для потребителя  X выглядит следующим образом.

Число съеденных за 

1 день яблок


0
1
2
3
4
5
6

Совокупная полез-

ность от яблок,  ютили  
0
8
13
17
20
22
23

   Рассчитайте предельную  полезность для потребителя X от яблок при каждом уровне его потребления. Определите, какую закономерность демонстрирует динамика предельной полезности яблок.

6. Студент потребляет (просматривает) видеокассеты. Полезность от потребления видеокассет (штук в неделю) следующая.

Число видеокассет

0
1
2
3
4
5
6

Совокупная полезность

от просмотра видеокассет,

ютили



0
15
30
44
54
58
59

          Предельная полезность 

от просмотра видеокассет,

ютили

       Рассчитайте предельную полезность для студента от просмотра видеокассет. Определите, какую закономерность демонстрирует динамика предельной полезности от просмотра видеокассет?

7. Покупатель  X  регулярно  приобретает  хлеб  (8 руб. за буханку)   и    молоко 

(12 руб. за 1 литр). Каждую неделю он покупает такое количество этих продуктов, что предельная их полезность составляет соответственно 60 и 50 ютилей. Можно ли сказать, что покупатель  X  имеет наилучший, т.е. максимизирующий полезность, набор  хлеба и молока? Если нет, то каким образом ему следует перераспределить свои расходы между этими двумя товарами?

Практическая работа 5. Издержки. 
Прибыль и рентабельность

1.  Рассчитайте    экономическую     прибыль     по     следующим исходным данным:
общий доход                                                            100000 ден, ед.
заработная плата и жалования                                  30 000  ден. ед.
 сырье материалы                                                    20 000 ден. ед.
вменённые издержки                                                5 000 ден. ед.
2. Предприятие имеет следующие показатели:
общая выручка                                                     1 500 000 ден. ед.
заработная плата наемных работников                 300 000 ден. ед.
сырье и материалы                                               400 000 ден. ед. амортизационные отчисления                              100 000 ден. ед.
неявные издержки капитала                                 200 000 ден. ед.
рассчитайте бухгалтерскую прибыль.
З.Вы продаете свой товар по 25 ден. ед. за 1 шт. Затраты составляют
при этом 20 ден. ед.
Рассчитайте, чему равна рентабельность Вашего товара.
4. Выручка предпринимателя, полученная от реализации его товара, 

составила 5 000 ден. ед.
Рассчитайте,    какими    должны    быть    издержки,    чтобы рентабельность данного вида продукции составила 25%.
5. Производство продукции на предприятии характеризовалось следую​щими параметрами:
  общие постоянные издержки      -  20 млн. ден.ед.;
  средние переменные издержки    - 6 тыс.ден.ед.;
  цена за единицу продукции      - I2 тыс.ден.ед.;
  объем производства                             - 6000шт.
 С учетом благоприятной коньюктуры рынка фирме удалось увеличить объем производства на 20% при тех же объемах постоянных издержек. Определите, насколько возрасла прибыль фирмы?
6. Постоянные издержки предприятия на производство некоторого това​ра составляют 1 000 000 цен.ед., средние переменные - 50 ден.ед. Если производство данного товара на этой предприятии увеличится с 10 000 шт. до 40 000 шт., то средние валовые издержки:
  1)   возрастут в 2 раза;
  2)   сократятся в 2 раза;
  3) возрастут в 4 раза;
  4) останутся на прежнем уровне.

7. Работа условного предприятия в предыдущем году характеризовалась следующими показателями:
  объем выпуска               - 2 500 шт.;
  общие постоянные издержки   - 4 000 ден.ед.;
  цена за единицу продукции   - 5 ден.ед.;
  средние переменные издержки - 3 ден.ед.
 В связи с ожидаемым спадом в экономике страны предприятие в пла​нируемом отрезке времени должна снизить объем выпуска продукции на 20%.. Определите, на сколько процентов должны быть снижены пос​тоянные издержки предприятия, если оно в этих условиях предпола​гает получить такой же объем прибыли, как и в предыдущем периоде.
8. Предположим, что предприятие специализируется на. выпуске единст​венного вида продукции, а его деятельность за истекщий период
характеризовалась следующими показателями:

  цена за единицу продукции                  -   50 ден.ед.;
  объем выпуска      .                             -   3000 штук;
  средние переменные издержки              -   30 ден.ед.;
  рентабельность продукции                    -    50%.

Определите, постоянные издержки предприятия.
9. Условное малое предприятие, выпустив 50 изделий, имело следующие издержки:
  постоянные - 200 ден.ед.;
  средние валовые - 60 ден.ед.

Его средние переменные издержки в этом случае составили:
  1) 42 ден.ед.;       4) 58 ден.ед.;
  2) 50 ден.ед.;       5) 60 ден.ед.
  3) 50 ден.ед.;

Практическая работа 6. Инфляция

1. Определите изменение реальных доходов, если при темпе инфляции 50% в месяц зарплата за этот период выросла в 1,5 раза.

1. Кто из ниже перечисленных лиц, скорее всего, выиграет а кто проиграет в условиях гиперинфляции?

· Лена, получившая беспроцентную ссуду 5000 рублей;

· Иван, получивший зарплату 5000 рублей;

· Виктор, имеющий 5000 рублей на сберегательном счету;

· Леонид, одолживший приятелю 5000 рублей без процентов.

2. Допустим, цены на велосипеды, молоко и мыло выросли примерно в два раза в течении месяца при месячной инфляции 30%.На какой из товаров величина спроса уменьшится в большей степени и почему?
Практическая работа 7. Рынок труда
1. Занятые на рынке труда составляют 100млн. человек, безработные составляют 5 млн. человек. Определите уровень безработицы.

2. Численность занятых 90 млн. человек. Численность безработных 10 млн. человек. Месяц спустя из 90 млн.человек , имевших работу, были уволены 5 млн.ч, 1 млн. человек из числа официально зарегистрированных безработных прекратили поиск работы. Определите численность занятых и уровень безработицы.

Практическая работа 8. Рынок земли
По предложенному плану опишите  предложенный земельный участок :

	Характеристика объекта
	Примеры

	Площадь участка
	

	Зона
	Производственная, исторической застройки и т.д.

	Сервитуты
	

	Форма
	Прямоугольная, квадратная, неправильная, иное

	Топография
	Ровный, пологий склон, крутой склон, иное

	Состояние участка
	Не разработан, расчищен и спланирован, разработан, имеются посадки, иные условия

	Неблагоприятные условия окружаю​щей среды
	Возможно затопление, близость оврагов, низкая несущая способность грунта, бли​зость залегания грунтовых вод, возможны оползни, сейсмичность (баллов), иное

	Транспортная   доступность   участка (выбор нескольких значений)
	Главная автодорога, второстепенная автодо​рога, пересечение главной дороги, пересе​чение второстепенной дороги, пересечение главной и второстепенной дорог; наличие ж/д подъезда/станции; наличие морско​го/речного причала, иное

	Качество дорог
	С твердым покрытием, грунтовая

	Состояние дорог
	Хорошее (ремонт не требуется); удовлетво​рительное (требуется ремонт); плохое (тре​буется капремонт); строятся

	Доступные инженерные коммуника​ции
	Электрические сети, водопровод, сети канализации, газопровод, теплотрасса, те​лефонная сеть

	Права (собственность, вещные права)
	

	Кадастровый номер
	

	Кадастровая стоимость
	

	Тип почвы
	

	Сведения о недвижимом имуществе, расположенном на земельном участке
	

	Обременения
	


Проанализируйте влияние данных характеристик на формирование рыночной цены этого объекта.

Практическая работа 9. Рынок жилья

Опишите вашу квартиру (дом) согласно предложенного плана. 
	Местонахождение объекта
	Город, центр,   окраина,   новостройка, пригород, сельская местность

	Историческое значение местоположения
	Год основания, исторические события, места

	Знаменитости района
	

	География района
	Границы с другими районами (с учетом сторон света), протяженность и площадь района, национальный состав, численность. Площадь населенного пункта, население населенного пункта

	Экономика района
	Развитая промышленность, лесное хозяйство, сельское хозяйство, средняя заработная блата, уровень занятости и безработицы

	Недвижимость 
	Идет строительство домов (каких именно), капитальный ремонт домов

	Микрорайон объекта недвижимости
	Центр, спальный, деловой район, исторический район, жилая зона, административный, промышленный район 

	Время от объекта недвижимости до центра на общественном транспорте
	

	Время до центра на личном транспорте
	

	Расстояние до остановок общественного транспорта
	

	Ближайший город
	

	Расстояние до ближайшего города
	

	Расстояние до ближайшей автомагистрали
	

	Расстояние до ж/д станции
	

	Ближайшее окружение

	Границы окружения
	

	Типичное использование окружения
	Жилье, административные, коммерче​ские, промышленные, смешанные здания

	Основной тип застройки
	Уличная, плотная с разрывами, отдельно стоящее здание, микрорайон

	Основной тип зданий
	Кирпичные, блочные, крупнопанель​ные, деревянные, смешанные здания

	Качество застройки
	Старый фонд (до 1917 г.), старый фонд после капремонта, здания постройки (1918—1957 гг.), здания постройки (1957 — 1964 гг.), после 1964 г., новостройки

	Полнота застройки
	Менее 25%, 25-75%, свыше 75%

	Этажность застройки
	Многоэтажная, малоэтажная, смешанная

	Социальная инфраструктура (выбор нескольких значений)
	Наличие рабочих мест, учебные заведе​ния, предприятия торговли, медицин​ские учреждения, предприятия общест​венного питания, предприятия бытового обслуживания, зоны отдыха, спортивные сооружения, иное

	Объекты повышенной опасности
	

	Благоустройство территории
	Зеленые насаждения, детские площадки, гаражи, автостоянка, освещение, тротуары


Проанализируйте влияние данных характеристик на формирование рыночной цены этого объекта.

Практическая работа 10. Собственность.
Управление собственностью
Для эффективного управления собственностью и совершения сделок с недвижимым имуществом по каждому объекту необходимо иметь качественную и количественную информацию четырех видов:

•         физические характеристики;

•         имущественно-правовое описание;

•         экономические показатели спроса;

•         социальные отношения

Разделите предложенные характеристики  земли по четырем источникам информации

1) Условия жизни людей

2) Полезность

3) Ликвидность

4) Невосполнимы природный ресурс

5) Стоимость

6) Место обитания людей

7) Местоположение

8) Право собственности

9) Вещные права

10) Площадь и границы 

11) Товар

12) Капитал в вещной форме

13) Источник благ

14) Объем 

15) Издержки содержания

16) Доходность

17) Размер

18) Многофункциональное назначение

19) Основа гордости и славы

20) Цена 

21) Пространство для размещения других объектов

22) Налогообложение 

23) Условие формирования среднего слоя общества

24) Форма

25) Престижность владения

26) Ландшафт

27) Инвестирование

28) Залежи ископаемых

29) Тип почвы

30) Спрос и предложение

31) Состояние внешней среды

Тесты

Тема 1. Предмет и метод экономической науки
Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ
    1.Средство удовлетворения нужд человека:

а)  факторы производства;

б) потребности;

в) блага.

2. Какой из вариантов ответа включает главные вопросы экономики:

а) что производить, как производить, как распределять произведённые товары;

б) что производить, кто будет производить, как производить;

в) что потреблять, как производить, кто потребляет?

3. Как можно решить проблему ограниченности ресурсов:

а) экономить ресурсы;

б) ограничить потребление;

в) увеличить производство товаров?

4. Какой из вариантов ответов включает факторы производства:

а) труд, земля, воздух;

б) труд, земля, капитал;

в) финансы, земля, капитал?

5. Средства удовлетворения человеческих потребностей, объём которых ограничен:

а) экономические блага;

б) даровые блага;

в) факторы производства?

6. Материальный предмет, удовлетворяющий потребности человека и предназначенный для продажи:

а) услуга;

б) товар;

в) благо.

7. Недостаток имеющегося объёма ресурсов:

а) прибыль;

б) убыток;

в) ограниченность.

8. Что такое цена:

а) стоимость, выраженная в денежных единицах;

б) затраты на производство товара;

в) наценка.

9. Что включает понятие «микроэкономика»:

а) инфляцию;

б) уровень прибыли предприятия;

в) принципы налогообложения?
10. Что включает понятие «макроэкономика»:

а) прибыль предприятия;

б) доход потребителя;

в) законы денежного обращения?
Тема 2. Рынок как основа организации экономики

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Кто из перечисленных экономистов призван отцом экономики:

а) Смит А;

б) Кейнс Дж;

в) Маркс К?

2. По Адаму Смиту, экономический эгоизм:

а) побуждает повышать качество товаров;

б) побуждает повышать цены ;

в) побуждает снижать уровень производства.

3. Особая роль мотива прибыльности в рыночной экономике заключается в том, что он:

а) удерживает предпринимателей от риска:

б) стимулирует развитие научно-технического прогресса;

в) приводит к вмешательству государства.

4. Способ организации экономической жизни, при которой капитал и земля находятся в частной собственности, а ресурсы распределяются с помощью рынков:

а) традиционная система;

б) командно-административная система;

в) рыночная система.

5. Цены в рыночной экономике …

а) стабильны;

б) регулируются государством;

в) зависят от спроса и предложения.

6. Фундаментальная проблема, с которой сталкиваются все экономические системы:

а) инвестиции;

б) ограниченность ресурсов;

в) производство.

7. Научно-технический прогресс является следствием:

а) монополии;

б) конкуренции;

в) дефицита.
8. Что входит в понятие рынок:

а) продажа товаров на базаре;

б) любой обмен товарами и услугами;

в) покупка товаров в магазине?
   9. Недостаток рыночной системы:

а) рост неравенства доходов граждан;

б) рост расходов населения;

в) рост цен.
10. Государство в рыночной экономике призвано:

а) гарантировать социальную защиту граждан;

б) устанавливать контроль над ценами;

в) ликвидировать  кредиторскую задолженность предприятий..
Тема 3. Спрос на товары и услуги

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Изменение спроса зависит, прежде всего, от:

а) цен на товары;

б) рекламы;

в) предложения товаров.

2. В механизме ценообразования закон спроса характеризует:

а) обратную зависимость между ценой и количеством покупаемых товаров;

б) прямую зависимость между ценой и покупаемым количеством товаров;

в) отсутствие зависимости между ценой и спросом.

3. Чьи интересы характеризует спрос как экономическая категория:

а) производителя;

б) потребителя;

в) продавца?

4. Если цена фотоплёнки выросла, то можно ожидать, что результатом этого станет:

а) падение спроса на фотоаппараты;

б) рост спроса на фотоаппараты;

в) спрос на фотоаппараты не изменится.

5. Если 1%-е снижение цены вызывает увеличение спроса на товар более чем на 1%, то это соответствует:

а) единичной эластичности спроса;

б) неэластичному спросу;

в) эластичному спросу.
6. Денежная сумма, получаемая при продаже товаров, называется:

а) выручка;

б) прибыль;

в) цена.

7. Владелец кафе опасается повысить цены даже на 2%, утверждая, что потеряет половину своих клиентов. Какую эластичность имеет спрос:

а) высокую эластичность;

б) низкую эластичность;

в) единичную эластичность?

7. При прочих равных условиях увеличение спроса…

а) вызовет рост цен;

б) вызовет падение цен;

в) не изменит цены.

8. Какие товары, вероятнее всего, будут иметь неэластичную кривую спроса:

а) товары первой необходимости;

б) предметы роскоши;

в) заменяющие товары?

9. Степень эластичности спроса имеет важное практическое значение, поскольку:

а) влияет на показатель торговой выручки предприятия;

б) влияет на размер затрат предприятия;

в) влияет на цены товаров.

10. Снижение спроса на модные велосипеды может произойти из-за:

а) роста цены;

б) падения цены;

в) уменьшения рекламы.
Тема 4. Предложение товаров и услуг
Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Чьи интересы характеризует предложение как экономическая категория:

а) продавца;

б) потребителя;

в) покупателя?

2. Как влияет на предложение рост налогов:

а) предложение падает;

б) предложение растет;

в) предложение не изменяется?
3. Закон предложения характеризует:

а) прямую зависимость цены и предложения;

б) обратную зависимость цены и предложения;

в) отсутствие зависимости предложения от цены.
4. Снижение цены товара на 5% привело к падению уровня предложения товара на 10%. Этот факт говорит о:

а) эластичном предложении;

б) неэластичном предложении;

в) единичной эластичности предложения.

5. Экономические законы спроса и предложения – это:

а) законы государственного планового ценообразования;

б) законы конкурентного ценообразования.

6. Масштаб изменения величины предложения (в %) при изменении цены на один процент:

а) эластичность предложения по цене;

б) закон предложения;

в) закон спроса.
7. Величина, характеризующая желание и возможность продавца предложить товар к продаже при сложившемся уровне цен:

а) спрос;

б) цена;

в) предложение.
8. Назовите факторы предложения:

а) цена, налоги, уровень конкуренции, дотации;

б) цена, качество, число покупателей;

в) цена, спрос, качество.
9. Кривая абсолютно неэластичного предложения может быть показана на графике:

а) прямой линией;

б) параболой;

в) гиперболой.

10. Нарушение закона предложения происходит на конкурентном рынке если:

а) все фирмы повышают цены;

 б) все фирмы снижают цены;

в) государство замораживает цены.

Тема5. Механизм рыночного саморегулирования. Рыночное равновесие

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Ситуация, возникающая на рынке, когда при существующем уровне цены продавцы предлагают к продаже товаров больше, чем спрос на них:

а) затоваривание;

б) дефицит;

в) рыночное равновесие.

2. Ситуация на рынке, при которой покупатели готовы купить товаров больше чем предложено:

а) дефицит;

б) излишки;

в) рыночное равновесие
3. Цена, устраивающая и продавцов и покупателей:

а) цена продажи;

б) цена равновесия;

в) рыночная цена.
4. Формирование цен под влиянием игры спроса и предложения:

а) бартер;

б) механизм цен;

в) эмиссия денег.

5. Цены в рыночной экономике:

а) стабильно низки;

б) меняются в зависимости от спроса и предложения;

в) жестко контролируются государством.
6. График рыночного равновесия цен показывает:

а) цену, при которой по данному товару нет ни дефицита, ни излишков;

б) цену предложения;

в) цену спроса.
7. Попытки установить цены, которые превышают их равновесный уровень, приведут:

а) к возникновению ажиотажа среди покупателей и росту спроса;

б) к возникновению дефицита;

в) к возникновению излишков.
8 Установление государством низких цен может привести к:

а) дефициту товаров, снижению выпуска товаров, рост цен на теневом рынке;

б) росту производства;

в) росту спроса и решению всех социальных проблем.

9. Область на графике спроса и предложения выше точки равновесия является областью:

а) товарных излишков;

б) товарного дефицита.

10. Для рынка цены являются сигналами, т.к.:

а) цены влияют на уровень прибыли;

б) высокие цены – здоровая экономика;

в) уровень цен влияет на спрос и предложение.

Тема 6. Основы теории потребительского поведения

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Понятие «предельной полезности товара А» означает:

а) максимальную полезность при покупке товара в расчете на единицу товара А;

б) приращение общей полезности при покупке дополнительной единицы товара А;

в) величину общей полезности товара А.
2. Закон убывающей предельной полезности заключается в том, что:
а) полезность, приносимая каждой последующей единицей товара, убывает по мере приобретения товаров-заменителей;

б) полезность, приносимая каждой последующей единицей товара, убывает по мере уменьшения дохода потребителя;

в) полезность, приносимая каждой последующей единицей товара, убывает по мере увеличения количества при потреблении данного товара.
3. Для максимизации полезности благ потребитель должен так истратить расходуемую сумму денежных средств, чтобы:

а) предельная полезность каждого товара была одинаковой;

б) общая полезность каждого товара, полученная в расчете на 1 рубль, была одинаковой;

в) предельная полезность каждого товара, полученная в расчете на 1 рубль, была одинаковой.

4. Укажите, какой из типовых рядов может быть использован для иллюстрации снижающейся предельной полезности:

а) 0, 200, 150, 50;

б) 0, 50, 150, 200;

в) 200, 150, 50, 0.

5. Правило потребительского поведения, предполагающее максимизацию полезности покупаемых товаров означает:

а) что покупатель извлекает некую разность между общей и предельной полезностью товаров;

б) что покупатель уравновешивает расходы так, чтобы последняя денежная единица, затрачиваемая на любой товар, приносила равновеликую полезность;

в) что покупатель не должен покупать низкокачественные товары.

6. Сочетание товарных наборов  с примерно равной полезностью можно показать:

а) на линии бюджетных ограничений:

б) на кривой безразличия;

7. Точка касания кривой безразличия и бюджетной линии показывает:

а) точку потребительского равновесия;

б) точку равновесия доходов и расходов;

в) точку равновесия цен.

8. Если реальный доход потребителя возрастает, линия бюджетных ограничений:

а) сместится вправо;

б) сместится влево;

в) не сместится.

9. Возможности потребителя отражаются:

а) кривой безразличия;

б) бюджетной линией;

в) графиком спроса и предложения.
10. С помощью любой точки на кривой безразличия можно показать:

а) уровень дохода потребителя;

б) уровень расходов потребителя;

в) сочетание товарных наборов с примерно равной полезностью.

Тема 7. Доходы потребителя. Проблема сбережений

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

   1.При повышении цен товаров:

а) понижаются реальные доходы потребителя;

б) повышаются реальные доходы потребителя;

в) понижаются номинальные доходы потребителя.

2. Если происходит снижение цен товаров при прочих равных условиях:

а) растут реальные доходы потребителя;

б) падают реальные доходы потребителя;

в) реальные доходы потребителя не изменяются.
3. Сумма  денег, полученная гражданином за определённый период времени:

а) реальный доход;

б) сбережения;

в) номинальный доход.
4. Объём товаров и услуг, который гражданин может приобрести на свои номинальные доходы:

а) реальный доход;

б) номинальный доход;

в) сбережения.

5. Назовите наиболее невыгодный способ сбережения денежных средств:

а) хранение наличных денег;

б) хранение денег на банковском счету;

в) инвестирование.

6. Снижение цены товара дает возможность покупателю приобрести  этот товар в  большем количестве.

а) эффект замещения;

б) эффект дохода.

7. Вклады, с которых владелец имеет право снимать деньги в любое время:

а) вклад до востребования;

б) срочные вклады;

в) депозиты.

8. Реальные доходы потребителя зависят от:

а) качества товаров;

б) цен товаров;

в) вкуса потребителя.
9. Вознаграждение за сдачу в аренду земельного участка:

а) зарплата;

б) прибыль;

в) рента.
10. Денежное вознаграждение за труд:

а) заработная плата;

б) пенсия;

в) стипендия.
Тема 8. Производство. Издержки производства

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1.Постоянные издержки производства – это:

а) издержки, которые имеют место даже в том случае, если продукция не производится;

б) издержки, связанные с реализацией продукции;

в) валовые издержки в постоянных ценах.

2. К постоянным издержкам относятся все из перечисленных ниже затрат, кроме:

а) затраты на охрану помещения;

б) заработная плата работникам аппарата управления;

в) затраты на топливо для технологических целей.

3. Рассматривая модель линейной зависимости общих переменных издержек от объёма производства, можно утверждать, что от объёма производства не зависят:

а) средние постоянные издержки;

б) средние переменные издержки;

в) средние валовые издержки.

4. Рассматривая модель линейной зависимости общих переменных издержек от объёмов производства продукции, можно утверждать, что динамика средних валовых издержек:

а) зависит от объёма постоянных, так и от объёма переменных издержек;

б) не зависит от объёмов постоянных и переменных издержек;

в) определяется динамикой средних постоянных затрат.

5. При увеличении выпуска продукции на одних и тех же производственных мощностях уменьшаются:

а) себестоимость выпуска продукции;

б) себестоимость единицы продукции;

в) совокупные издержки.
6. Постоянные издержки на единицу продукции уменьшаются, если:

а) объём выпуска продукции растет;

б) объём выпуска продукции падает;

в) объём выпуска продукции не изменяется.

7. Наиболее оптимальный путь минимизации издержек производства:

а) внедрение современной техники и технологий производства;

б) сокращение состава работников;

в) уменьшение размера заработной платы работников.

8. Издержки производства – это:

а) затраты на доставку товаров;

б) затраты на реализацию товаров;

в) затраты на производство товаров.

9. Превышение выручки от реализации над затратами называется:

а) выручка;

б) доход;

в) прибыль.

10.Основная функция производства в экономике:

а) производство экономических благ;

б) выплата заработной платы работникам;

в) создание рабочих мест.

Тема 9. Инфляция

Задание: в каждом вопросе  выбрать правильный ответ
1.Какое из определений наиболее полно отражает содержание понятия инфляция:

а) вздутие, разбухание денежно-бумажного обращения;

б) повышение общего уровня цен;

в) процесс,  характеризующийся снижением покупательной способности денег, при одновременном росте цен на товары и услуги;

2.Подавленная инфляция проявляется:

а) во все большем разрыве между ценой на товары, устанавливаемой государством, и рыночной ценой на эти же товары, складывающейся под влиянием спроса и предложения;

б) в потере у производителей стимулов к увеличению количества производимой продукции;

в) в потере у производителей стимулов к повышению качества производимой продукции;

г) в дефиците товаров (и услуг) в стране.

   3.Открытая инфляция характеризуется:

а) постоянным повышением цен;

б) ростом дефицита;

в) увеличением денежной массы.

4.Стагфляция характеризуется:

а) постоянным ростом цены потребительской корзины;

б) ростом цен, сокращением производства и высоким уровнем безработицы;

в) дефицитом товаров и услуг.

5. При дефляции увеличивается:

а) производство;

б) занятость;

в) покупательная способность;

6. Какое из сочетаний видов инфляции в экономике любой страны наиболее предпочтительно (благоприятно):

а) сбалансированная, умеренная, ожидаемая;

б) ползучая, неожидаемая, сбалансированная;

в) несбалансированная, галопирующая и ожидаемая;

г) ожидаемая, галопирующая и сбалансированная;

д) умеренная, ожидаемая и несбалансированная?

7. Кривая Филипса характеризует:

а) степень неравенства при персональном распределении национального дохода;

б) связь между налоговыми ставками и объемом налоговых поступлений;

в) связь между уровнем безработицы и годовым темпом роста уровня цен;

8. Какая из позиций характеризует инфляцию:

а) рост общего уровня цен и безработицы;

б) снижение уровня безработицы и рост общего уровня цен;

в) рост уровня безработицы и снижение общего уровня цен;

9.В результате роста издержек кривая совокупного предложения смещается. Какой довод можно привести в пользу того, что Центральный банк увеличивает предложение денег, чтобы вызвать рост совокупного денежного спроса:

а) стабилизация цен;

б) предотвращение сокращения рабочих мест;

в) снижение темпов инфляции;
   10. В качестве показателя темпа инфляции в стране используется:

а) индекс цен внешней торговли;

б) номинальный обменный курс;

в) индекс потребительских цен;

11. Индекс цен- это:

а) изменение валютного курса;

б) изменение паритета покупательной способности;

в) процентное изменение среднего уровня цен;

12. Индекс потребительских цен используется при определении:

а) объема денежного потребления;

б) числа семей, находящихся за чертой бедности;

в) изменения стоимости жизни;

г) изменения номинального ВНП;

д) изменения реального ВНП.

13. Уровень инфляции- это……за определенный промежуток времени.

а) … изменение валютного курса…;

б)… изменение паритета покупательной способности…?

в)… процентное изменение среднего уровня цен…?

14. Если в обществе спрос растет быстрее, чем предложение со стороны производства:

а) то издержки производства сокращаются;

б) то отмечается инфляция, вызываемая ростом издержек;

в) то покупательная способность денежной единицы падает;

г) то стоимость денег увеличивается.

15. Предположим, что цены растут, а объём выпуска продукции не изменяется. В этих условиях 
ВНП, измеряемый в текущих ценах:

а) увеличивается;

б) остаётся неизменным;

в) уменьшиться.

16. Если за прошлый год номинальный ВНП возрос в два раза и цены удвоились, реальный ВНП:

а) сократился;

б) увеличился, но в меньшей степени чем цены;

в) не изменился;

г) по приведенным данным нельзя определить динамику реального ВНП.

17. Какая группа населения выигрывает от инфляции:

а) граждане, имеющие фиксированный доход;

б) держатели облигаций;

в) заёмщики;
18. В период инфляции процентная ставка:
а) падает, так как падает уровень занятости;

б) растет, так как сокращается производство;

в) растет, так как падает цена денег;

г) не меняется.
19. Среди основных последствий инфляции следует назвать:
а) снижение жизненного уровня населения;

б) эффект инфляционного налогообложения;

в) падение производства в силу снижения стимулов к труду и расширению производства;

г) правильный ответ включает в себя все названные выше.
20. К антиинфляционным мерам можно отнести:
а) погашение государственного долга;

б) ограничение импорта;

в) ограничение экспорта;

г) применение способов увеличения нормы сбережений и уменьшения их ликвидности.

Тема 10. Рынок труда
Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Совокупность экономических и юридических процедур, позволяющих людям обменять свои трудовые услуги на заработную плату:

а) рынок труда;

б) рынок капитала;

в) рынок инвестиций.

2. Денежное вознаграждение работнику за трудовые услуги:

а) премия;

б) заработная плата;

в) пенсия.

3. Договор о выполнении определённой работы:

а) тарифная сетка;

б) соглашение;

в) трудовой контракт.

4. Ситуация, при которой часть трудоспособного населения не может трудоустроиться:

а) безработица;

б) инфляция;

в) дефляция.

5. Ситуация, когда в стране существует только фрикционная и структурная безработица:

а) естественная норма безработицы;

б) неполная занятость;

в) полная занятость.

6. Ситуация, при которой работники формально числятся занятыми, но заработной платы не получают, так как находятся в вынужденном отпуске:

а) естественная норма безработицы;

б) неполная занятость;

в) полная занятость.

7. Минимальная сума денежных средств, необходимая человеку для удовлетворения на минимально необходимом уровне его потребности в одежде, обуви, еды и других благ:

а) прожиточный минимум;

б) минимальная зарплата;

в) премия.
8. Предложение на рынке труда обусловлено, прежде всего …

а) величиной заработной платы;

б) уровнем жизни населения;

в) уровнем инфляции.

9. Достоинства повременной заработной платы состоят в том, что повременная заработная плата …

а) стимулирует интенсивность труда;

б) не требует контроля за текущей деятельностью;

в) создаёт потенциальные предпосылки для качественного труда.

10. К недостаткам сдельной заработной платы относятся следующие:

а) не стимулирует интенсивность труда;

б) увеличивает издержки по надзору за текущей трудовой деятельностью;

в) не пригодна при выполнении сложных, комплексных работ.

Тема 11. Денежно-кредитная система государства

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Прямой обмен товарами без участия денег:

а) бартер;

б) дарение;

в) наследование.
2. Выпуск в обращение дополнительного количества денежных знаков:

а) эмиссия денег;

б) ликвидность;

в) сбережения;

3. Степень легкости, с которой какие-либо активы могут быть превращены в деньги:

а) активы;

б) ликвидность;

в) платёжеспособность.

4. Какие из перечисленных ценностей обладают наибольшей ликвидностью в современных условиях:

а) банкнота Центрального банка;

б) машина;

в) дом.

5. Стоимость денег:

а) всегда остаётся одинаковой;

б) может повыситься или понизиться;

в) всегда растет.

6. Отличительной чертой бумажных денег является:

а) обеспечение их золотом;

б) неподверженность инфляции;

в) эмиссия их Центральным банком страны.

7. Реальную стоимость банкноты определяет:

а) стоимость бумаги, на которой она напечатана;

б) цена на золото;

в) стоимость товаров и услуг, которые на неё можно купить.

8. К первому уровню банковской системы относят:

а) акционерные банки;

б) коммерческие банки;

в) Центральный банк.
9. Современные денежные системы развитых стран исключают:

а) определение официального золотого содержания денег;

б) выпуск банкнот Центральным банком;

в) введение официальной денежной единицы.
10. Операции по факторингу – это:

а) трастовые операции;

б) финансирование дебиторской задолженности;

в) операции по размещению ценных бумаг.
Тема 12. Модели современного рынка

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Определите, в каком из нижеперечисленных вариантов типы структур рынка расположены последовательно от наиболее конкурентного к наименее конкурентному:

а) совершенная конкуренция, олигополия, монополистическая конкуренция, монополия;

б) монополия, совершенная конкуренция, олигополия, монополистическая конкуренция;

в) совершенная конкуренция, монополистическая конкуренция, олигополия, монополия.

2. Цены в условиях олигополии отличаются стабильностью и жесткостью, так как:

а) между олигополистами всегда существует сговор относительно цены, обеспечивающий им максимальную прибыль;

б) если фирма поднимет цену, остальные не последуют за ней, и она потеряет значительную часть своей доли на рынке;

в) если отдельная фирма снизит цены, остальные вынужденно последуют за ней, так как не захотят терять своей доли на рынке.

3. Можно утверждать,что с ростом цены на продукцию монополиста его общая прибыль:

а) уменьшится;

б) увеличится;

в) не изменится.

4. Успех производителя продукции на рынке совершенной конкуренции не зависит от:

а) рекламы;

б) высокого качества товара;

в) возможности сговора производителей.

5. Определите, когда монополистическая конкуренция имеет место:

а) множество фирм продают однородную продукцию;

б) монополисты конкурируют друг с другом;

в) только несколько фирм производят данный товар.

6. В условиях олигополии производители не прибегают к снижению цен, поскольку:

а) они и так продают товары по самым низким из возможных ценам;

б) другие производители в отрасли могут последовать их примеру;

в) они стремятся установить самую высокую цену, по которой их товар можно продать
7. Единственная структура на рынке, не способная влиять на цены – это…

а) чистая монополия;

б) олигополия;

в) монополистическая конкуренция;

г) чистая конкуренция.

8. Условиям совершенной конкуренции больше всего соответствует рынок…

а) стали;

б) услуг парикмахерских;

в) автомобилей.

    9. Примером естественной монополии является…

а) Банк «Столичный»;

б) издательство «Комерсантъ»;

в) городской метрополитен.

10. Понятие совершенной конкуренции предполагает, что …

а) значительное число фирм выпускают однородные товары;

б) продавцы и покупатели не имеют полной достоверной информации о рынке;

в) вхождение в отрасль чрезвычайно затруднено.

Тема 13. Международные экономические  отношения

Задание: в каждом вопросе выбрать правильный ответ

1. Покупка жителями одной страны товаров, изготовленных в других странах:

а) импорт;

б) экспорт.

2. Что может послужить препятствием международной торговле:

а) тарифы;

б) квоты;

в) бюрократическая волокита;

г) всё вышеперечисленное.

3. Удешевление американского доллара на валютных рынках означает, что:

а) импортируемые в США товары обходятся дешевле для американских граждан;

б) экспорт США становится менее дорогостоящим для иностранцев;

в) экспорт США становится более дорогостоящим для иностранцев.
4. В результате ревальвации национальной валюты цены экспорта и импорта изменятся при прочих равных условиях следующим образом:

а) на импорт повысятся, а на экспорт снизятся;

б) повысятся как на экспорт, так и на импорт;

в) на экспорт вырастут, а на импорт снизятся.

5. Правительство Японии объявило снижение курса йены по отношению к курсу американского доллара, то есть провело:

а) дефляцию;

б) ревальвацию;

в) девальвацию.

6. Налог в пользу государства, взимаемый при пересечении границы с владельца товара иностранного производства, ввозимого в страну для продажи:

а) таможенная пошлина;

б) квота;

в) акциз.

7. После девальвации национальной валюты цены экспорта и импорта изменятся при прочих равных условиях следующим образом:

а) на экспорт снизятся, а на импорт повысятся;

б) на экспорт вырастут, а на импорт снизятся;

в) повысятся как на экспорт, так и на импорт.

8. Денежно-кредитная политика, приводящая к значительному росту предложения денег, способствует:

а) удорожанию национальной валюты;

б) удешевлению национальной валюты;

в) не влияет на валютный курс.

9. Свободно плавающие обменные курсы валют: 

а) делают экономические сделки менее рискованными;

б) устанавливаются правительством;

в) складываются под воздействием сил спроса и предложения.

10. Увеличение числа поездок российских граждан за границу при прочих равных условиях способствует:

а) повышению валютного курса рубля;

б) понижению валютного курса рубля;

в) не влияют на валютный курс рубля.
Вопросы для подготовки к зачёту
1.Предмет и метод экономики.

2. Микроэкономика и макроэкономика.

3. Ресурсы и факторы производства. Ограниченность экономических ресурсов.

4. Кривая производственных возможностей.

5. Фундаментальные проблемы экономики.

6. Традиционная и командная экономические системы.

7. Типы экономических систем. Рыночная экономика.

8. Типы экономических систем. Смешанная экономика.

9. Рыночная организация хозяйства. Модель кругооборота деловой активности.

10. Спрос. Кривая индивидуального спроса. Закон спроса.

11. Предложение. Закон предложения. Кривая предложения.

12. Рыночное равновесие спроса и предложения. Равновесная цена.

13. Бюджетные линии и кривые безразличия.

14. Издержки производства и их структура.

15. Явные и вменённые издержки производства.

16. Экономическая и бухгалтерская прибыль.

17. Рыночная конкуренция и её виды.

18. Совершенная конкуренция.

19. Монополистическая конкуренция.

20. Олигополия.

21. Монополия.

22. Государственная политика ограничения деятельности монополий.

23. Особенности спроса и предложения основных факторов производства.

24. Необходимость государственного регулирования рыночной экономики.

25. Формы государственного вмешательства в экономку.

26. Структура валового национального продукта. Валовый внутренний продукт.

27. Экономические характеристики национального дохода.

28. Фискальная политика.

29. Доходы и расходы государственного бюджета.

30. Бюджетный дефицит и государственный долг.

31. Сущность налогов. Налоговая система.

32.Оптимальные границы налогообложения и их критерии.

33. Основные виды налогов.

34. Причины возникновения денег. Роль денег как средства обмена.

35. Функции денег.

36. Формы денег.

37. Понятие ликвидности.

38. Денежные агрегаты.

39. Уравнение обмена.

40. Понятие денежной массы.

41. Происхождение и сущность банков.

42. Современная банковская система.

43. Пассивные и активные операции коммерческих банков.

44. Виды коммерческих банков и их роль.

45. Новые операции коммерческих банков.

46. Монетарная политика.

47. Понятие и причины возникновения инфляции.

48. Виды инфляции. Открытая и подавленная инфляция.

49. Социально-экономические последствия инфляции.

50. Безработица и её формы.

51. Государственное регулирование рынка труда.

52. Сущность и типы экономического роста.

53. Мировое хозяйство: закономерности развития.

54. Мировой рынок.

55. Международное разделение труда.

56. Международная торговля как реализация сравнительных преимуществ.

57. Свободная торговля и протекционизм.

58. Мировая валютная система и этапы её развития.

59. Сущность и формы современной экономической интеграции.

60. Платёжный баланс и его структура.

Материалы для подготовки к зачёту
1. Предмет и метод экономической теории

Экономика - это часть жизни общества, которая связана с производством и потреблением различных товаров и услуг, а также распределением этих товаров и услуг между отдельны​ми членами общества.

Считается, что термин "экономика" изобрел еще в VI в. до н.э. греческий поэт Геспод, соединив два слова: "ойкос" (дом, хозяйство) и "номос" (правило, закон), что дословно означает искусство, знание, свод правил ведения домашнего хозяйства. В научный оборот этот термин был введен представителями древнегреческой экономической мысли Ксенофонтом, напи​савшим труд под названием "Экономикос", и Аристотелем. Аристотель, оперируя термином "экономия" и производным от него "экономика", рассмотрел основные экономические закономерности развития общества своего времени.

Экономическая теория - это наука, которая изучает эконо​мическую жизнь общества и экономические отношения, скла​дывающиеся между людьми в процессе использования огра​ниченных производственных ресурсов в целях максимального удовлетворения неограниченных потребностей. Экономиче​ская теория изучает не ресурсы как таковые, а экономическое поведение людей. Поэтому экономическая теория не техниче​ская, а гуманитарная (общественная) наука.

Знания об экономической жизни общества поступают к нам в виде отдельных фактов, которые могут проявляться в виде данных статистики, информации о событиях, поведении раз​личных организаций и людей. Чтобы исследовать эти данные, экономическая теория анализирует необходимую информацию, осуществляет классификацию фактов и систематизирует их.

Объяснение и истолкование фактов экономической дейст​вительности позволяет прогнозировать будущее развитие и последствия многих экономических событий.

С точки зрения объекта исследования разделы экономиче​ской теории условно можно обозначить как "микроэкономи​ка" и "макроэкономика".

Микроэкономикой называется анализ причин, закономер​ностей и последствий функционирования отдельных субъек​тов в рыночной экономике (например, промышленной фирмы, семейной фермы и т.п.).

Макроэкономика рассматривает совокупные показатели дохода, занятости, динамики цен, определяет закономерности государственной экономической политики.

Экономическая теория использует широкий спекгр мето​дов научного познания. Важнейшим из них является метод научной абстракции. Он состоит в очищении исследования объекта от случайного, временного и определении постоян​ных, типичных, характерных черт. С помощью метода абст​ракции формулируются научные категории, выражающие сущностные стороны исследуемых объектов, и строятся эко​номические модели.
2. Микроэкономика и макроэкономика

Экономическое исследование может осуществляться на двух уровнях - микроэкономическом и макроэкономическом.

Микроэкономика имеет дело с конкретными экономиче​скими единицами. Она изучает следующие проблемы:

- как отдельный потребитель принимает решение о покуп​ке тех или иных товаров и услуг, имея в своем распоряжении ограниченное количество денег;

-  каким образом отдельная фирма принимает хозяйствен​ные решения (например, решение о количестве покупаемых факторов производства или объеме выпускаемой продукции);

- что лежит в основе формирования цен и объемов продаж на отдельных отраслевых рынках (например, на рынке теле​визоров или на рынке яблок);

- каким образом функционируют рынки факторов произ​водства: рынок труда, рынок капитала и рынок земли.

Макроэкономический анализ предполагает изучение эко​номики как единого целого. Основные проблемы, которые исследуются в макроэкономике, - это проблемы экономиче​ского роста, безработицы и инфляции. Разумеется, обеспече​ние стабильного экономического роста, борьба с инфляцией и безработицей требуют выработки определенной экономиче​ской политики. Анализ такой политики тоже входит в круг проблем, изучаемых макроэкономикой. В отличие от уровня макроэкономического анализа здесь важным экономическим агентом является государство, основная функция которого и заключается в осуществлении стабилизационной макроэко​номической политики.

Водораздел, проходящий между этими двумя частями эко​номической теории, часто недостаточно четко выражен. Да​леко не всегда можно сказать, что некоторое понятие или ка​кая-либо проблема однозначно относятся к микро- или макро​экономике. Здесь речь идет именно о разных уровнях анализа этого понятия или проблемы. Например, безработица, как об​щенациональная проблема, связанная со спадом производства в стране, - это аспект макроэкономики. Безработица, возни​кающая на отдельном отраслевом рынке в результате дейст​вий мощного профсоюза, - микроэкономическая проблема.

3. Ресурсы и факторы производства. Ограниченность экономических ресурсов

Необходимо раскрыть понятия ресурсов и факторов произ​водства, показать, в чем различие между ними, какую роль играет каждый из факторов производства, и какие доходы мо​гут получать собственники производства.

Средства, с помощью которых удовлетворяются потребно​сти, называются благами. Одни блага имеются в распоряже​нии общества в неограниченном количестве (например, воз​дух), другие - в ограниченном. Последние называют экономи​ческими благами. Поскольку экономические блага имеются в ограниченном количестве, то для их получения нужны сред​ства - ресурсы.

Ресурсы - это факторы, используемые для производства экономических благ. Под экономическими ресурсами пони​маются все природные, людские и произведенные человеком ресурсы, которые используются для производства товаров и услуг.

Факторы производства - это ресурсы, реально вовлечен​ные, применяемые в производстве. К факторам производства относятся труд, земля и капитал.

Труд - включает человеческие ресурсы, то есть любую работу, которую выполняют люди: физическую или умст​венную.

Земля - включает все природные ресурсы, используемые человеком в его экономической деятельности (леса, реки, по​лезные ископаемые и т.д.)

Капитал включает деньги, на которые ведется экономиче​ская деятельность (денежный капитал), оборудование, инст​рументы, здания, сооружения и т.п., то есть всё то, что созда​но человеком для производства товаров и услуг.

Собственники факторов производства вступают друг с другом в отношения по поводу присвоения условий и резуль​татов производства. Вследствие этого каждый фактор прино​сит своему собственнику доход, соответствующий доле дан​ного фактора в создании совокупного дохода: земля - ренту, труд - заработную плату, капитал - процент.
Безграничность материальных потребностей в условиях ограниченности экономических ресурсов ставит перед любым обществом проблему выбора.

Все экономические ресурсы или факторы производства об​ладают одним общим свойством: они редки или имеются в ограниченном количестве. Эта редкость относительна и озна​чает, что ресурсов, как правило, меньше, чем необходимо для удовлетворения всех потребностей при данном уровне эконо​мического развития. Ограничены определенным пределом и пахотные земли, и полезные ископаемые, и средства произ​водства, и рабочая сила (рабочее время). Вследствие редкости ресурсов объем производства ограничен. Общественное про​изводство не способно произвести (а, следовательно, и потре​бить) весь объем товаров и услуг, который общество хотело бы получить.

Поскольку экономические ресурсы являются ограничен​ными, то любое общество в своей экономической деятельно​сти сталкивается с проблемой выбора: для производства каких товаров и услуг лучше использовать имеющиеся в распоряже​нии ресурсы, при помощи каких методов и технологий нужно производить эти товары и услуги, для кого лучше производить товары и услуги. Основным критерием выбора является макси​мальная эффективность (выгодность) использования ресурсов. Однако необходимо учитывать, что понятие "выгода" может быть неодинаковым как для разных обществ, так и для разных людей. В результате такого выбора обществу приходится от​казываться от производства одних товаров и услуг в пользу производства других.

4. Кривая производственных возможностей

Используя экономическую модель "Кривая производст​венных возможностей" (КПВ), проиллюстрируем проблему выбора .

Пусть экономика условной страны производит из одних и тех же ограниченных ресурсов два товара (А и В). Поскольку ресурсы ограничены и применяются целиком, всякое увели​чение производства товара А потребует переключения части ресурсов с производства товара В. И наоборот, если мы пред​почтем увеличить производство товара В, необходимые для этого ресурсы должны быть получены за счет сокращения производства товаров А.

Рассмотрим график производственных возможностей стра​ны. Отложим на одной из осей координат максимально воз​можный из имеющихся ресурсов объем производства товара А, на другой - товара В, Соединим эти точки выпуклой кривой вверх, края которой несколько загибаются у осей ординат. Это и будет кривая производственных возможностей. Она характеризует максимально возможные объемы производства товара А и товара В при полном и эффективном использова​нии всех имеющихся ресурсов.

Значит, каждая точка этой кривой представляет опреде​ленную и предельную комбинацию объемов товаров этих двух видов.

Рассмотрим точки А и В. Выбрав вариант А, общество на​правляет все свои имеющиеся ресурсы на производство товара А. При варианте В все имеющиеся ресурсы используются для производства товара В. То есть при абсолютном использовании ресурсов все точки возможных комбинаций производства това​ров А и В находятся на границе производственных возможно​стей. Оба эти варианта нереалистичны, так как всякая экономи​ка должна производить и товары А, и 

товары В.

Общество, находящееся на рассматриваемом (иллюстри​руемом кривой) максимальном уровне производственных возможностей, ввиду отсутствия необходимых ресурсов не в состоянии одновременно увеличить и производство товара А, и производство товара В, и переместиться в точку Е.

В варианте же неполной загрузки производственных мощ​ностей или безработицы, различные комбинации товара А и товара В находятся не на кривой, а, например, в точке Р. Эта точка показывает, что при использовании дополнительных ресурсов можно увеличить и производство товара А, и произ​водство товара В.

Почему кривая производственных возможностей имеет та​кую форму? Одни ресурсы более, пригодны для производства товара А, другие - для производства товара В. Стремление мак​симизировать производство товара В будет означать, что на эти цели придется расходовать большее количество ресурсов, из которых эффективнее было бы произвести товар А (на графике а'—а" - альтернативная цена роста производства товара В на величину в'—в"). Следовательно, при максимизации производ​ства одного из товаров эффективность расходования ресур​сов относительно падает. Это - закон, но его действие не но​сит абсолютного характера. Технический, экономический и со​циальный прогресс позволяет передвинуть кривую производст​венных возможностей в точку Е, казавшуюся ранее не досягае​мой. Если все ресурсы растут одновременно, то КПВ передви​нется параллельно кривой АВ, если нет - асимметрично. В ре​альной жизни экономика любой страны находится у границ КПВ из-за принятия неэффективных решений или стремления сохранить резервы производственных ресурсов.

Итак, КПВ отражает альтернативную цену выбора произ​водства одного товара за счет другого при условии полного использования ограниченных ресурсов.

5. Фундаментальные проблемы экономики: что производить? Как производить? Для кого и кто принимает решения?

Главной экономической задачей любого общества является выбор наиболее эффективного варианта распределения фак​торов производства в целях решения проблемы соотношения ограниченности ресурсов и безграничных потребностей об​щества.

Любое общество должно ответить на следующие три вопроса:

ЧТО?    

 Какие из возможных товаров и услуг должны производиться в данной    экономической систе​ме и в определенный период времени?

КАК? 

При какой комбинации производственных ресурсов, с использованием какой технологии должны быть произведены выбранные из воз​можных вариантов товары и услуги?

ДЛЯ КОГО? 
Кто будет покупать выбранные товары и услуги, оплачивать их, извлекая при этом пользу? Как должен быть распределен валовой доход общества от производства данных товаров и услуг?

ЧТО? 

Отдельный человек может получить какие-либо то​вары различными путями: произвести их самостоятельно, об​менять на другие вещи, получить их в качестве подарка. Об​щество в целом не может получить всё и немедленно. В силу этого оно должно определиться, что хотело бы иметь немед​ленно, с получением чего можно подождать, а от чего - во​обще отказаться.

Развитые страны, например, прилагают немало усилий к улучшению производства ограниченного круга товаров для достижения определенного успеха в конкурентной борьбе с другими странами. Это могут быть автомобили, ЭВМ или иные товары.

Иногда выбор может быть очень трудным. Так называе​мые слаборазвитые страны настолько бедны, что усилия большей части рабочей силы тратятся на то, чтобы только накормить и одеть население страны. В таких странах под​нять жизненный уровень можно путем наращивания произ​водства. Но поскольку рабочая сила занята полностью, то увеличить уровень общественного производства нелегко. Можно, конечно, произвести модернизацию оборудования с целью увеличить объем производства. Но для этого необхо​дима перестройка национального хозяйства. Часть ресурсов будет переключена с производства предметов потребления на строительство производственных зданий, выпуск машин и оборудования. Такая перестройка производства снизит жизненный уровень во имя его будущего повышения. Одна​ко в странах с низким уровнем даже незначительное сниже​ние выпуска товаров массового потребления поставит боль​шое число людей на грань нищеты.

КАК? 


Существуют различные варианты производства все​го набора благ, а также каждого блага в отдельности. Кем, из каких ресурсов, с помощью какой технологии они должны быть произведены? Посредством какой организации нацио​нального хозяйства?

По разным проектам можно построить производственное и жилое здание, по разным проектам можно выпускать автомо​били, использовать участок земли. Здание может быть и мно​гоэтажным, и одноэтажным, автомобиль можно собрать на конвейере или вручную, участок земли можно засеять кукуру​зой или пшеницей.

Одни здания строят частные лица, другие - государство (например, школы). Решение о строительстве автомобилей в одной стране принимает государственный орган, в другой - частные фирмы. Использование земли может осуществляться либо по желанию самих фермеров, либо с участием или ре​шением государственных органов.

ДЛЯ КОГО? Поскольку количество созданных товаров и услуг ограничено, то возникает проблема их распределения. Кто должен пользоваться этими продуктами и услугами, из​влекать полезность? Должны ли все члены общества полу​чать одинаковую долю, или должны быть бедные и богатые, какова должна быть доля тех и других? Чему должен быть отдан приоритет - интеллекту или физической силе? Реше​ние данной проблемы определяет цели общества, стимулы его развития.
6. Традиционная и командная экономические системы

Человеческое общество в своем развитии использовало и использует различные экономические системы, среди кото​рых выделяют традиционную, рыночную, командную (или централизованную) и смешанную экономики, показывая при этом, способы решения основных вопросов, вызванных огра​ниченностью ресурсов, как в традиционной, так и в команд​ной экономических системах.

Традиционная экономика основана на традициях, пере​дающихся из поколения в поколение. Эти традиции опреде​ляют, какие товары и услуги производить, для кого и каким образом. Перечень благ, технология производства и распреде​ление базируется на обычаях данной страны. Экономические роли членов общества определяются наследственностью и кастовой принадлежностью. Такой тип экономики сохраняет​ся сегодня в ряде так называемых слаборазвитых стран, в ко​торые технический прогресс проникает с большими трудно​стями, ибо он, как правило, подрывает устоявшиеся в этих системах обычаи, традиции.

Командная экономика основана на государственной соб​ственности на все материальные ресурсы. Все экономиче​ские решения принимаются государственными органами, осуществляющими централизованное планирование. Каж​дому предприятию производственный план предписывает, что, в каком объеме производить; выделяются определенные ресурсы, техника, рабочая сила, материалы и др., что опре​деляет решение вопроса, как производить; указываются не только поставщики, но и покупатели, т.е. для кого произво​дить. Выделение ресурсов предприятию осуществляется на основе долговременных приоритетов, в силу чего производ​ство товаров постоянно отрывается от потребностей членов общества.

Как показывает мировой опыт, приказное управление оп​равданно применяется только при чрезвычайных обстоятель​ствах, вызванных войной, хозяйственной разрухой, голодом. В этом случае командное руководство способно быстро сосредоточить материальные и людские ресурсы на решающих участках хозяйства, успешно выполнять сравнительно про​стые производственные задачи. Однако во многих странах после устранения чрезвычайных условий приказную систему управления зачастую ликвидировали.

Совершенно иначе всё произошло в нашей стране. В 30-х годах - в условиях мирного времени - было проведено пол​ное огосударствление экономики. Вся власть фактически перешла к центральному государственному аппарату. Была установлена по сути военизированная, тоталитарная система командования народным хозяйством. В итоге, на несколько десятилетий утвердилась приказная система централизован​ного управления.

7. Типы экономических систем. Рыночная экономика

Человеческое общество в своем развитии использовало и использует различные экономические системы, среди кото​рых выделяют традиционную, рыночную, командную и сме​шанную экономики.

Экономическую организацию жизни общества основанную на рыночном механизме, называют рыночной экономикой. Для того, чтобы рыночный механизм успешно функциониро​вал, необходимы три условия: наличие в экономике частной собственности, свободных цен и конкуренции.

Под частной собственностью понимается форма юриди​ческого закрепления за гражданином или группой людей прав владения, пользования и распоряжения каким-либо имущест​вом, независимо от того, используют ли они его для личного потребления или для осуществления предпринимательской деятельности.

Наличие частной собственности в экономике страны оз​начает, что государство практически не ограничивает сво​боду выбора собственников ресурсов: имея право исполь​зовать свои частные экономические ресурсы по своему вы​бору, их владельцы могут по собственному желанию открывать и закрывать производство, выбирать сферу своей деятельности.

Свободные цены - важнейшее условие развития рынка. Только в том случае, когда производители имеют возмож​ность самостоятельно устанавливать цены на свою продук​цию, цены на рынке выполняют функцию своеобразных "сигналов", с помощью которых собственники экономических ресурсов определяют, что им производить.

Ценовой механизм координирует распределение и исполь​зование ресурсов на рынке. Таким образом, благодаря нали​чию свободных цен, в рыночной экономике производится именно та продукция, которая имеет спрос и дает прибыль производителям. Ценовой механизм эффективно работает только в условиях свободной конкуренции. Итак, мы подошли к важнейшей черте рыночной экономики.

Конкуренция - это отношение состязательности между продавцами за достижение лучших результатов в области ка​кой-либо деятельности, за получение наибольшей прибыли.

Именно конкуренция выполняет функцию контроля за производством и потреблением в рыночной экономике. Мож​но выделить ценовую и неценовую конкуренцию между про​изводителями товаров и услуг.

Ценовая конкуренция означает, что производители стре​мятся сделать цену на свою продукцию отличающейся от це​ны конкурентов и таким способом привлечь к себе новых по​купателей.

Неценовая конкуренция имеет место, когда производители привлекают новых покупателей неценовыми методами. При​мерами неценовой конкуренции могут служить оригинальное название и оформление товара, дизайн магазинов, реклама, гарантийное обслуживание, более простые условия покупки, "подарки" покупателям товара.

Конкуренция создает стимулы для развития технического прогресса. Для того, чтобы привлечь как можно большее чис​ло покупателей, производители стремятся к совершенствова​нию качества выпускаемой ими продукции и с этой целью стараются применять в производстве новейшие технологии.

Главной движущей силой в рыночной экономике является преследование собственного экономического интереса. По​требители хотят так потратить свои деньги, чтобы получить от этого наибольшее удовлетворение. Производители стре​мятся к максимизации прибыли. Рабочие желают продать свой труд подороже и получить лучшие условия труда. Вла​дельцы денежных сбережений стараются разместить их под более высокие процентные ставки. И во всех этих случаях в качестве движущей силы выступает личный интерес.

Таким образом, рыночный механизм способствует эффек​тивному распределению ограниченных ресурсов общества, именно благодаря его действию в обществе производятся те товары и услуги, которые необходимы, то есть та продукция, на которую существует спрос.

8. Типы экономических систем. Смешанная экономика

Считается, что высококонкурентная рыночная экономика, основанная на частной собственности и имеющая мощный ко​ординационный механизм цен, способна достаточно эффектив​но использовать и распределять экономические ресурсы по от​раслям производства автоматически, без помощи государства.

И, тем не менее, в современном мире конкуренция - основа рыночной экономики - в значительной степени ослаблена во многих отраслях производства. Это означает, что немного​численные крупные продавцы могут искусственно сдержи​вать увеличение объема производимой продукции и повышать на эту продукцию цены.

В данной ситуации государство выступает в очень важной роли защитника конкуренции. Оно контролирует деятельность крупных предприятий: запрещает любые соглашения между ними, ведущие к повышению цен; запрещает предприятиям иметь слишком большую долю продаж на отраслевом рынке; иногда и административным путем устанавливает более низ​кие цены на продукцию крупных предприятий. Это - первая причина, по которой государство вынуждено вмешиваться в механизм рынка.

Другая причина - неравенство в распределении дохода, к которому приводит рынок. Одних рынок обогащает, других делает нищими. Заботу об этих последних берет на себя госу​дарство. Через механизм налогообложения государство рас​пределяет доходы в обществе. Отбирая в виде налогов часть дохода у обеспеченных слоев населения, оно использует эти деньги для выплат пенсий, пособий и дотаций малоимущим слоям населения.

В рыночной системе частные предприятия не заботятся об охране окружающей среды: они задымляют атмосферу, сбра​сывают промышленные отходы в водоемы. Установка очи​стительных сооружений - дорогостоящее мероприятие, и са​ми предприниматели не пойдут на это, так как дополнитель​ные затраты на охрану окружающей среды уменьшат их при​были. И здесь не обойтись без государства, без его контроля за загрязнением окружающей среды.

Наконец, государство проводит активную экономическую политику, направленную против безработицы и инфляции.

Таким образом, смешанная экономика предполагает соче​тание рейдирующей роли государства и экономической сво​боды производителей. Государство осуществляет антимоно​польную, социальную, фискальную (налоговую) и другие экономические политики, что в той или иной степени способ​ствует экономическому росту страны и повышению жизнен​ного уровня населения.
9. Рыночная организация хозяйства. 

Модель кругооборота деловой активности.
Основными участниками рыночной деятельности являются: домохозяйства, фирмы и государство.

Исходным пунктом изучения поведения рыночных единиц служит предположение экономистов о том, что участники ры​ночной деятельности поступают рационально, то есть в своей деятельности они стремятся достичь максимальных результатов. Так, например, домашние хозяйства стараются максимально удовлетворить свои желания и потребности; фирмы – получить максимальную прибыль; государство - достичь максимально​го благосостояния общества.

Взаимодействие рынков и участников рыночной деятель​ности можно проследить на примере модели кругооборота деловой активности. Как и всякая экономическая модель, она предполагает принятие ряда упрощений. В качестве основных субъектов рыночной деятельности будем рассматривать до​мохозяйства и фирмы. Всё многообразие рынков в этой моде​ли будут отражать два основных вида рынка: рынок товаров и услуг и рынок ресурсов.

С рынком товаров и услуг мы сталкиваемся ежедневно. На нем продается огромное количество разнообразных товаров и услуг, удовлетворяющих потребности представителей домохозяйств.

На рынке ресурсов продаются факторы производства: труд, земля, капитал. Эти ресурсы необходимы фирмам для ведения производства.

Домашние хозяйства, с одной стороны, являются покупа​телями товаров и услуг. С другой стороны, домохозяйства имеют в своем распоряжении некоторые факторы производ​ства: труд, землю, которую они могут продавать или сдавать в аренду. Кроме того, домохозяйства могут владеть акциями. Владея акциями, домохозяйства становятся собственниками третьего вида экономических ресурсов - средств производст​ва (капитала).

Чтобы купить необходимые им товары и услуги, домохо​зяйства должны располагать необходимым количеством де​нег, получить которые они могут, лишь продав принадлежа​щие им ресурсы на рынке ресурсов. Таким образом, домохо​зяйства, с одной стороны, выступают как покупатели на рын​ке товаров и услуг, а с другой стороны, являются продавцами на рынке ресурсов.

Представители фирм, в свою очередь, владея денежным капиталом, покупают у домохозяйств необходимые им факто​ры производства на рынке ресурсов и используют их для того, чтобы произвести товары и услуги. Произведенные ими това​ры и услуги фирмы продают домохозяйствам на рынке товаров и услуг; в результате продажи произведенной продукции фирмы получают прибыль, которая и является целью, ради которой они участвуют в рыночной деятельности. Таким об​разом, фирмы являются покупателями на рынке ресурсов и продавцами на рынке товаров и услуг.

В модели кругооборота деловой активности в качестве участника рыночной деятельности включено государство. Го​сударство также является активным участником экономиче​ской деятельности. Оно предоставляет домашним хозяйствам и фирмам возможность пользоваться своими услугами (на​пример, национальная оборона страны, система общего обра​зования, бесплатное медицинское обслуживание и др.). Для того, чтобы обеспечить производство этих услуг, государство собирает необходимые денежные средства в виде налогов, которые уплачивают в государственный бюджет фирмы и до​мохозяйства. Необходимые для своей деятельности ресурсы, товары и услуги государство закупает у домохозяйств и фирм на рынке ресурсов и рынке товаров и услуг.

Кроме предоставления различных услуг государство осуществляет различные денежные выплаты фирмам и до​мохозяйствам (трансфертные платежи). К таким платежам относятся денежные пособия, пенсии, которые получают различные категории граждан; фирмы могут получать госу​дарственные субсидии, то есть денежные выплаты, предос​тавляемые государством производителям некоторых товаров и услуг.

Все участники рыночной деятельности тесно связаны меж​ду собой и заинтересованы друг в друге: благосостояние од​ного участника рынка зависит от благосостояния других уча​стников рыночной деятельности. Этот принцип наглядно ил​люстрирует представленная на рис. 2 модель кругооборота деловой активности (см. схему).
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10. Спрос. Кривая индивидуального спроса. Закон спроса.
Спрос на какой-либо товар или услугу - это желание и возможность потребителя купить определенное количество этого товара или услуги по определенной цене в определен​ный период времени.

Важнейшими характеристиками спроса являются объем спроса и цена спроса.

Объем спроса на какой-либо товар или услугу - это то ко​личество товара или услуги, которое потребители согласны купить по определенной цене в течение определенного перио​да времени (день, месяц, год).

Цена спроса на какой-либо товар или услугу - это макси​мальная цена, которую покупатель готов заплатить за опреде​ленное количество товара или услуги.

Между объемом спроса и ценой спроса существует опре​деленная зависимость, которая выражается в законе спроса.

Закон спроса гласит: чем выше цена, тем меньшее количе​ство товара, на который предъявляется спрос, покупается по​требителями; и наоборот, чем ниже цена, тем большее коли​чество данного товара покупается потребителями.

Таким образом, закон спроса показывает, что существует обратная зависимость между ценой и объемом спроса.

Спрос на отдельный товар изображается графически в виде линии спроса, отражающей взаимосвязь между ценой едини​цы товара и количеством товара, которое потребители готовы купить при каждой цене за определенный период времени и при прочих равных условиях.
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 График линий спроса

На спрос, кроме цены самого товара, оказывает влияние множество других факторов. Все их учесть очень трудно. Од​нако возможно выделить наиболее существенные: цены на товары-заменители, цены на дополняющие товары, доходы покупателей, мода, вкусы и предпочтения покупателей, рек​лама, сезонные изменения в спросе, ожидания покупателей.

Если вкусы изменятся, например, под воздействием моды или рекламы, то линия спроса сдвигается. Увеличение спроса на вещи, вошедшие в моду, сдвигает линию спроса вправо. Рост населения или любое другое увеличение числа покупате​лей на рынке обусловливает возрастание спроса и сдвигает линию спроса вправо. Если товары являются взаимозаменяе​мыми (например, оливковое и подсолнечное масло), то при увеличении цены на один товар, увеличится объем спроса на другой товар, следовательно, кривая спроса на второй товар сдвинется вправо. Для взаимодополняющих товаров (напри​мер, автомобили и бензин) характерна обратная ситуация: по​вышение цены на один товар ведет к сокращению спроса на другой товар.

Как видно, изменение каждого из перечисленных факторов может вызвать изменение спроса.

11. Предложение. Закон предложения. Кривая предложения

Предложение какого-либо товара или услуги - это готов​ность производителей продать определенное количество этого товара или услуги по определенной цене за определенный пе​риод времени.

Объем предложения - то количество товара или услуги, которое готовы продать продавцы по определенной цене в течение определенного периода времени.

Цена предложения - минимальная цена, по которой про​давцы согласны продать определенное количество товара или услуги.

Зависимость между объемом и ценой предложения выра​жается в законе предложения.

Закон предложения гласит: повышение цены на товар вле​чет за собой рост величины предложения этого товара, и, на​оборот, понижение цены приводит к сокращению величины предложения.

Закон предложения показывает, что существует прямая за​висимость между ценой и объемом предложения. Тот факт, что объем предлагаемых товаров увеличивается с ростом це​ны на него, объясняется стремлением производителей увели​чить свою прибыль. Чем выше цена, тем больше у них стиму​лов для производства и продажи своего товара.

Предложение товара изображается графически в виде кри​вой (линии), отражающей отношение между ценой и количе​ством товара, которое производители при прочих равных ус​ловиях и за определенный период времени изъявляют готов​ность продать.

Помимо цен, существуют и другие факторы, влияющие на количество товара, которое продавцы хотят реализовать. К ним относятся: изменение цен на факторы производства, техниче​ский прогресс, сезонные изменения, налоги и субсидии, увели​чение спроса на другие товары, ожидания производителей.

Уменьшение цен на ресурсы, совершенствование техноло​гии, снижение налогов или увеличение субсидий, улучшение качества применяемых ресурсов приводит к снижению из​держек на производство единицы продукции и увеличивает предложение товара, так как при сохранении той же самой цены на рынке производство становится более прибыльным. Это, в свою очередь, привлечет в данную отрасль больше продавцов. Большее количество продавцов еще значительнее увеличит рыночное предложение.

Если производители ожидают рост цен на свой товар в бу​дущем, то они могут задержать доставку его на рынок по се​годняшним более низким ценам, и это сократит предложение.

Сокращение предложения изображается графически путем сдвига линии предложения влево. Увеличение предложения, напротив, выражается в перемещении ее вправо.
12. Рыночное равновесие спроса и предложения. Равновесная цена

Взаимодействие предложения и спроса приводит к уста​новлению равновесной (рыночной цены.).

Равновесная (рыночная) цена - это цена, при которой уравновешиваются величина предложения и величина спроса.

Для того чтобы установить, как определяется конкурентная равновесная (рыночная) цена, нужно объединить данные ана​лиза спроса с данными анализа предложения.

Если совместить на одном графике линии спроса и пред​ложения одного и того же товара, мы получим график, выра​жающий одновременное поведение спроса и предложения товара и показывающий в какой точке они пересекутся.

Линии спроса и предложения пересе​каются в одной точке (точка Е). В этой точке цена, по которой покупатели согласны купить определенное количество товара, равна цене, по которой производители готовы продать это же количество товара. Точка пересечения линий 8 и Д - точка Е, называется точкой равновесия. Когда состояние рынка нахо​дится в этой точке, установившаяся цена устраивает как поку​пателей, так и продавцов, и у них нет причин требовать ее из​менения. Такое состояние рынка называется рыночным рав​новесием.

Объем продаж в этой точке называется равновесным объе​мом рынка.

Цена в этой точке называется равновесной (рыночной) ценой.


Таким образом, рыночное равновесие - это состояние рын​ка, при котором объем спроса равен объему предложения.

Если рынок находится в состоянии равновесия, ни у поку​пателей, ни у продавцов нет причин нарушать его, т.е. изме​нять свои цены и объемы продаж. В случае если сложившая​ся на рынке цена будет отличаться от равновесной, то под действием рыночных механизмов она будет изменяться до тех пор, пока не установится на равновесном уровне и объем спроса не станет равен объему предложения.

Рассмотрим сначала ситуацию, когда цена на рынке будет выше равновесной цены. Объем спроса по этой цене будет меньше объема предложения, и производителям не удастся продать всю свою продукцию. На рынке образуется избыток товаров.

Производители, обнаружив у себя не распроданную про​дукцию, начнут снижать цену своего товара до тех пор, пока объем спроса не станет равен объему предложения, то есть до уровня равновесной цены.

Если установившаяся на рынке цена будет ниже равновес​ной, то на рынке образуется дефицит товара. В этом случае производители начнут повышать цену до тех пор, пока объем спроса не станет равен объему предложения и на рынке не установится равновесие, то есть до уровня равновесной цены.

Таким образом, любое отклонение от положения равнове​сия приводит в действие силы, которые возвращают рынок в состояние равновесия.
13. Бюджетные линии и кривые безразличия

Рассмотрим поведение потребителя с двух сторон: во-первых, с точки зрения того, что может позволить себе потре​битель при данном ограниченном доходе, а во-вторых, что он хотел бы иметь из наличного набора товаров, каждый из ко​торых ему представляется равноценным.

Смысл бюджетной линии можно понять из следующего условного примера. Пусть потребитель "мистер X" выбирает только между двумя товарами - одеждой и продуктами пита​ния. Будем считать, что цены на одежду и продукты, а также доход "мистера X" не меняются, при этом условная единица одежды стоит 60 долл., а условная единица продуктов пита​ния - 10 долл. Очевидно, что наш "мистер X" может в месяц купить либо 10 единиц олежды и ни одной единицы питания, либо 60 единиц питания и ни одной единицы одежды, либо то и другое в разных количественных сочетаниях. Перенесем полученные точки на график. Соединив крайние точки одной линией, получим прямую "ав", которая и называется бюд​жетной линией потребителя "X". Каждая точка на этой пря​мой показывает, какое количество единиц одежды и продук​тов питания может приобрести "мистер X" одновременно при доходе в 600 долл., тратя его полностью, при условии, что це​ны на одежду и питание не изменяются.

Если доход потребителя снизится, то бюджетная линия сместится параллельно самой себе и вниз и займет положение "С". При увеличении же дохода потребителя бюджетная ли​ния сместится параллельно вверх.

Однако нас интересует не столько то, что может приобре​сти потребитель, а сколько то, что он пожелает купить. Ответ на этот вопрос дают так называемые кривые безразличия. По​строить такую кривую можно путем опроса нашего потреби​теля, предлагая ему оценить различные сочетания одежды и продуктов питания. При этом, нас будут интересовать только такие сочетания, которые приносят потребителю, с его точки зрения, одинаковое удовлетворение его потребностей в одеж​де и продуктах питания. Это будет означать, что потребителю безразлично, какой именно из этих наборов приобретать. По​этому кривая, построенная по этим точкам, носит название "кривой безразличия". Предположим, что в результате опроса потребителя нами выявлены следующие равноценные для не​го сочетания одежды и продуктов питания:

1)10 единиц одежды и 5 единиц питания, или

2) 7 и 10, или

3) 5 и 20, или

4) 4 и 30, или 5)3 и 45.

Перенесем эти данные на график и получим точки А, В, С, D, соответствующие этим равноценным (с точки зрения потре​бителя) сочетаниям товаров. Соединив точки плавной кривой, получим одну из кривых безразличия. Каждая точка этой кри​вой, таким образом, показывает все возможные комбинации единиц одежды и питания, дающие "мистеру X" одинаковое удовлетворение.
14. Издержки производства и их структура
Если покупателя при приобретении товара на рынке интере​сует, прежде всего, его полезность, то для продавца (произво​дителя) центральное место занимают издержки производства. Поскольку в условиях конкуренции производитель практически не может воздействовать на уровень рыночной цены, постольку именно уровень издержек производства оказывает определяю​щее воздействие и на размер прибыли, и на возможность рас​ширения производства, и на то, останется ли фирма вообще на данном рынке или будет вынуждена покинуть его.

Затраты производственных факторов, используемые для производственной и реализационной деятельности, называют​ся издержками производства.

Издержки производства представляют собой расходы, свя​занные с приобретением факторов производства: земли, капи​тала, труда, в том числе предпринимателей.

В своей структуре издержки делятся на постоянные и пе​ременные.

Постоянные издержки - это те, которые предприятие должно нести в любом случае и которые, в основном, не зави​сят от объема производства. К ним относятся затраты на при​обретение зданий, оплату управленческого аппарата, возме​щение банковского кредита, аренду помещения, оплату стра​ховых взносов и т.д.

Переменные издержки — это средства, связанные с затра​тами на покупку сырья, рабочей силы и непосредственно за​висящие от объема производства (чем больше продукции, тем больше объем используемого сырья).

Сумма постоянных и переменных издержек фирмы обра​зует ее валовые (или общие) издержки производства. Они увеличиваются по мере роста количества производимой продукции.

Для того, чтобы более четко определить возможные объе​мы производства, при которых фирма избегает чрезмерного роста издержек производства, исследуется динамика средних издержек. Если валовые издержки отнести к количеству выпускаемой продукции, получим средние издержки. Средние издержки можно подразделить на средние постоянные из​держки, средние переменные издержки, и средние валовые издержки.
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 График функций общих издержек
С ростом объемов производства средние переменные из​держки могут либо увеличиваться, либо уменьшаться, в то время как средние постоянные издержки будут при этом уменьшаться. Объясняется это тем, что с ростом выпуска про​дукции на каждую единицу приходится все меньшая часть постоянных издержек.

15. Явные и вмененные издержки производства
В первую очередь необходимо уяснить различия между бухгалтерским и экономическим подходами к понятиям за​трат фирмы.

Всякий процесс производства есть применение факторов производства, каждый из которых имеет на рынке свою цену. Затраты производителя на приобретение факторов производст​ва, покупаемые данной фирмой у внешних поставщиков, обра​зуют его явные (внешние) издержки Например, заработная плата нанимаемых фирмой работников, стоимость закупаемого сырья, топлива, материалов, комплектующих изделий и т.п.

В отличие от бухгалтерского, экономическое понимание издержек базируется на принципе ограниченности экономи​ческих ресурсов. Поскольку экономические ресурсы ограни​чены, то издержки использования ресурсов в данной отрасли и на данном предприятии связаны, с точки зрения экономиста, с отказом от возможности производства с помощью этих ре​сурсов альтернативных товаров и услуг, то есть товаров и ус​луг, которые могли бы быть произведены в других отраслях и на других предприятиях, если бы там использовались эконо​мические ресурсы, задействованные на сегодняшний день в данной отрасли и на данном предприятии.

Для бухгалтера существует принципиальное различие ме​жду покупными и непокупными (собственными) ресурсами фирмы, так как первые оплачиваются из денежных средств фирмы, а вторые - нет. Напротив, для экономиста такого раз​личия не существует, так как покупные и непокупные ресур​сы, использующиеся данной фирмой, в одинаковой степени отвлекаются из производства других товаров и услуг, также необходимых для удовлетворения потребностей общества. Поэтому в экономические издержки входят не только явные (внешние) затраты, включаемые в бухгалтерские издержки, но также и неявные (внутренние) затраты.

Неявные (внутренние) издержки - это стоимость услуг факторов производства, которые используются в процессе производства, но не являются покупными. Эти неявные из​держки равны тем денежным доходам, которые могли бы быть получены за самостоятельно используемые ресурсы их владельцем при наилучшем из всех возможных альтернатив​ных способов их применения.

Например, альтернативная стоимость рабочего времени, ко​торое затрачивает предприниматель, управляя предприятием, -это заработная плата, от которой он отказался, не продав свой труд другому предприятию. Если у нашего предпринимателя была возможность устроиться на работу на разные предприятия и с разным уровнем оплаты труда, тогда неявные издержки его руководства собственным предприятием будут равны самой высокой ставке заработной платы, от которой он отказался.

Владелец собственного предприятия не получает арендной платы за здание, в котором находится его фирма. Если он вкладывает денежные средства в торговлю, он не получает процентов, которые имел бы, положив деньги в банк.

Отсюда видно, что при наличии у фирмы собственных, не​покупных ресурсов ее бухгалтерские издержки будут меньше экономических на величину неявных издержек.
16. Экономическая и бухгалтерская прибыль
Рассмотрим различия между бухгалтерским и экономиче​ским подходами к понятию прибыли фирмы.

Превышение доходов над издержками - это так называе​мая бухгалтерская прибыль, так как она отражает разницу между валовым доходом (т.е. общей выручкой) фирмы от реализации продукции и ее явными издержками, то есть де​нежными, реально оплаченными затратами фирмы на произ​водство продукции. Например, если общая выручка от продаж товара составила 5000 руб., переменные издержки - 2000 руб., а постоянные издержки - 1000 руб., то бухгалтерская прибыль будет равна 5000 - 2000 - 1000 = 2000 руб.

Но для фирмы важна экономическая прибыль - превыше​ние дохода фирмы над всеми осуществленными с ее стороны возможными, но упущенными затратами.

Пример. Допустим, на открытие магазина затрачено в каче​стве авансированного капитала 20 тыс. руб. Выручка от деятель​ности магазина составила 40 тыс. руб. за год. Казалось бы, при​быль должна быть равна 20 тыс. руб. Но это не так. Владелец магазина, занявшись своим бизнесом, лишился определенной суммы заработка по найму, доходов от денежных средств, кото​рые он мог бы вложить в покупку акций, приносящих дивиден​ды. Если предположить, что такого рода суммы в общей сложно​сти достигают 12 тыс. руб., то окажется, что вся сумма затрат на открытие магазина составит для ее владельца уже не 20 тыс., а 32 тыс. руб. Соответственно и прибыль окажется равной не 20 тыс. (40 - 20), а лишь 8 тыс. руб. (40 - 32).

Такая очищенная от всех видов издержек прибыль получи​ла в экономической теории название экономическая прибыль. Эта прибыль всегда отличается от бухгалтерской прибыли на величину неявных (внешних) издержек. Именно экономиче​ская прибыль играет роль важного стимула эффективного распределения фирмой ресурсов. Она ориентирует предпри​нимателя не просто на получение дохода, а на сравнение этого дохода с тем, который мог бы быть получен в результате аль​тернативного применения ресурса, которым он располагает. Отсюда следует важный вывод: если бухгалтерская прибыль окажется меньше неявных издержек производства, то, не​смотря на ее наличие, применение ресурса следует признать, с точки зрения предпринимателя, неэффективным.

17. Рыночная конкуренция и ее виды
Взаимодействие между спросом и предложением, как из​вестно, происходит на рынке. В системе рыночных отноше​ний покупатели и продавцы свободно обмениваются благами на многих конкурентных рынках. Конкуренция является ме​ханизмом, который решает все экономические проблемы об​щества. Конкуренция - это свободное соперничество между производителями и покупателями за получение первыми мак​симального дохода.

С учетом условий, в которых протекает конкуренция, эко​номисты различают несколько типов структуры рынка. Ры​ночная структура рынка предполагает учет количества и воз​можностей продавцов (покупателей) в цене и объеме продаж (покупок).

Экономическая теория оценивает уровень конкуренции в том или ином рынке по семи признакам:

1) число фирм-производителей;

2) различие (дифференциация) товаров;

3) уровень концентрации (т.е. удельный вес каждой фирмы в производстве и реализации данного товара);

4) способ формирования цены товара;

5) возможности для появления новой фирмы на данном рынке;

6) степень владения покупателями и продавцами информа​цией о ценах и качестве товаров;

7) в какой мере покупка осуществляется без принуждения.

Различные комбинации этих признаков позволили выде​лить несколько типов конкурентного рынка: 1)чистой (со​вершенной) конкуренции, 2) монополистической конкурен​ции, 3) олигополии, 4) чистой монополии. Последние три ха​рактеризуются как рынки несовершенной конкуренции.

На рынке совершенной конкуренции количество фирм, вы​пускающих однородную стандартизированную продукцию, столь велико, что ни одна из них не знает о рынке больше других, не может изменить рыночную цену; барьеров для вхождения в отрасль нет (рынки зерна, ценных бумаг).

В условиях монополистической конкуренции число произ​водителей довольно велико, продукция дифференцирована (т.е. конструктивно или технологически уникальна), велика роль рекламы, значение патента, торговой марки, беспрепят​ственное вхождение в отрасль (одежда, обувь, косметика).

Олигополия характеризуется ограниченным числом про​давцов стандартизированного или дифференцированного то​вара. Один из соперников становится лидером в ценовой по​литике. При тайном сговоре конкурентов возможен контроль над ценами. Доступ па рынок крайне сложен, т.к. требуется значительный размер начального капитала (автомобили, сложная бытовая техника).

Чистая монополия - тип рынка, на котором уникальный продукт предлагается одной фирмой. Проникновение в от​расль блокировано.

18. Совершенная конкуренция

Совершенная конкуренция существует в таких сферах дея​тельности, где действует достаточно много мелких продавцов и покупателей идентичного (одинакового) товара, и поэтому ни один из них не в состоянии повлиять на цену товара.

При совершенной конкуренции доля каждой фирмы в об​щем выпуске продукции, продаваемой на рынке, составляет менее 1%. Поэтому конкурентные фирмы не могут воздейст​вовать на рыночную цену изменением объема продаж, что имеет место при олигополии.

Здесь цена определяется свободной игрой спроса и пред​ложения в соответствии с рыночными законами их функцио​нирования. Этот тип рынка называют рынком свободной кон​куренции.
Существование огромного количества покупателей и про​давцов означает, что ни один из них не владеет большей ин​формацией о рынке, чем остальные. Продавец, придя на ры​нок, застает уже сложившийся уровень цен, изменить который вне его власти, - ведь рынок сам диктует цену в каждый мо​мент времени. Такая ситуация позволяет новым продавцам на равных условиях (цена, технология, юридические условия) с уже существующими продавцами приступить к производству продукции. С одной стороны, продавцы могут и свободно по​кинуть рынок, что подразумевает возможность беспрепятст​венного выхода с рынка. Свобода рыночного перемещения создает условия для того, чтобы на рынке всегда происходило изменение количества производителей. В то же самое время у оставшихся продавцов по-прежнему отсутствует возможность контролировать рынок, поскольку они представляют мелкое производство, и их крайне много.

Теперь сформулируем основные характеристики рынка со​вершенной конкуренции:
- большое количество мелких продавцов и покупателей;

- продаваемый продукт однороден у всех производителей, и покупатель может выбрать любого продавца для осуществ​ления покупки;

- невозможность контроля над ценой и объемом купли-продажи создает условия для постоянного колебания этих ве​личин под влиянием изменения рыночной конъюнктуры;

- полная свобода входа на рынок и выхода с него.

В реальной экономической деятельности рынок совершен​ной конкуренции практически не встречается. Но все-таки в экономической практике имеются рынки некоторых товаров, больше всего подходящие под критерии данной рыночной структуры, например, рынок ценных бумаг или рынок сель​скохозяйственной продукции. Здесь количество продавцов и покупателей настолько велико и они настолько малы, что, за редким исключением, ни один человек или группа не в со​стоянии контролировать рынок по отдельным видам ценных бумаг или сельскохозяйственной продукции. Причем, товары на этих рынках у всех производителей полностью идентичны и последние владеют полной информацией об изменениях на рынке. Все это подтверждает необходимость использования для такого рынка особой - биржевой - формы организации (товарная биржа сельскохозяйственной продукции или фон​довая биржа).
19. Монополистическая конкуренция
Монополистическая конкуренция - тип отраслевого рынка, на котором существует достаточно много продавцов, про​дающих дифференцированный продукт, что позволяет им осуществлять определенный контроль над продажной ценой товара или услуги.

В отличие от совершенной конкуренции монополистиче​ская предлагает, что каждая фирма продает особый тип това​ра, который отличается качеством, оформлением, престижно​стью, благодаря чему у потребителя складываются неценовые предпочтения. В условиях монополистической конкуренции фирма производит не одинаковую, а дифференцированную продукцию и тем самым становится своеобразным монополи​стом своей марки товара (например, шоколад "Марс" или "Сникерс" имеет иные вкусовые свойства, чем обычный мо​лочный шоколад). В итоге некоторые потребители готовы платить большую цену за "Марс" или "Сникерс", считая, что эти продукты лучше.

На рынке монополистической конкуренции продукция мо​жет быть дифференцирована также и по условиям послепро​дажного обслуживания (для товаров длительного пользования), по близости к покупателям, по интенсивности рекламы. Таким образом, фирмы на этом рынке вступают в своеобразное соперничество не столько через цены, сколько посредством всемерной дифференциации продукции.

Повсеместное соревнование фирм в условиях дифференциа​ции товара не устраняет монополистической власти фирмы над своим видом товара, что позволяет предприятию повышать или понижать цену на него независимо от конкурентов, хотя эта власть ограничена наличием производителей аналогичных про​дуктов и значительной свободой входа в отрасль.

При монополистической конкуренции размеры рыночных долей фирм составляют в среднем от 1% до 10% общего объ​ема продаж на данном рынке.

Относительно неограниченное проникновение новых кон​курентов на рынок является важной характеристикой монопо​листической конкуренции. Производители, работающие на таком рынке, не являются крупными предприятиями, поэтому сравнительно невелик и требующийся им начальный капитал. Это подстегивает их к вступлению в отрасль и конкуренции с марками производимого здесь товара. Модель рынка монополистической конкуренции описывает множество реально существующих рынков. Их характеристи​ки достаточно точно соответствуют большинству отраслей сферы обслуживания (в качестве примеров можно назвать сеть ресторанов, станций технического обслуживания, сферу банковских услуг, в производящих отраслях - это производст​во одежды, безалкогольных напитков, стирального порошка, вычислительной техники, компьютеров).
20. Олигополия
Олигополия - наличие на рынке определенного товара не​скольких очень крупных фирм, контролирующих значитель​ную часть производства и сбыта, и конкурирующих друг с другом.

На олигополистическом рынке конкурируют между собой несколько крупных фирм (от двух до десяти) и вступление на этот рынок новых фирм затруднено. Это делает фирмы зави​симыми друг от друга. Продукция, производимая фирмами, может быть как однородна, так и дифференцирована. Одно​родность преобладает на рынках сырья и полуфабрикатов: руды, нефти, стали, цемента; дифференциация - на рынках потребительских товаров (автомобили).

Существование олигополии связано с ограничениями входа на данный рынок. Одно из них - необходимость зна​чительных капиталовложений для создания предприятия в связи с крупномасштабным производством олигополистических фирм. Сегодня общепризнанно, что эффективным может быть предприятие, производящее не менее 500 тыс. легковых автомобилей в год, выплавляющее не менее 2,5 млн тонн стали и т.д.

Немногочисленность фирм на олигополистическом рынке заставляет эти фирмы использовать не только ценовую, но и неценовую конкуренцию, ибо последняя в таких условиях яв​ляется более эффективной. Производители знают, что если они понизят цены, то их конкуренты сделают то же самое, что приведет к падению доходов. Поэтому вместо ценовой конку​ренции, которая будет результативна в условиях совершенной конкуренции, олигополисты используют неценовые методы борьбы: техническое превосходство, качество и надежность изделия, методы сбыта, характер предоставляемых услуг и гарантий, дифференциацию условий оплаты труда, рекламу, экономический шпионаж.

Характерная особенность олигополистического рынка зависимость поведения каждой фирмы от реакции и пове​дения конкурентов. Крупные размеры и значительный ка​питал фирм крайне немобильны на рынке, и в этих услови​ях наибольшие выгоды обещает именно сговор между олигополистическими фирмами в целях поддержания цен и максимизации прибыли. Производители договариваются о сотрудничестве и заключают (иногда открытое и даже оформленное) соглашение о дележе рынка - картельное соглашение и сообща координируют свои цены и объемы производства, чтобы максимизировать совместные прибыли.

Олигополия является преобладающей формой современно​го отраслевого рынка. Олигополистическими отраслями про​мышленности являются, например, автомобильная промыш​ленность, производство стали, алюминия, нефтехимикатов, электрооборудования, компьютеров.
21. Монополия
Монополия - тип отраслевого рынка, на котором существу​ет единственный продавец товара, не имеющего близких за​менителей. Монополия является полным антиподом совер​шенной конкуренции. Под монополией понимается и сам этот продавец. У чистой монополии нет конкурентов на рынке ее товара.

Обладая монопольной властью, монополист выигрывает от контроля над ценами и, устанавливая их выше конкурентных, получает дополнительную (монопольную) прибыль. В целом, объем производства товара у монополиста будет меньше, чем рыночное предложение в условиях совершенной конкурен​ции, а цена - выше, чем конкурентная цена. Это приводит к определенным потерям для общества, так как меньшее коли​чество потребителей покупает продукт монополиста, а те, кто покупает, платят за него больше. Именно поэтому во многих странах антимонопольные законы запрещают фирмам моно​полизацию большинства рынков.

Исключение составляет естественная монополия, которая возникает в отраслях с особым технологическим процессом (например, в электроэнергетике). Особенность технологиче​ского процесса в этих отраслях заключается в том, что, чем крупнее масштабы предприятия, тем оно более эффективно. Поэтому на деятельность естественной монополии не распро​страняются антимонопольные законы; ее существование це​лесообразно, и государство лишь регулирует монопольные цены.

Поскольку фирма-монополист получает высокие прибыли, то другие фирмы захотят вступить в эту отрасль, чтобы от​крыть там свое производство. Следовательно, для поддержания монопольной власти необходимо установить заслоны с целью ограничения входа в отрасль новых фирм. Среди ос​новных видов барьеров, препятствующих проникновению но​вых фирм в отрасль, и, вместе с тем, способствующих появле​нию монополии и помогающих ее поддерживать, можно вы​делить следующие: исключительные права, полученные от правительства или местных властей, благодаря которым фир​ма получит статус единственного продавца; патенты и ав​торские права, дающие изобретателю исключительное право контролировать продукт в течение длительного периода вре​мени; право собственности на все важнейшие источники ка​кого-либо производственного ресурса, например, сырья (так, знаменитая компания "Dее Вееrs" владеет большинством ал​мазных рудников, что позволяет ей контролировать около 85% всех мировых продаж необработанных алмазов); преимущество низких средних издержек крупного производства в отдельных отраслях, которое приводит к образованию есте​ственных монополий.

Монополия устраняет главное экономическое достоинство конкуренции - побуждение к совершенствованию производ​ства, и в том ее отрицательное воздействие на экономическое развитие общества.
22. Государственная политика ограничения деятельности монополий

Рассматривая методы борьбы государства с монополизмом на рынке, отметим, что активизация государства в данной сфере началась в конце XIX в., в тот период, когда развитие рыночной экономики привело к формированию очень круп​ных и мощных компаний. Их естественное желание проявля​лось в том, что они стали решительно наступать на мелкие и средние слои предпринимателей. Допущение такого явления могло привести к монополизации национальной экономики, сворачиванию конкуренции, падению качества благ, сниже​нию их ассортимента, к росту потребительских цен. В итоге проигрывал бы совокупный потребитель.

Начало организованного противодействия государства бы​ло положено законом Шермана, принятым в США в 1890 г. По закону запрещаются любые действия производителей, ог​раничивающие свободу торговли. Фирма, признанная моно​полией, платит повышенные налоги, часто ее вынуждают преобразовываться в несколько самостоятельных фирм.

Чтобы избежать этих негативных явлений, государство вмешивается в рыночные процессы, используя антимоно​польное регулирование: административный контроль над мо​нополизированными рынками, организационный механизм и антимонопольное законодательство.

Административный контроль монополизированных рын​ков объединяет способы воздействия на монополизированное производство. Можно выделить, в частности, финансовые санкции, применяемые в случае нарушения антимонопольно​го законодательства. Бывают случаи, когда фирма, уличенная в систематическом использовании методов нечестной конку​ренции и проигравшая судебный процесс, подвергается пря​мому расформированию. Например, крупнейшая компьютер​ная компания мира Microsoft признана монополистом, ис​пользующим свое доминирующее положение на рынке для угнетения конкурентов. Microsoft занимает монопольное по​ложение на рынке операционных систем для персональных компьютеров. Она защищает свое монопольное положение незаконными методами. Некоторые разработки, которые кон​курируют с продуктами Microsoft (или со временем могли бы стать их конкурентами), вытесняются с рынка из-за ее актив​ного противодействия. В итоге, потребители платят слишком много денег за компьютерные программы, а сами программы менее совершенны, чем могли бы быть.

Организационный механизм имеет своей целью антимоно​польную профилактику путем последовательной либерализа​ции рынков. Не затрагивая монополию как форму производ​ства, способы и методы такой политики государства нацелены на то, чтобы сделать монополистическое поведение для круп​ного бизнеса не выгодным. Это - снижение таможенных по​шлин, отмена количественных квот - поддержка малого бизнеса, упрощение процедуры лицензирования, оптимизация производства, продукция которого может конкурировать с товарами монополий и т.д.

Наиболее эффективной и развитой формой государствен​ного регулирования монопольной власти является антимоно​польное законодательство. Его цель - регулирование струк​туры отрасли через запрещение предполагаемого слияния крупных фирм, если оно ведет к существенному ослаблению конкуренции или установлению монополии.

Конечно, никакая экономика невозможна без взаимосвязи, интеграции фирм, - поэтому в каждом случае проводится тщательное, порой многолетнее расследование причин моно​польного положения той или иной фирмы.
23. Особенности спроса и предложения основных факторов производства
Цены на факторы производства в условиях совершенной конкуренции определяются соотношением спроса и предло​жения. Однако необходимо отметить два важных момента, влияющих на спрос и соответственно цену ресурсов.

Во-первых, спрос на факторы производства и уровень их цен являются производными от потребительского спроса, по​скольку труд, капитал, земля необходимы в конечном счете для того, чтобы произвести нужные людям предметы потреб​ления. Следовательно, спрос на тот или иной фактор произ​водства зависит от спроса на товары, производимые с помо​щью этого фактора. Спрос на труд, капитал и землю - это все​гда производный, вторичный спрос. Например, спрос на труд ткачих определяется спросом общества на ткани; спрос на землю, пригодную для выращивания овощей, определяется спросом на овощи и т.д. Это значит, что размер спроса на оп​ределенный фактор зависит от производительности данного фактора при создании продукта и от цены товара, произве​денного с помощью фактора.

Во-вторых, все факторы производства экономически и тех​нологически  взаимосвязаны,   они  не  могут  использоваться раздельно. Для производства товаров необходимы все три фактора производства и в определенном соотношении между собой.

Размер спроса на каждый фактор зависит не только от уровня цен на данный фактор, но и от уровня цен на другие ресурсы: например, спрос на труд зависит не только от ставок заработной платы, но и от того, сколько будет приобретено машин, сырья и каковы цены на них. Когда цена определен​ного фактора производства возрастает, спрос на него (при прочих равных условиях) будет понижаться, а спрос на дру​гой фактор повысится; более высокая цена, например, на труд будет вести к замещению его машинами. Возможность взаи​мозамещения различных факторов производства позволяет сочетать их в таком соотношении, которое обеспечивает наи​меньшие издержки производства и наибольшую прибыль.

Факторы производства в известном смысле взаимозаме​няемы. Фирма может использовать различные комбинации факторов производства.

Иначе говоря, чем выше спрос на тот товар, который вы выпускаете, тем выше спрос вашего предприятия на опреде​ленную комбинацию факторов производства по ценам, кото​рые смогут свести к минимуму ваши издержки.

Предложение факторов производства - это то их количест​во, которое может быть представлено на рынке по сущест​вующим на данный момент ценам. На рынках факторов про​изводства спрос порождает предложение так же, как и на рынках обычных потребительских благ. Однако особенности предложения обусловлены редкостью, ограниченностью эко​номических ресурсов, прежде всего таких, как земля, труд, природные ископаемые, ресурсы сырья и продукты их пере​работки. В этом заключается важнейшая особенность всех рынков, и, в частности, рынка предложения любого фактора производства.
24. Необходимость государственного регулирования рыночной экономики
В обеспечении нормального функционирования любой экономической системы важная роль принадлежит государст​ву. Государство на протяжении всей истории своего сущест​вования наряду с задачами поддержания порядка, законности, организации национальной обороны и т.п. выполняло опреде​ленные функции в сфере экономики. Достаточно указать на организацию денежного обращения, сбор налогов и т.д.

Постепенно, по мере развития рыночной экономики, в ее недрах появляются новые качественные особенности, способ​ствующие разрушению сложившегося хозяйственного меха​низма, самой важной из которых является формирование мо​нополий.

Монополия - это нарушение баланса сил среди экономиче​ских субъектов. Наиболее значительным нарушением являет​ся подрыв монополией регулирующей роли цены, то есть ре​гулирующей роли закона спроса и предложения. В условиях свободной конкуренции цена точно сигнализировала, что и сколько надо производить. При монополии цена изменяется не под влиянием спроса и предложения, а, как правило, явля​ется результатом экономического господства отдельных про​изводителей.

Таким образом, саморегуляция экономики нарушается. Вместе с тем, в условиях развитого разделения труда в обще​стве должен быть какой-то механизм, с помощью которого достигается пропорциональное развитие. Поскольку законы спроса и предложения с этой ролью не справляются - их ре​гулирующая функция подрывается монополией, - то неиз​бежно возникает необходимость в создании дополнительного регулятора. Следовательно, появление новой функции госу​дарства - регулирование экономики, предопределяется не же​ланием аппарата власти, а объективными экономическими противоречиями и необходимостью их разрешения.

Господство монополий приводит к трансформации свобо​ды выбора деятельности - важнейшего принципа рыночной экономики. Главенствующее положение позволяет монополи​ям выбирать для своей деятельности наиболее рентабельные предприятия и отрасли, вследствие чего для других экономи​ческих субъектов выбор деятельности сужается - они вынуж​дены делать выбор из менее рентабельных предприятий. При этом, ряд из них и даже целые отрасли с самой низкой рента​бельностью (тем более нерентабельные) остаются за предела​ми интересов частного предпринимательства. Организация в них производства противоречит основному принципу рыноч​ной экономики — получению экономической выгоды. Вместе с тем, экономика любой страны представляет собой сложный механизм, все звенья которого взаимодействуют. Выпадение любого звена может привести к остановке всего механизма. Так формируется противоречие между интересами монополий и необходимостью пропорционального развития экономики. В целях его разрешения в обществе кто-то должен взять в свои руки организацию производства в "бесхозных" предпри​ятиях и отраслях. Этим "кто-то" становится государство, вследствие чего возникает государственный сектор и расши​ряются экономические функции государства.

Не менее значительным фактором развития экономических функций государства является и научно-техническая револю​ция. Как и монополия, она способствует расширению сферы государственного вмешательства в экономику.

Развитие НТР потребовало также значительного увеличе​ния затрат на проведение исследовательских работ, которые становятся не под силу даже ведущим корпорациям. В этих условиях государство вынуждено оказывать значительную финансовую поддержку национальным компаниям, а в ряде случаев оно самостоятельно финансирует проведение науч​ных исследований.

Рост государственного вмешательства в экономику обу​словливается и проникновением монополизма во внешнеэко​номическую деятельность. В целях защиты интересов нацио​нальных компаний государство стимулирует их деятельность за рубежом - предоставляет субсидии или выплачивает разницу между внутренними и более высокими внешними ценами.

В современных условиях любая развитая рыночная эконо​мика является, по сути, экономикой смешанной уже в силу существования наряду со свободным предпринимательством государственного регулирования, государственного сектора в национальном хозяйстве.

25. Формы государственного вмешательства в экономику
Важно различать две основные формы вмешательства го​сударства в экономику: прямое вмешательство через расши​рение государственной собственности на материальные ре​сурсы, законотворчество и управление производственными предприятиями и косвенное вмешательство с помощью раз​личных мер экономической политики.

Прямое вмешательство. Оно предполагает непосредст​венное вмешательство государства в национальное производ​ство в следующих формах:

создание новых промышленных объектов; национализация убыточных частных предприятий; покупка акций частных предприятий.

Прямое регулирование приводит к созданию государст​венного сектора производства товаров и услуг. Исторически обусловлено, что прямое вмешательство государства в эконо​мику происходит, прежде всего, в отраслях, которые создают общественные блага, нужные всем без исключения для нор​мальной повседневной жизни. Эти отрасли, или сфера дея​тельности называются инфраструктурой.

Во всех промышленно развитых странах существует более или менее значительный государственный сектор экономики. Он крайне мал в США и Японии. На европейских же государ​ственных предприятиях производится от 10% (Германия) до 30% (Австрия) валового внутреннего продукта. Государство в современной рыночной экономике - это и предприниматель, и крупный инвестор, и организатор научно-исследовательских работ, и потребитель конечной продукции. Оно непосредст​венно участвует в производстве, распределении, обмене и по​треблении товаров и услуг. Прямое вмешательство государст​ва - это и принятие законодательных актов, призванных упо​рядочить и развивать отношения между всеми элементами рыночной системы. К таким законодательным актам можно отнести антитрестовское законодательство в США, положе​ние о кооперации во Франции и т.п.

Косвенное вмешательство. Оно происходит через распре​деление законодательной и исполнительной власти, создание законов (декретов) по регулированию экономической дея​тельности. Такое регулирование осуществляется без инвести​ций, без денег. Косвенное регулирование охватывает, глав​ным образом, фискальную и кредитно-денежную политику.

Фискальная политика - это бюджетная политика. Ее мож​но определить, как политику, проводимую путем манипули​рования государственными доходами (прежде всего налога​ми) и расходами. Кредитно-денежная политика - это полити​ка, проводимая путем регулирования денежной массы в об​ращении и совершенствования кредитной сферы. Оба эти на​правления государственной политики тесно связаны друг с другом.

Государственное регулирование в долгосрочном аспекте выступает как экономическое программирование или прогно​зирование развития отдельных экономических систем (напри​мер, энергетических или транспортных), либо экономики в целом.

26. Структура валового национального продукта. Валовой внутренний продукт
Прежде всего необходимо отметить, что валовой нацио​нальный продукт (ВНП) - основной показатель системы на​циональных счетов. Он представляет собой рыночную стои​мость всех конечных товаров и услуг, произведенных в тече​ние определенного периода (обычно за год) факторами произ​водства, принадлежащими гражданам данной страны, независимо от того, где эти факторы использовались: внутри данной страны или за рубежом.

Рассматривая данное определение, необходимо учитывать

ряд обстоятельств.

Во-первых, ВНП отражает рыночную стоимость годового производства, так как нельзя суммировать натуральные пока​затели разных товаров и услуг.

Во-вторых, при подсчете ВНП исключается двойной счет. Все продукты и услуги, произведенные в данном году, надо учитывать один раз. Однако вследствие специализации произ​водства отдельные части большинства продуктов продаются и покупаются несколько раз. Например, стоимость шерсти по​следовательно включается в стоимость пряжи, шерстяной ткани и платья. Поэтому ВНП учитывает рыночную стои​мость конечных продуктов и исключает промежуточных. Чтобы избежать двойного счета, необходимо учитывать толь​ко добавленную стоимость - стоимость, вложенную в конеч​ный продукт фирмами на каждой стадии единого производст​венного процесса.

В-третьих, ВНП исчисляется только в текущих ценах. Од​нако уровень цен может увеличиваться (инфляция) или уменьшаться (дефляция), что делает несопоставимой стои​мость объемов производства разных лет. Различают номи​нальный ВНП - это объем конечного производства, выражен​ный в текущих ценах, т.е. ценах того периода, когда этот объ​ем был произведен; и реальный ВНП - объем конечного про​изводства текущего года, выраженный в ценах базового года.

В-четвертых, в ВНП не включается стоимость продуктов, которые производятся внутри домашнего хозяйства. Этот продукт не будет учитываться при определении ВНП, по​скольку он произведен не для рынка, а для себя.

Не включается также в ВНП вся масса продукции, которая производится крестьянами и горожанами на своих приусадеб​ных участках для собственного потребления.

Не включается в ВНП и стоимость продукции, произве​денной в теневой экономике, хотя она и производится для продажи. Но государство не владеет информацией о ней, по​этому официальная статистика учесть ее не в состоянии.

В связи с интернационализацией хозяйств различают вало​вой национальный продукт и валовой внутренний продукт (ВВП). Национальная экономика охватывает деятельность предприятий как внутри страны, так и за рубежом, если центр их интересов находится на экономической территории стра​ны. Внутренняя экономика учитывает деятельность на терри​тории страны всех предприятий независимо от того, гражда​нам какой страны они принадлежат.

Поэтому при расчете ВВП учитывается стоимость конеч​ных товаров и услуг, произведенных только внутри страны, вне зависимости от того, кто является их собственником -отечественные предприятия или иностранные. Именно поэто​му этот показатель и называется валовой внутренний продукт.
27. Экономические характеристики национального дохода
Национальный доход (НД) - это совокупный доход, кото​рый зарабатывают владельцы факторов производства: владе​лец труда (заработная плата наемных работников), владелец капитала (прибыль и процент), владельцы земли (земельная рента). По своей сущности НД представляет собой вновь соз​данную стоимость, приращение материальных и духовных благ к тому их уровню, который был достигнут в предыдущий год или период развития. НД является составной частью вало​вого национального продукта, - тем, что остается после выче​та всех затрат на восстановление потребленных средств про​изводства.

Национальный доход образует "основу" личных доходов. Именно "основу", так как заработанный доход одни получают больше, а другие меньше. Это связано с регулирующей дея​тельностью государства.

Рассмотрим эти операции с НД более подробно. Из заработанного дохода вычитаются, во-первых, взносы на социальное страхование (по старости, в связи с потерей трудоспособности и др.), во-вторых, налог на прибыль, и, в-третьих, нераспределенные доходы корпораций (так назы​вают ту часть прибыли, которая остается в распоряжении вла​дельцев факторов производства после выплаты дивидендов и процентов).

Государство не только изымает с помощью налогов часть заработанных доходов, но и возвращает их определенным слоям общества. Возвращаемые государством изъятые через налоги доходы в экономической теории получили название трансфертные платежи. Они включают: пенсии, пособия на детей, по инвалидности, по безработице, правительственные субсидии ветеранам войны и труда и т.д.

После внесения всех этих поправок в национальный доход образуется еще один макроэкономический показатель - лич​ный доход. Он равняется НД, но за вычетом взносов на соци​альное страхование, налога на прибыль, нераспределенных прибылей корпораций, с добавлением трансфертных плате​жей.

Однако определенная таким образом сумма личных дохо​дов, тем не менее, не может полностью использоваться граж​данами страны для удовлетворения своих потребностей и формирования сбережений. Как и прибыль предпринимате​лей, личные доходы граждан облагаются налогами, важней​шим из которых является подоходный налог.

И только после уплаты всех индивидуальных налогов ос​тавшаяся часть личных доходов поступает в полное распоря​жение индивидов. Эту часть принято называть располагаемым личным доходом.

Национальный доход на душу населения - главный объек​тивный показатель уровня жизни в данной стране, поэтому он используется для международного сопоставления.

Для макроэкономики проблема национального дохода со​стоит в том, что часть его не расходуется, уходит в сбереже​ния, что уменьшает размеры совокупного спроса.

28. Фискальная политика

Фискальная политика - одно из двух взаимосвязанных на​правлений финансовой политики государства.

Фискальная политика предполагает использование воз​можностей правительства взимать налоги и расходовать сред​ства государственного бюджета для регулирования уровня деловой активности и решения различных социальных задач.

Основными рычагами фискальной политики государства являются изменение налоговых ставок, базы налогообложе​ния, видов налогов, их количества и размеров государствен​ных расходов или их направлений в соответствии с конкрет​ными целями общества. Разработка фискальной политики -прерогатива законодательных органов власти страны, по​скольку именно они контролируют налогообложение и расхо​дование средств государственного бюджета.

Налоги. Сумма налогов зависит от величины доходов. По​этому в период подъема экономики налоги обычно повыша​ют, что уменьшает доходы населения и бизнеса, это обеспе​чивает снижение покупательной способности и сдерживает экономический рост. И, наоборот, в период экономического спада налоговые поступления автоматически сокращаются, сумма изъятия доходов уменьшается, т.е. происходит посте​пенное увеличение покупательной способности в экономике, что сдерживает экономический спад.

Бюджетные расходы. Противоположны маневры с бюд​жетными расходами, которые увеличивают в период спада (что поддерживает спрос и предложение) и уменьшают в пе​риод подъема (что придерживает безудержный рост спроса и

предложения).

Налоги и бюджетные расходы получили в экономической теории название встроенные стабилизаторы рыночной эконо​мики. Под автоматическим или встроенным стабилизатором понимается экономический механизм, который автоматически реагирует на изменение экономического положения без необ​ходимости принятия каких-либо шагов со стороны правитель​ства. К встроенным стабилизаторам относится и система пособий по безработице и различных социальных выплат, програм​мы по поддержанию малоимущих слоев населения и т.п., пре​пятствующие резкому сокращению совокупного спроса даже в период экономического спада. В период подъема и сокращения безработицы выплата различных пособий или прекращается, или уменьшается, что сдерживает совокупный спрос.

Фискальная (налогово-бюджетная) политика обладает ог​ромными возможностями для регулирования рыночной эко​номики. Ее активно используют во всех странах мира.

В отличие от монетарной политики, представляющей ин​струмент косвенного регулирования рыночных процессов, фискальная является инструментом прямого вмешательства в экономику.
29. Доходы и расходы государственного бюджета

Центральное место в финансовой системе страны занимает государственный бюджет.

Государственный бюджет представляет собой централи​зованный фонд денежных ресурсов, которым располагает правительство страны для содержания государственного ап​парата, вооруженных сил, а также выполнения необходимых социально-экономических функций. В современных условиях бюджет является также мощным рычагом государственного регулирования экономики, воздействия на хозяйственную конъюнктуру, а также осуществления антикризисных меро​приятий.

Бюджет современного государства представляет собой сложный, многоплановый документ, отражающий всё много​образие его функций". Прежде всего, в бюджете находит свое отражение структура расходов и доходов государства.

Доходная часть показывает, откуда поступают денежные средства для финансирования деятельности государства, ка​кие слои общества отчисляют на содержание государства больше всего своих доходов. Расходная часть показывает, на какие цели направляются аккумулируемые государством средства.

В каждой стране структура бюджета имеет свои особенно​сти. Она определяется экономическим потенциалом страны, масштабностью задач, решаемых государством на данном этапе развития, ролью государства в экономике, состоянием международных отношений и рядом других факторов.

Доходы государственного бюджета состоят в первую оче​редь из налогов, взимаемых как центральными, так и местны​ми органами власти, государственных займов, а также посту​плений так называемых внебюджетных или целевых фондов. Создание такого рода фондов обусловлено необходимостью мобилизации крупных финансовых ресурсов для конкретных целей, прежде всего, социально-экономического характера. К их числу относятся социальное страхование, строительство дорог, охрана окружающей среды, подготовка и переподго​товка рабочей силы и многое другое. Число их постоянно рас​тет, примером чего может быть федеральный бюджет США, в рамках которого насчитывается свыше 800 подобных фондов.

Хотя размеры государственных доходов постоянно растут, величина государственных расходов растет еще быстрее. По своей структуре расходные статьи бюджета подразделяются на расходы по государственному управлению; на военные расходы; расходы на социально-экономические цели; расходы на хозяйственную деятельность государства; расходы по осу​ществлению внешнеэкономической деятельности.

Таким образом, государственный бюджет является финан​совым планом, сопоставляющим ожидаемые доходы и расхо​ды. Когда последние равны между собой, бюджет называется сбалансированным. Когда доходы превышают расходы, раз​ница между ними является положительным сальдо. Когда бюджетные расходы больше доходов, то разница называется отрицательным сальдо или бюджетным дефицитом.
30. Бюджетный дефицит и государственный долг
Каждое правительство в своей деятельности стремится к тому, чтобы доходная часть бюджета равнялась расходной.

В реальной действительности расходная часть бюджета, как правило, превышает доходную. Такое состояние бюджета называется бюджетным дефицитом. Дефицит бюджета - это та сумма денег, на которую в данном году бюджетные расхо​ды превосходят его доходы. Причин тому множество, но важ​нейшее значение имеет постоянное возрастание роли государ​ства в различных сферах жизни, расширение его экономиче​ских и социальных функций, увеличение военных расходов, массовый выпуск "пустых" денег, спад общественного произ​водства, рост теневого сектора экономики и т.д.

Особое значение в дефиците бюджета имеет спад произ​водства и рост теневого сектора экономики. Наличие этих причин приводит к уменьшению налоговой базы. В первом случае происходит сокращение производства, уменьшается получаемая прибыль и, следовательно, уменьшаются поступ​ления в бюджет. В результате план поступления в бюджет не выполняется. Во втором случае предприятия вообще пере​стают платить налоги.

Возрастание бюджетных расходов отнюдь не компенсиру​ется увеличением налоговых поступлений, в силу чего рост бюджетных дефицитов приобрел хронический характер и ог​ромные масштабы. Регулирование бюджетных дефицитов превратилось в одну из острейших проблем деятельности со​временного государства в сфере экономики.

Для покрытия дефицита бюджета правительства различ​ных государств, как правило, прибегают к инфляции, креди​там соответствующих центральных банков, а также государ​ственным займам, осуществляемым посредством выпуска ценных бумаг государственных облигаций. В результате по​является и растет государственный долг. Государственный долг - это задолженность государства по займам, произведен​ным как внутри страны, так и за рубежом. В зависимости от рынка, на котором он размещается, государственный долг подразделяется на внутренний и внешний. Внутренний долг возникает в случае, когда государство размещает свои ценные бумаги внутри страны. Внешний долг возникает, когда госу​дарство получает кредиты от иностранных государств, ино​странных банков, международных финансовых организаций, либо размещает ценные бумаги за рубежом.

В настоящее время во всех странах растет как внутренний, так и внешний долг. Однако рост государственного долга не беспределен. Практика показывает, что если он более чем в 2,5 раза превышает ВВП, то возникают серьезные социально-экономические последствия, если государство "проедает" (не​эффективно использует) полученные средства.

Таким образом, постоянный бюджетный дефицит, вызывая рост государственного долга, может иметь самые серьезные последствия для развития экономики. Поэтому правительства при наступлении очередного финансового года стремятся "разгрузить" бюджет, т.е. уменьшить его дефицит. Практика принятия бюджетов показывает, что их "разгрузка" бюджета осуществляется за счет широких слоев населения страны. Обычно "урезаются" социальные ассигнования: на образова​ние, здравоохранение, жилищное строительство, социальное обеспечение.

31. Сущность налогов. Налоговая система
Давая определение налога и налоговой системы, прежде всего попытаемся объяснить, для чего государство взимает налоги, охарактеризуем виды и способы взимания налогов.

Налоги - обязательные безвозмездные платежи в государ​ственный или местные бюджеты, производимые в различных формах физическими или юридическими лицами и регули​руемые соответствующим законодательством. Таким образом, налоги делают обязательным для всех лиц, получающих раз​личные виды доходов (заработную плату, прибыль и т.д.), уча​стие в формировании государственных финансовых ресурсов. Виды налогов, способы и порядок их взимания, а также отно​шения, связанные с возникновением, изменением и прекращением  налоговых обязательств, регулируются  налоговым правом данной страны.

Налоговое право содержит специальные нормы, или так называемые элементы налога, которые в совокупности обра​зуют налоговую модель. К ним относятся: субъект налога -физическое или юридическое лицо, на которое законом воз​ложена обязанность уплачивать налог; носитель налога - ли​цо, которое фактически уплачивает налог; объект налога -все, что подлежит налогообложению, - доходы, имущество, с которых начисляется налог; источник налога - доход, из ко​торого непосредственно выплачивается налог (прибыль, зара​ботная плата, гонорар и т.п.); налоговая ставка; налоговые льготы.

Налоговая система - это совокупность налогов, взимае​мых государством, а также формы и методы их построения.

Все виды существующих налогов подразделяются на два больших класса: налоги прямые - ими облагаются доходы и имущество, они взимаются непосредственно с субъекта нало​га; налоги косвенные - налоги на товары и услуги, взимаемые путем установления надбавки к цене или тарифу (акцизы, фискальные монопольные налоги, таможенные пошлины).

В зависимости от того, бюджет какого уровня власти обес​печивают, различают: федеральные налоги (налог на добав​ленную стоимость, акцизы, таможенные пошлины, налог на прибыль предприятий и организаций, единый социальный налог, налог на доходы в виде дивидендов от акций и т.д.), налоги субъектов федерации (на имущество предприятий, за пользование природными ресурсами), местные налоги (на имущество физических лиц, за право торговли, земельный налог, целевые сборы).

Распространены три способа взимания налогов: кадастро​вый - по основным признакам объекта (например, земли - по плодородию и местоположению), «у источника» - бухгалте​рией до получения дохода (с зарплаты, жалованья, гонорара), по декларации - заявлению о годовом совокупном доходе.

Налоги являются основной статьей доходов бюджета госу​дарства и выполняют не только фискальную функцию, т.е. используются для содержания государственного аппарата, но и экономические функции: через налоги осуществляется пе​рераспределение национального дохода, регулирование тем​пов и пропорций экономического роста.
32. Оптимальные границы налогообложения и их критерии
От величины ставки налогов зависит поступление средств в государственный бюджет (см. рис.  "Кривая А.Лаффера").

Сколько веков существует государство, столько же веков существуют и налоги, и столько же государство ищет принци​пы и способы оптимального налогообложения, т.е. как органи​зовать сбор налогов таким образом, чтобы налогоплательщики платили налоги, а казна получала всё больше доходов.

Чрезмерное повышение налогов ослабляет финансовые и экономические стимулы производственной деятельности, при этом тормозится и деформируется производство страны, су​щественно снижаются поступления в бюджет. Это затрудняет решение государством стоящих перед ним задач, увеличивает объем теневой экономики, иногда производственная деятель​ность вообще теряет смысл.

Известно, например, что при высокой ставке подоходного налога (выше 50%) резко снижается деловая активность фирм и населения в целом, что и пытался теоретически доказать американский экономист А.Лаффер.

Графически так называемый эффект Лаффера отображает​ся кривой, которая показывает зависимость поступаемых в бюджет сумм налогов от ставок подоходного налога.

АЛаффер показал, что не всегда повышение ставки налога ведет к росту доходов государства. Если налоговая ставка пре​вышает некую границу, то поступления начнут уменьшаться. А.Лаффер доказал, что один и тот же доход может быть дос​тигнут и при достаточно низкой, и при высокой налоговых ставках. Действительно, равенство бюджет​ных поступлений (у1 = у") достигается при очень разных по уровню налоговых ставках (х" значительно больше х').
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Дело в том, что более низкая налоговая ставка увеличивает число объектов налогообложения, привлекая все больше предпринимателей. И наоборот, если ставки завышены, то подрываются стимулы к нововведениям, снижается экономи​ческая активность, часть предпринимателей уходит в теневую экономику.

Конечно, теоретически трудно обосновать идеальную шка​лу налогообложения. Она должна быть основательно откор​ректирована на практике. Немаловажное значение в оценке ее справедливости имеют национальные, культурные психологические факторы. Разработчики современной российской системы налогообложения исходили из того, что лучше иметь много источников пополнения бюджета со средней ставкой налога, чем один-два источника - с высокой. Этому учит и мировой опыт.

33. Основные виды налогов
Все налоги разделяют на "прямые" и "косвенные". Прямые взимаются с дохода и имущества, косвенные включаются в цены и тарифы на услуги. Ставки налога могут быть прогрес​сивными (растут быстрее, чем прирастает доход), пропорцио​нальными (забирают одинаковую часть любого дохода), рег​рессивными (повышенными для низких доходов, пониженны​ми для высоких).

В России законодательством предусмотрено более сорока видов налогов. Главные из них следующие.

Налог на прибыль (подоходный налог с предприятий) -один из основных видов прямых личных налогов, исполь​зующийся во многих странах мира. Налогом на прибыль об​лагаются доходы юридических лиц. Налог на прибыль взима​ется, как правило, по пропорциональным налоговым ставкам. Им облагается валовая прибыль предприятий, исчисляемая как разность между выручкой от реализации товаров и затра​тами на производство. Помимо этого, они уплачивают налоги с дивидендов, с доходов от операций с ценными бумагами, с доходов от долевого участия в других предприятиях.

Налог на добавленную стоимость (НДС) - один из видов налогов косвенных, взимаемый практически со всех товаров и услуг путем установления надбавки к цене или тарифу. Объ​ектом налогообложения является только прирост стоимости на определенной стадии производства или реализации про​дукции - так называемая добавленная стоимость. Фактиче​ская уплата НДС по технологической цепочке перекладывает​ся на конечного потребителя, т. е. на население, хотя офици​альными налогоплательщиками являются предприятия произ​водственной сферы и сферы услуг. В большинстве развитых стран НДС составляет 10-20% от величины добавленной стоимости.

Налог на доходы физических лиц может взиматься с раз​личных видов дохода: с заработной платы работающих по найму и т.д. - по законодательно установленной налоговой ставке. В большинстве стран используется прогрессивное обложение доходов физических лиц. В нашей стране до 1990 года применялось пропорциональное налогообложение дохо​дов граждан (12% от суммы заработной платы). С 1990 года использовались прогрессивные налоговые ставки со сложной прогрессией. С 2001 года в соответствии с Налоговым кодек​сом РФ установлены конкретные размеры ставок налога с оп​ределением видов доходов.

Законодательство предусматривает ответственность за не​уплату налогов. Контроль за правильностью уплаты налогов осуществляют налоговые органы и органы налоговой поли​ции. Оказать помощь в правильной и экономной уплате нало​гов может независимый аудитор.
34.Причины возникновения денег. Роль денег как средства обмена
Существуют две концепции происхождения денег: рацио​налистическая и эволюционная.

Рационалистическая концепция объясняет происхождение денег как результат соглашения между людьми, убедившими​ся в том, что в процессе обмена товарами необходимы специ​альные инструменты. В основе этой концепции лежит субъек-тивистско-психологический подход к происхождению денег. Этот подход впервые встречается у Аристотеля и господству​ет до XVII века. Присутствует он и у многих современных

экономистов.

Согласно другой концепции, которую можно назвать эво​люционной, деньги появились в результате эволюционного процесса, который помимо воли людей привел к тому, что не​которые предметы выделились из общей массы и заняли особое место посредника в обмене товаров. Эта концепция наиболее скрупулезно изложена в работах К.Маркса. В лаконичной фор​ме она может быть представлена следующим образом.

В доисторические времена, когда обмен товарами не был всеобщим и систематическим, а представлял собой отдельное, случайное явление, один товар непосредственно обменивался на другой товар, например:

X товара А = У товара В,

или
2 козы = 16 мешкам пшеницы.

По мере все большего разделения труда в обществе безде​нежный обмен наталкивался на ряд сложностей.

Интересы производителей, вступавших в меновую сделку, могли не совпадать (например, владелец зерна менял его только на скот, а владельцу скота нужны были гончарные из​делия; гончар же хотел получить зерно).

Пропорции обмена зависели от потребительских свойств товаров (нельзя было, например, обменять половину горшка или четверть топора).

Эти противоречия натурального обмена создали условия для выделения из товарного мира особого товара, который смог выполнять все функции денег и в силу этого стал день​гами.

Особая природа денег заключается в том, что в них может быть выражена стоимость любого товара и на деньги может быть приобретен любой товар.

В принципе, деньгами может являться любая вещь, прини​маемая продавцами как плата за товары и услуги. И все-таки требования, предъявляемые к деньгам, свели их к золоту, а  потом к банкнотам.

Стоимость денег должна быть стабильной в обозримый период, иначе невозможно делать расчеты  и принимать

решения.

Деньги должны быть удобными, чтобы их можно было без хлопот всегда иметь при себе (малыми по размеру и легкими).

Деньги должны быть прочными, в противном случае их использование и хранение доставляло бы немало хлопот.

Денежные знаки равного достоинства должны быть одно​родными (например, золотые монеты должны быть одинако​вой пробы, иначе монеты одного и того же номинала облада​ли бы разной покупательной способностью).

Преимущество денег по сравнению с бартером - и в легкости их делимости: их можно дробить на необходимые вам доли.

Деньги должны легко узнаваться - по цвету, формату, осо​бым полиграфическим признакам, по номиналу.

Наконец, деньги должны быть уникальными, т.е. чтобы их невозможно было бы воспроизвести. Государственная моно​полия на изготовление денег настолько важна для экономики, что борьба с фальшивомонетчиками - пожалуй, единственное, что объединяет абсолютно все страны мира.
35. Функции денег
Природа денег раскрывается через их функции.

Каковы же функции денег? Обычно выделяют четыре функции денег:

а). Средство обмена, или средство обращения. Деньги можно использовать при покупке и продаже товаров и услуг-Следовательно, деньги, выполняя эту функцию, позволяй/ обществу избежать неудобств бартерного обмена и выступа" ют в качестве посредника в процессе обмена товарами.

б). Средство измерения (или "мера стоимости", или "единица счета"). Эта функция связана со способностью денег измерять стоимость абсолютно всех товаров и услуг. Общество считает удобным использовать денежную единицу в качестве масштаба для соизмерения относительных стоимостей различных товаров и услуг.

Специфика функции денег как меры стоимости состоит в том, что эту функцию они выполняют как мысленно пред​ставляемые идеальные деньги, как простые счетные единицы. Для того чтобы измерить стоимость товара в деньгах, не нужно иметь их при себе: определение цены является мысленной  операцией.

в). Средство сбережения (средство накопления, средство сохранения стоимости). В качестве сбережения деньги являются способом перенесения нынешних покупок на будущее. Конечно, деньги - не единственное и, возможно, не самое лучшее средство сбережения. Земля, ценные бумаги, золотые украшения, сберегательные срочные вклады и коллекции картин также могут служить в качестве средства сбережения.

Однако ничто из вышеперечисленного нельзя так быстро пре​вратить в необходимые на определенный момент времени то​вары и услуги, как деньги. Именно поэтому люди заинтересо​ваны в том, чтобы в качестве средства сбережения использо​вать наличные деньги, так как в любой момент в будущем они с легкостью смогут их обменять на нужные товары или услуги.

г). Деньги служат также средством платежа или мерой отложенных платежей, т.е. платежей, которые будут совер​шены в будущем и величина которых обычно устанавливается в денежном выражении. Выполняя функцию средства плате​жа, деньги обслуживают кредитные сделки.

Кредитная сделка - это продажа товара с отсрочкой плате​жа, т.е. в долг.

При продаже товаров в кредит реально происходит только перемещение от продавца к покупателю их физического тела. Их стоимость временно остается у продавца в виде долгового обязательства покупателя до тех пор, пока должник не упла​тит определенную сумму денег.

Кредитные сделки — самая распространенная в современ​ном западном мире форма продажи товаров (как инвестици​онных, так и потребительских).

36. Формы денег
Краткая история развития различных форм денег такова.

Первой формой денег в истории человечества были товар​ные деньги.
В процессе исторической эволюции роль денег выполняли различные товары. У народов Древней Руси основным орудием обмена был домашний скот. Там даже появившиеся металличе​ские деньги долгое время носили название "скот". У северных народов в качестве денег использовались меха, а у южных -раковины. Но не каждый товар может быть удобным для ис​пользования в качестве денег. Не случайно, поэтому в качестве денег стали постепенно выступать различные металлы, а вскоре эта функция целиком закрепилась за благородными металлами - золотом и серебром. Эти металлы обладали всеми свойствами, необходимыми для того, чтобы выполнять роль денег (собственной ценностью, однородностью, прочностью). Золото признано всеми народами в качестве главного драгоценного металла. 

Золото словно создано для чеканки монет – оно встречается исключительно в чистом виде, эластично и устойчиво к коррозии, ковко, однородно, компактно – короче, идеальный монетный металл. Кроме того, поскольку его добыча очень трудоемка, постольку даже небольшое количество золота воплощает много труда. Первые монеты чеканились электрона – природного сплава золота и серебра. Серебро также устойчиво к коррозии, но оно – мягкий металл, поэтому в монетном деле используется в сплаве с медью.

В отличие от товарных денег, появившиеся гораздо позже бумажные деньги практически не обладали собственной внутренней стоимостью. Под бумажными деньгами понимают денежные знаки, выпускаемые государством и снабженные принудительной покупательной способностью. Это деньги, которые объявлены правительством как обязательное к приему средство обращения и законное средство платежей за долги. Бумажные деньги впервые появились в Китае в VIII в. нашей эры. В Америке и Западной Европе их распространение начинается только с конца VII и в VIII веке. В России бумажные деньги впервые были выпущены в обращение в 1769 году.

В XX веке во всем мире бумажные деньги вытеснили из обращения золотые деньги. В современном мире к бумажным деньгам относятся банкноты (банковские билеты), выпускаемые центральными банками различных государств и не размениваемые на золото.

Помимо банкнот, в обращении функционируют еще и монеты.  Поскольку монеты изготовлены не из драгоценных металлов, то они, так же как и банкноты, снабжены принудительной покупательной
 способностью. Поэтому по своей экономической сути они ничем не отличаются от банковских билетов и часто также именуются бумажными деньгами.

Основным видом современных денег являются безналичные деньги. Основной эмиссией безналичных денег выступает депозит, представленный в виде чека, платежного поручения, кредитной карточки и так называемых «электронных денег.

37. Понятие ликвидности

Деньги - это прежде всего универсальный измеритель (счетная единица) экономической ценности рыночных благ. Но деньги являются общепринятой счетной единицей еще и потому, что они используются в качестве средства платежа за любое продаваемое благо. Платежная функция денег и порож​дает первую теоретическую и практическую проблему денег - проблему ликвидности.

Объяснение сути ликвидности содержится в основопола​гающем принципе современной теории денег, который звучит так "всё, что может выступить в качестве денег, и является деньгами».
Действительно, большинство активов (имеющих рыноч​ный спрос ценности, которые при определенных обстоятель​ствах и условиях могут быть отчуждены их собственниками) являются потенциальными деньгами, но, конечно, с различ​ной степенью их пригодности для этого. Вот эта способность любого реального актива выступить в роли средства платежа, а тем самым в роли своеобразных денег, и получила в эконо​мической теории название ликвидность.
В принципе, в роли платежного средства может высту​пить любой актив, на который на рынке имеется платеже​способный спрос. Все дело в затратах, связанных с обменом данного актива на другой актив. Ликвидность и означает от​носительную величину затрат на обмен данного актива по сравнению с аналогичными затратами при обмене другого актива. В экономической теории такие затраты на обмен на​зываются трансакционные издержки.
Все активы можно расположить по степени убывания лик​видности. Один полюс этого длинного ряда займут активы, трансакционные издержки которых минимальны, - это на​личные деньги (банкноты и монеты), поскольку обладают свойством непосредственного, прямого обмена на любой иной актив с нулевыми затратами на обмен: все продавцы, всегда и в любом количестве готовы принять у вас этот актив. То есть наличные деньги — это абсолютно ликвидный актив.
На другом полюсе расположится абсолютно неликвидный актив, на который нет и не будет спроса (например, ваш носо​вой платок).

Между этими полюсами и пребывают все остальные активы. Чем выше ликвидность актива, тем ближе данное средство пла​тежа становится к деньгам, тем больше похоже на деньги.

Итак, можно утверждать, что практически любой отчуж​даемый рыночный (т.е. имеющий спрос) актив может высту​пить в роли средства платежа и тем самым, пусть с потерями, выступить в роли единичных, одномоментных денег.
38. Денежные агрегаты (М 1, М 2, МЗ, L)

На рынке обращается множество ценностей (земля, дома, производственное оборудование, товары потребительского назначения, услуги, акции, облигации), в числе которых нахо​дятся деньги.

Все эти ценности обладают одним важным свойством - по желанию их собственника они через обмен могут превратить​ся в любую иную реализуемую на рынке ценность. Такая спо​собность к обмену получила название ликвидность.

Если расположить все ценности по степени ликвидности, то на одном полюсе этого бесконечного ряда будут находиться деньги, на другом - наименее ликвидные ценности, требующие максимальных трансакционных издержек при обмене.

Группировки рыночных ценностей по той или иной степе​ни ликвидности получили название денежные агрегаты, по​скольку они показывают количество денег и почти денег (вы​соколиквидных активов, которые могут выступить при необ​ходимости заменителями денег).

Различают следующие денежные агрегаты: М1, М2, МЗ и L.

М1 - сюда включаются наличные деньги и банковские счета до востребования.

М2 - состоит из М1 плюс срочные вклады небольших размеров. 
МЗ - состоит из М2 плюс срочные вклады крупных размеров. 
L - включает МЗ плюс ценные бумаги (облигации, векселя) с длительным (более 18-ти месяцев) сроком погашения.

В России и США для определения денежной массы ис​пользуется четыре денежных агрегата, в Японии и Германии -три, в Англии и Франции - два.

Мы по традиции представляем деньги в виде банкнот и монет. Между тем, в большинстве стран основная часть денег имеет форму чеков, выписываемых на банковские счета до востребования. Вот почему М 1 включает не только наличные деньги, но и счета до востребования.

В системе денежных агрегатов L представляет предельно широкое определение денежной массы.

Когда экономисты говорят о необходимости регулирова​ния денежной массы, то они имеют в виду прежде всего М 1.
39. Уравнение обмена
Деньги нужны людям для совершения сделок. Чем больше совершается сделок, тем больше денег находится в обраще​нии. Людей всегда интересовало, какое количество денег не​обходимо для нормального обслуживания товарооборота и как это количество влияет на экономику.

Сегодня это количество определяют по формуле, получив​шей название по имени ее автора, американского математика Ирвинга Фишера, - уравнение обмена Фишера:

M · V=P · Q
где М - масса денег в обращении; V - скорость обращения денег, ко​торая показывает, сколько раз 1 рубль переходит из рук в руки за оп​ределенный промежуток времени; Р - цена, по которой совершается типичная сделка, т.е. средняя цена одной сделки; Q - общее число сде​лок за определенный период времени, т.е. сколько раз в течение года какие-либо лица обменивают товары и услуги на деньги.

Иными словами, количество денег в обращении, умножен​ное на число их оборотов в актах купли-продажи за год, рав​няется объему валового национального продукта.

Уравнение обмена Фишера позволяет понять, почему ко​леблются цены и, соответственно, покупательная способность денег, объем реального национального продукта. Например, при постоянных V и Q изменение денежного предложения М

будет прямо влиять на цены. Однако роста цен не произойдет, если увеличение денежного предложения будет происходить одновременно с расширением выпуска товаров и объема ока​занных услуг в той же или в большей степени.

Уравнение обмена важно тем, что позволяет рассчитать каждый из его элементов. Конечно, произвести в реальности такие расчеты очень сложно, и тем не менее уравнение обме​на позволяет ответить на вопрос о количестве необходимых обществу денег на данный момент.
40. Происхождение и сущность банков
Исторически предшественники современных банков поя​вились в то время, когда основной формой денег были золо​тые и серебряные монеты, что делало бизнес небезопасным.

Для безопасности и удобства деловых операций средневе​ковые "бизнесмены" стали приносить свои монеты местным ювелирам, получая взамен расписки. Расписки ювелиров охотно принимались в уплату за товары и стали самой ранней формой бумажных денег, а сами ювелиры постепенно стано​вились средневековыми банкирами. Первоначально их рас​писки полностью обменивались на золото, т.е. представляли определенное количество золота в резервах (обладали 100% ликвидностью). Со временем, однако, ювелиры стали заме​чать, что количество денег, которое люди вкладывали в их лавку (банк), превышало суммы, которые они изымали. Это навело на мысль о предоставлении части золота своих вклад​чиков другим лицам за определенную плату (под определен​ные проценты). Во многих случаях заёмщики, наряду с реаль​ным металлом, также соглашались принимать бумажные рас писки. Это послужило началом создания так называемой бан​ковской системы с частичными денежными резервами.

Современный банк - кредитная организация, которая имеет исключительное право осуществлять в совокупности сле​дующие банковские операции:

- привлечение во вклады денежных средств юридических и физических лиц;

- размещение указанных средств от своего имени и за свой счет на условиях возвратности, срочности и платности;

-открытие и ведение банковских счетов физических и юридических лиц;

- покупка у юридических и физических лиц и продажа им иностранной валюты (наличной и на счетах);

- привлечение и размещение драгоценных металлов во вклады;

-финансирование капитальных вложений по поручению владельцев или распорядителей депозитов.

Таким образом, банк - это коммерческое предприятие, це​лью которого является максимизация прибыли, увеличиваю​щей собственный капитал банка, что способствует обогаще​нию его владельцев. Однако банк должен всегда соотносить прибыльность с соображениями безопасности и ликвидности. Банк, предоставляющий слишком много ссуд или оказываю​щийся не в состоянии обеспечить ликвидность, может стать неплатежеспособным.

Логично предположить, что банки не могут отдать взаймы все имеющиеся у них деньги вкладчиков, поскольку послед​ние имеют право отозвать свои деньги в любой момент. Од​нако банковский опыт подсказывает, что банки могут не только предоставить в кредит почти все средства на депози​тах, но и удовлетворить требования своих вкладчиков. Тем не менее, для обеспечения собственной безопасности банки ос​тавляют определенную фиксированную часть депозитов незадействованной. Эти фонды именуются банковскими резерва​ми. Отношение между размером резервов, которые должен иметь коммерческий банк, и выданными обязательствами по вкладам, называется нормой резервов.
В прежние времена банкиры держали свои финансовые до​кументы в кожаных портфелях, сегодня учетная документация банка в большинстве промышленно развитых стран, в ос​новном, записана в электронные "банковские книги". Однако сам термин "портфель банка" сохраняется и сегодня. Теперь банковский "портфель" означает всю совокупность банков​ских активов и пассивов, а управление "портфелем" - это управление активами и пассивами банка.

В балансовом отчете банка активы показываются с левой стороны (кредит) и включают в себя кассовую наличность банка (монеты, бумажные деньги в сейфах и других хранили​щах), банковские депозиты, ценные бумаги, недвижимость и другие объекты "реальной" собственности, которыми владеет банк. К активам относятся и ссуды, выданные банком, по​скольку очи являются обязательствами осуществления буду​щих платежей банку в соответствии с оговоренными требова​ниями.

В балансовом отчете банка пассивы отражаются с правой стороны (дебет) и представляют собой все денежные требова​ния, выставленные банку, кроме требований его владельцев. В статьях пассива важнейшее значение имеют банковские депо​зиты (вклады).

Если совокупные активы банка на определенную дату пре​вышают совокупные пассивы банка на ту же дату, то это сви​детельствует о платежеспособности банка. Разность между банковскими активами и пассивами составляет реальную ве​личину капитала банка, представленного в форме акций. Этот остаток иначе называется собственным капиталом банка.
Традиционно банк рассматривается как финансовое учре​ждение, которое принимает вклады и выдает коммерческие ссуды. Эти традиционные банковские операции относятся ли​бо к пассивным, либо к активным.
42. Современная банковская система
В истории развития банковских систем различных стран известно несколько их видов:

-двухуровневая банковская система (центральный банк и система коммерческих банков);

- централизованная монобанковская система;

-уникальная децентрализованная банковская система - Федеральная резервная система США.

В большинстве стран с рыночной экономикой, в том числе и в России существует двухуровневая структура банковской системы.

В центре кредитной системы находится центральный банк, который, как правило, принадлежит государству и является важнейшим   орудием   макроэкономического   регулирования экономики. Центральный банк монополизирует выпуск кре​дитных денег в наличной форме (банкнот), аккумулирует и хранит  кассовые  резервы  других   кредитных  учреждений, официальные золотовалютные резервы государства, осущест​вляет кредитование коммерческих банков, кредитует и вы​полняет расчетные операции для правительства, осуществляет контроль за деятельностью прочих кредитных институтов.

Вторым элементом современной банковской системы яв​ляются коммерческие банки - универсальные кредитные уч​реждения, которые проводят кредитные, фондовые, посред​нические операции, осуществляют расчеты и организуют пла​тежный оборот в масштабе всего народного хозяйства.

Помимо двухуровневой структуры банковской системы существует децентрализованная Федеральная резервная сис​тема (ФРС) США. Ее возглавляют 12 федеральных резервных банков в различных регионах страны, задачей которых явля​ется контроль за деятельностью банков - членов ФРС и опре​деление кардинальных направлений монетарной политики США. Членами ФРС являются 40% всех коммерческих бан​ков. Остальные коммерческие банки работают "на свой страх и риск".

По типу монобанковской системы была построена банков​ская система СССР и многих других социалистических саран. Банковская система СССР складывалась из трех государст​венных банков - Госбанк, Стройбанк, Внешторгбанк.

Монополия трех государственных банков приводила к то​му, что кредиты зачастую выполняли роль второго бюджета. В этих условиях не использовался эффективный потенциал кредитного механизма, не было возможности проводить ак​тивную денежно-кредитную политику теми инструментами, которые известны в странах с рыночной экономикой.
43. Пассивные и активные операции коммерческих банков
Традиционными операциями для банка являются: пассив​ные и активные операции.

Пассивные операции банков - это операции по мобилиза​ции средств, то есть действия по формированию собственных и привлеченных ресурсов банка. Они показывают основные источники формирования денежных ресурсов банка. К собст​венным средствам относятся: 1) уставный капитал, 2) амор​тизационные отчисления, 3) нераспределенная прибыль бан​ка. К привлеченным средствам относятся: 1) вклады юриди​ческих и физических лиц, 2) межбанковский кредит, 3) вы​пуск и первичное размещение собственных ценных бумаг.

Вклады клиентов или депозиты могут быть: бессрочные (до востребования), срочные (обязательства, имеющие опре​деленный срок), условные (средства могут быть изъяты при наступлении заранее оговоренных условий).

Средства, хранящиеся на счетах до востребования, пред​назначаются для осуществления текущих платежей. По этим счетам банки выплачивают крайне низкие проценты или не выплачивают их вообще. Это связано с тем, что депозиты до востребования практически не оставляют банкам возможности рефинансирования средств и использования их в течение дли​тельного времени, а также с тем, что банки берут на себя рабо​ту по ведению расчетно-кассового обслуживания клиентов.

Другой вид депозита - срочные вклады, т.е. привлекаемые банком на определенный срок. По этим вкладам выплачивают​ся более высокие проценты, зависящие от срока вклада, по​скольку банки могут длительное время распоряжаться средст​вами вкладчика и имеют возможность реинвестировать их.

Промежуточное положение между срочными и бессроч​ными депозитами занимает сберегательный вклад, открываемый с целью накопления или сохранения денежных сбереже​ний (обычно - это работа с населением).

Разновидностью срочных вкладов являются депозитные и сберегательные сертификаты, т.е. письменное свидетельство банка, выпустившего этот сертификат, о вкладе денежных средств. Сертификат удостоверяет право вкладчика или его правопреемника на получение по истечении определенного срока суммы вклада с процентами. Депозитный сертификат выдается только юридическим лицам, сберегательный - толь​ко физическим, проживающим на территории России.

К пассивным операциям коммерческого банка относятся кредиты, полученные от других банков, за счет которых обра​зуются заемные кредитные ресурсы коммерческого банка.

Активные операции банков - это операции по выдаче (раз​мещению) различного рода кредитов. В результате активных операций банки получают дебетовые проценты. Они должны быть выше кредитовых процентов, выплачиваемых банком по пассивным операциям. Разница между дебетовыми и кредито​выми процентами (маржа) - одна из важнейших традицион​ных статей дохода банка (банковская прибыль формируется и за счет комиссионных сборов за банковские услуги).
44. Виды коммерческих банков и их экономическая роль
Коммерческие банки являются основной частью двухуров​невой банковской системы. Они занимаются привлечением временно свободных денежных средств отдельных граждан; кредитованием предприятий, организаций, государств, насе​ления; организуют расчеты между экономическими агентами; выпускают и размещают ценные бумаги и т.д.

Все многообразие коммерческих банков можно классифи​цировать следующим образом.

По видам собственности выделяются государственные, частные, кооперативные, смешанные банки.

В зависимости от организационно-правовой формы дея​тельности коммерческие банки бывают акционерными обществами, обществами с ограниченной ответственностью, ком​мандитными обществами, товариществами на вере и т.д.

По территории деятельности банки делятся на республи​канские и региональные (либо земельные - е ФРГ, например), кантональные (в Швейцарии), межрегиональные, местные, национальные, международные, заграничные.

По степени независимости различают самостоятельные, дочерние, сателлиты (полностью зависимые), уполномочен​ные (банки-агенты), связанные (участвующие в капитале друг друга) банки.

По наличию филиалов: с филиалами и бесфилиальные.

По степени диверсификации капитала: однопрофильные (занимающиеся только банковскими операциями) и много​профильные (участвующие в капиталах небанковских пред​приятий и организаций).

По видам осуществляемых операций различаются:

- собственно депозитные банки, занимающиеся приемом депозитов и выдачей краткосрочных кредитов;

- инвестиционные банки - кроме депозитных операций, они занимаются размещением собственных и заёмных средств в ценные бумаги, выступают посредниками между предпри​нимателями, нуждающимися в средствах для средне- и долго​срочных вложений, и вкладчиками средств на длительный срок;

- ипотечные банки - подобно другим банкам аккумулиру​ют средства юридических и физических лиц путем выпуска акций и облигаций, но особенность их состоит в том, что они обеспечиваются недвижимостью, внесенной в банк в качестве уставного капитала и залога, что является одним из испытан​ных механизмов системы обеспечения гарантии возвратности кредита;

- сберегательные;

- биржевые;

- универсальные.

По объему капитала коммерческие банки делятся на круп​ные, средние и мелкие.

Коммерческие банки являются основой всей финансовой системы, т.к. призваны, с одной стороны, аккумулировать де​нежные средства, с другой, - прибыльно их использовать.
45. Новые операции коммерческих банков
Сегодня подавляющее большинство предпринимателей хо​тят видеть банк не столько кредитным учреждением, сколько информационно-консультативным центром, ориентирующим клиентуру в тенденциях рыночной конъюнктуры и научно-технического прогресса, что должно привести к развитию до​вольно большого числа банковских операций, непосредствен​но не связанных с традиционными активными и пассивными операциями. Более 200 наименований банковских операций и услуг- это реальность конца 90-х годов XX - начала XXI века. Основная доля операций современного банка относится к так называемым забалансовым операциям банка.
Забалансовыми они называются потому, что не являются ни активными, ни пассивными банковскими операциями и поэто​му не находят отражения в балансовых банковских счетах.

Первую группу забалансовых операций составляют финан​совые и биржевые услуги. Это управление пакетами акций, консультации, бюджетное и налоговое планирование, помощь в слиянии и т.п.

1). Преобладающими являются так называемые трастовые операции (операции по доверительному управлению имуще​ством и фондовыми ценностями). Фирма заключает с банком трастовое соглашение, в соответствии с которым банк обязу​ется управлять доверенными ему средствами разумно и с при​былью для владельцев и получает за это определенную плату.

2). Управление портфелями инвестиций фирмы.
3). Операции по лизингу. Это операции по размещению движимого и недвижимого имущества, которое специально закупается для сдачи в аренду предпринимателям.

4). Операции по факторингу. Это передача компанией управления своей дебиторской задолженностью банку, кото​рый берет также обязательство финансировать по мере необходимости при помощи кредита выполнение всех финансовых обязательств данной фирмы.

5). Операции по проведению ревизии бухгалтерского учета на фирме, анализ ее финансового состояния.

6). Консалтинг - сфера банковских услуг по предоставле​нию консультаций другим коммерческим предприятиям.

7). Аккредитивы. Банки содействуют развитию предприни​мательства путем выпуска кредитных писем. В этих докумен​тах банк гарантирует одной стороне (например, продавцу), что платежи будут осуществлены при выполнении определенных условий (например, при поставке товаров). Аккредитивы ши​роко применяются и во внешнеторговых операциях.

8). Кредитные карточки. Многие банки получают сущест​венные доходы от использования системы кредитных карто​чек банка. Чаще всего доход представляет собой годовую плату за использование кредитной карточки, и потребитель погашает процент по невыплаченному остатку.

9). Обмен валюты. Банки могут продавать иностранную ва​люту для собственного использования или по поручению клиента.

10). Охрана ценностей. Многие банки держат специальные сейфы, где хранятся ценности клиентов банка.

Вторую группу забалансовых операций составляют гаран​тийные услуги банка.

К операциям такого рода относятся различные виды сроч​ных сделок, прежде всего - фьючерсы и опционы.

Фьючерсные операции - это купля-продажа условий буду​щих контрактов с определением их сроков.

Опцион - это операция, аналогичная фьючерсу, но если по условиям фьючерсной операции обязательства берут на себя обе стороны, заключающие договор, то опцион означает лишь приобретение права на совершение будущей сделки.

Особым видом операций современного банка является по​купка государственных ценных бумаг за собственный счет. Банки имеют право зарабатывать деньги на торговле этими бумагами, а также на получение процентов, которые прави​тельство выплачивает всем держателям ценных бумаг госу​дарства.

46. Монетарная политика
Монетарная (или кредитно-денежная) политика - это по​литика регулирования количества денег в обращении.

Суть ее заключается в том, что с помощью ряда методов государство воздействует на денежную массу.

Наиболее распространенными методами воздействия госу​дарства на деньги и кредит, составляющими суть денежно-кредитной политики, являются следующие:

1) операции на открытом рынке,

2) изменение резервной нормы,

3) изменение учетной ставки. 

Операции на открытом рынке
Операции на открытом рынке - это купля-продажа госу​дарственных ценных бумаг. Государство с помощью купли-продажи своих ценных бумаг (облигаций, казначейских биле​тов) влияет на размеры свободных ресурсов банков и, следо​вательно, на сумму бумажных денег в обращении.

Инициируя операции на открытом рынке, государство до​бивается либо уменьшения, либо увеличения предложения денежной массы и, следовательно, либо стимулирует рост экономики, либо сдерживает его.

Изменение резервной нормы

Резервная норма - часть банковских депозитов (вкладов от населения и других пассивов, которые должны содержаться коммерческим банком в форме наличных денег или в форме депозитов) в центральном банке. Другими словами, резервная норма - это своеобразный неприкосновенный запас денежных средств, который коммерческие банки не имеют права ис​пользовать для осуществления своих операций. Она устанав​ливается государством с помощью центрального банка и, как правило, в течение финансового года может несколько раз изменяться. При этом резервная норма может быть различной в зависимости от режимов и целей предоставления банком кредитов.

Через регулирование нормы обязательного резервирования государство увеличивает или уменьшает совокупную денеж​ную массу в стране.

Изменение учетной ставки

Учетная ставка - это процент по ссудам, которые предос​тавляет центральный банк коммерческим банкам.

Несмотря на то, что коммерческие банки являются глав​ными кредиторами страны, предоставляя ссуды промышлен​ным компаниям, при определенных условиях они сами пре​вращаются в банки-заёмщики, обращаясь за кредитами к цен​тральному банку.

Согласно законодательству большинства стран рыночной экономики, центральный банк имеет право административно изменять величину учетной ставки. Реагируя на изменение экономической конъюнктуры, центральный банк может как увеличивать, так и уменьшать учетную ставку и, следователь​но, увеличивать или уменьшать денежное предложение. При уменьшении учетной ставки спрос на деньги центрального банка со стороны коммерческих банков возрастает. Коммер​ческие банки стараются взять больше кредитов, вследствие чего их финансовые возможности возрастают. Если учетная ставка возрастает, то реакция коммерческих банков будет об​ратной: спрос на кредиты центрального банка уменьшается, и финансовые возможности сокращаются.

Таким образом, монетаризм - это политика регулирования количества денег, поскольку это количество предопределяет предпринимательскую активность, величину и уровень цен: увеличение количества денег повышает активность бизнеса (и, к сожалению, цены), а уменьшение количества денег сни​жает цены (и, к сожалению, деловую активность). Отсюда принцип монетаризма: при спаде производства увеличивать денежную массу, при подъеме - сокращать ее.

В целом монетарная политика сводится к регулированию кредитной эмиссии коммерческих банков.

47. Понятие и причины возникновения инфляции
Инфляция представляет собой одну из самых тяжелых бо​лезней экономики XX в. Ее грозные симптомы зафиксирова​ны как в рыночных, так и в нерыночных хозяйствах, где ме​ханизм рынка разрушен административно-командной систе​мой.

Инфляция - это процесс обесценения бумажных денег вследствие выпуска их в обращение в размерах, значительно превышающих потребности товарооборота.

Инфляция увеличивает количество денег, функционирую​щих в обращении, поскольку бумажные деньги, в отличие от золотых, не могут покинуть сферу обращения самостоятельно.

Инфляция означает снижение покупательной способно​сти денежной единицы.
Инфляция - это макроэкономический процесс, выражаю​щийся в общем повышении уровня всех цен всех товаров.
Инфляция - болезнь бумажно-денежного обращения в ус​ловиях, когда бумажные деньги потеряли связь с золотом. В такой ситуации масса бумажных денег, находящихся в обра​щении, приобретает исключительное значение: если она пре​вышает потребность товарного обращения, то возникает ин​фляция (лат. "вздутие", - падение покупательной способности каждой денежной единицы).

Инфляция разрушительна для рыночной экономики. По​скольку она выражается в общем повышении уровня всех цен, то это имеет следствием прежде всего обесценение денег. На​рушаются также установившиеся пропорции между ценами товаров.  Продавцу и покупателю становится все сложнее принять оптимальное экономическое решение. Еще труднее дать экономический прогноз и долгосрочные расчеты. Возни​кает риск потерять вложения при крупном инвестировании. Защита от такого риска усматривается в увеличении размеров прибыли и процентов, а это ведет к еще большему росту цен. Поэтому предприниматели чаще ориентируются на кратко​срочные решения. Происходит и перераспределение доходов, ибо те, кто имеет фиксированную заработную плату, ничем незащищены от инфляционного роста цен. Обесцениваются и денежные сбережения населения. Становится невыгодным кредит.

Современная инфляция порождается главным образом тремя причинами.

Первая причина состоит в том, что современное денежное обращение осуществляется бумажно-денежными знаками, прервавшими связь с золотом.

Вторая причина - постоянный рост расходов государства на социальные программы (помощь безработным, поддержка малообеспеченных семей, выплаты пенсионерам и молодежи, затраты на науку, образование, культуру, экологию), финан​сирование общенациональных экономических программ. Это порождает "инфляцию спроса", т.к. вызывает потребность в дополнительных бумажных деньгах со стороны спроса, поку​пателя.

Третья причина - это спрос на деньги со стороны произво​дителей. Объективный рост цен на товары начинает раскру​чивать спираль "цены - зарплата": чем выше цены, тем выше должна быть зарплата, а чем выше зарплата, тем выше из​держки производства. Это и есть "инфляция издержек".

Открытая и подавленная инфляция

Различают "открытую" и "подавленную" инфляцию. Пер​вая проявляется в росте цен, вторая - в исчезновении товаров.

Открытая инфляция не разрушает механизм рынка: одно​временно с ростом цен на одних рынках наблюдается их сни​жение на других. Это объясняется тем, что механизмы рынка продолжают работать, посылают в экономику ценовые сигна​лы, подталкивают инвестиции, стимулируют расширение производства и предложения. Следовательно, борьба с откры​той инфляцией является сложным, но не безнадежным делом. Открытая инфляция присуща странам с рыночной экономи​кой, где свободное взаимодействие спроса и предложения способствует открытому, ничем не стесненному росту денежных цен в результате инфляционного падения покупа​тельной способности денежной единицы.

Подавленная инфляция присуща экономике с администра​тивным контролем над ценами и доходами. Она потому-то и называется "подавленной", что жесткий контроль над ценами и доходами не позволяет открыто проявиться инфляции в единственно доступной ей форме - росте денежных цен. При такой ситуации инфляция принимает "подпольный" характер: внешне цены неизменны. Но ведь масса бумажных денег фак​тически-то возросла. В итоге избыток денег трансформирует​ся в товарный дефицит. Покупатели в поисках нужного това​ра переплачивают торговцам. Начинается перемещение то​варных масс из официальной экономики в теневую. Образует​ся как бы "дыра", в которую проваливаются товары. Любые попытки закрыть ее с помощью правоохранительных органов, общественного контроля и т.п. в лучшем случае приводят к временному выправлению ситуации, но не могут сломать ин​фляционный механизм. Не удается это сделать и путем адми​нистративного повышения цен, ибо если в этом случае спрос немного снижается, то противоинфляционные выплаты вновь поднимают его, и неравновесие восстанавливается. В резуль​тате хронический дефицит в государственном секторе сопро​вождается процветанием теневой экономики, перепродающей товары по ценам, близким к ценам равновесия.

Для классификации открытой инфляции применяют сле​дующие критерии:

- темп роста цен;

- степень расхождения роста цен по различным товарным группам;

- ожидаемость и предсказуемость инфляции.

С позиции первого критерия можно выделить следующие виды инфляции:

-умеренная, или ползучая. Цены растут на 10% в год.

- галопирующая инфляция. Цены растут на 20-200% в год.

- гиперинфляция. Цены растут астрономически, более чем на 1000% в год, расхождение цен и заработной платы разрушает благосостояние даже обеспеченных слоев общества, возникает полное расстройство денежного обращения.

С позиции второго критерия выделяют два вида инфляции:

-сбалансированная инфляция. Цены различных товарных групп относительно друг друга не изменены.

- несбалансированная инфляция. Соотношение цен товар​ных групп изменяется в разной степени.

С позиции третьего критерия выделяют ожидаемую и неожидаемую инфляцию. Фактор ожидаемости сказывается на последствиях инфляции. Если фирмы и население знают, что в следующем году цены вырастут в 5 раз, что в условиях иде​ального рынка фирмы в следующем году повысят цены на свои товары в 5 раз, и никто от ожидаемой инфляции не по​страдает. А в случае неожидаемой инфляции рост цен даже на 10% сильно ухудшит экономическую ситуацию.

Инфляция - весьма распространенный экономический не​дуг, от которого в последние десятилетия пострадали многие развитые страны. Однако справиться с нею можно, о чем сви​детельствует мировая практика. Это вселяет надежду, что и в отечественной экономике удастся обуздать инфляцию, кото​рая десятилетиями пребывала в подавленном состоянии, а с переходом к открытому типу протекает в острых формах.
49. Социально-экономические последствия инфляции
На практике имеют место следующие основные социально-экономические последствия инфляции.

1. Обесценивание потока денежных доходов Инфляция приводит к тому, что все денежные доходы, как населения, так и предприятий и государства фактически уменьшаются. Это определяется различиями между номи​нальным доходом и реальным. Номинальный (денежный) до​ход - это количество денежных средств, которые получает физическое лицо в виде заработной платы, ренты, прибыли или процента. Реальный доход определяется количеством то​варов и услуг, которые человек может купить на сумму номи​нального дохода. Если номинальный доход остается стабильным или растет медленнее темпов инфляции, то реальный до​ход падает. Именно поэтому от инфляции в наибольшей сте​пени страдают люди с фиксированными доходами. Если же рост дохода опережает темпы инфляции, то финансовое со​стояние семьи, фирмы улучшается.

2. Перераспределение доходов и богатств 

Инфляция   перераспределяет доходы  и  богатство.   Так, должники богатеют за счет своих кредиторов. Причем, выиг​рывают дебиторы на всех уровнях, так как ссуда берется при одной покупательной способности денег, а возвращается, ко​гда на эту сумму можно купить гораздо меньше, рублями, имеющими меньшую покупательную способность.

3. Материализация денежных средств
В период инфляции растут цены на товарно-материальные ценности, пользующиеся спросом на рынке. Поэтому населе​ние и предприятия стремятся как можно быстрее материализовывать свои обесценивающиеся денежные средства и запа​сы, что приводит к недостатку денежных средств у населения и предприятий.

4. Падение интереса к долгосрочным целям 

Инфляция приводит к тому, что никому не выгодно делать долгосрочные инвестиции, так как вкладываются деньги од​ной покупательной способности, а доходы от инвестиций по​лучают уже деньгами другой покупательной способности.

5.  Обесценивание денежных сбережений
Инфляция приводит также к обесцениванию амортизаци​онного фонда фирмы, что затрудняет процесс нормального воспроизводства. Инфляция уменьшает и реальную ценность всех других сбережений, будь то вклад в банке, облигация, страховка или наличные деньги. Люди стараются не делать сбережений. Фирмы значительную часть прибыли направля​ют на текущее потребление, что ведет к дальнейшему сокра​щению финансовых ресурсов общества, сворачиванию произ​водства.

6.  Скрытая конфискация денежных средств и падение реального процента
Инфляция приводит к скрытой конфискации денежных средств у населения и предприятий через налоги. Это имеет место вследствие того, что налогоплательщики из-за роста номинального дохода автоматически попадают в более высо​кую группу налогообложения. В результате, у населения и у предприятий может изыматься часть доходов, которые не представляют собой прибыль и должны были направляться на текущие затраты.

7.Ухудшение управляемости национальным хозяйством 

Одной из причин этого является нестабильность и измен​чивость информации. В ходе инфляции цены постоянно ме​няются, что затрудняет правильный выбор потребителя. Пада​ет уверенность в будущих доходах, труднее прогнозировать затраты и прибыль. Все это снижает стимулы к предпринима​тельской деятельности, приводит к снижению экономической активности.
50. Безработица и ее формы
С формированием рынка труда возникает безработица - временная незанятость экономически активного населения. Обычно безработными считаются те, кто не имеет работы на момент проведения статистического обследования, но актив​но ищет ее и готов приступить к работе немедленно. Причины данного явления разнообразны.

Во-первых, структурные сдвиги в экономике, выражаю​щиеся в том, что внедрение новых технологий, оборудования приводит к сокращению излишков рабочей силы.

Во-вторых, экономический спад (или депрессия), который вынуждает работодателей снижать потребность во всех ре​сурсах, в том числе и трудовых.

В-третьих, политика правительства и профсоюзов в облас​ти оплаты труда: повышение минимального размера оплаты труда увеличивает издержки производства и тем самым сни​жает спрос на рабочую силу.

В-четвертых, сезонные изменения в уровне производства в отдельных отраслях экономики.

В-пятых, изменения в демографической структуре населе​ния, в частности рост численности населения в трудоспособ​ном возрасте увеличивает спрос на труд и, следовательно, возрастает вероятность безработицы.

Исходя из причин безработицы, можно сформулировать ее основные формы.

Фрикционная безработица связана с несовпадением по времени переходов работников из одних фирм в другие, из одних регионов и отраслей в другие, от профессии к профес​сии.

Структурная безработица возникает тогда, когда в регио​не сокращаются одни отрасли и возникают другие, происхо​дит переориентация фирм, предприятий на новую продукцию, а, следовательно, необходима переквалификация работников или наём новых.

Сезонная безработица вызывается колебаниями спроса на рабочую силу в различные промежутки времени в некоторых отраслях (сельское хозяйство, строительство).

Циклическая безработица порождается циклическим раз​витием рыночной экономики, т.е. чередованием периодов подъема и спада производства.

Скрытая безработица - когда количество работающих используется не полностью, но никто не увольняется. Эта форма характерна для отечественной экономики. Суть ее в том, что в условиях неполного использования ресурсов пред​приятия, вызванного экономическим кризисом, предприятия не увольняют работников, а переводят их либо на сокращен​ный режим рабочего времени (неполная рабочая неделя или рабочий день), либо отправляют в вынужденные неоплачен​ные отпуска. Формально таких работников нельзя признать безработными, однако фактически они являются таковыми. 

Хроническая безработица- наиболее массовая и постоянная. Безработица стала непременным спутником рыночной эко​номики. Уровень ее непостоянен, по ряду причин меняется, то падает, то повышается, но никогда не снижается до нуля.

51. Государственное регулирование рынка труда

Несмотря на то, что безработица носит объективный ха​рактер, она приводит к социально-экономическим потерям для общества: во-первых, не производится какая-то часть то​варов и услуг, которые могли бы быть произведены, если бы человек работал; во-вторых, снижаются налоговые поступле​ния: работающий получает доход, который облагается нало​гом; в-третьих, снижается уровень жизни семьи безработного, так как пособие по безработице меньше, чем заработная пла​та; в-четвертых, ухудшается психическое состояние безработ​ного, становятся частыми конфликты в семье и т.д.

В связи с этим, одной из функций государства становится регулирование занятости, устранение негативных последст​вий безработицы.

Государство осуществляет регулирование занятости и рынка труда экономическими, законодательными и организа​ционными методами.

Экономическими - когда государство способствует сохра​нению, развитию и созданию рабочих мест мерами финансо​во-кредитной, инвестиционной и налоговой политики.

Законодательными - путем разработки и принятия различ​ных законов о труде и занятости, о гарантиях соблюдения прав граждан и ответственности лиц, нарушающих трудовое законодательство.

Организационное регулирование — предполагает создание государственной службы занятости населения, государствен​ного фонда занятости в стране, организационный контроль за их деятельностью.

Государство может ввести минимальный размер оплаты труда, который служит ориентиром для установления уров​ней дохода всех категорий занятых. Государство может при​бегнуть к замораживанию заработной платы и регулированию цен, выдерживая определенные пропорции между ними и, тем самым, косвенно воздействуя на уровень занятости.

Главным методом государственного регулирования рынка труда выступают различные программы уменьшения безработицы. Они могут включать стимулирование роста занятости и увеличение числа рабочих мест в государственном секторе, подготовку и переподготовку рабочих кадров, содействие найму рабочей силы и, наконец, социальное страхование без​работицы, т.е. выплату пособий потерявшим работу не по своей воле. Законодательство большинства стран устанавли​вает основные условия получения такого пособия и продол​жительность его выплаты. Например, в США максимальный срок выплаты пособия составляет 26 недель, а его месячный размер составляет около 700 долларов.

Основную часть работы по регулированию рынка труда ве​дут специальные государственные организации - биржи труда. Во многих странах успешно действуют и многочисленные частные посреднические фирмы. Биржи труда выполняют многообразные функции, цель которых - помочь людям, по​терявшим работу, как можно быстрее ее найти. Основные на​правления работы биржи труда включают регистрацию безра​ботных в случае, если данные лица отвечают законодательно установленному статусу "безработного"; учет и регистрацию вакантных мест на предприятиях разных форм собственности; трудоустройство желающих получить работу, включая тех, кто не потерял рабочее место, но желает его сменить; изучение спроса на труд и его предложения; предоставление информа​ции всем желающим; организацию профориентации и профес​сиональной переподготовки безработных; выплату пособий.

Кроме того, биржи труда ведут и постоянно пополняют электронные банки рабочих мест, организуют ярмарки вакан​сий, производят доплаты работникам, не уволенным с пред​приятия, но работающим неполный рабочий день, и т.д.

Оценивая безработицу как социально-экономическое явле​ние, нельзя однозначно утверждать: хорошо это или плохо. С точки зрения человека, оставшегося без работы, это может ока​заться трагедией. Однако с точки зрения экономической дина​мики данное явление - объективная необходимость. Другое дело, что государство должно "амортизировать" ее негативные последствия, а работники должны быть готовы к профессио​нальной и трудовой мобильности ради получения работы.
52. Сущность и типы экономического роста
Экономический рост ~ это увеличение совокупного объема производства товаров и услуг в экономике на протяжении достаточно длительных периодов времени.

Под совокупным объемом производства или выпуска (до​хода) обычно подразумеваются годовые объемы ВНП или ВВП.

Основными показателями экономического роста являются: 1) увеличение объема ВНП, 2) рост ВНП на душу населения, 3) рост промышленного производства.

Основная цель экономического роста - поднять жизненный уровень населения. Поэтому важно не просто анализировать изменение реального ВВП, но учитывать одновременно и рост самого населения.

Экономический рост измеряется в натурально-веществен​ной (ассортимент товаров и услуг) и в стоимостной (денежная оценка товаров и услуг) формах.

Стоимостные показатели экономического роста сильно ис​кажаются инфляцией. Поэтому показателем реального эконо​мического роста является динамика физического объема ВНП, измеряемого в процентах (например, если реальный ВНП в прошлом году составил 100 денежных единиц, а в те​кущем - 120, то рост составил 20%).

Важнейшие факторы экономического роста: 1)рост вло​жений капитала в экономику (рост инвестиций). Прирост ка​питаловложений увеличивает масштабы производства и об​щий объем ВНП; 2) распределение национального дохода: чем больше национального дохода направляется в фонд нако​пления, тем больше возможностей для расширения производ​ства; 3) число занятых в производстве работников: увеличе​ние занятости при прочих равных условиях увеличивает объ​ем производства.

Различают два типа экономического роста – экстенсивный и интенсивный.

Экстенсивный рост достигается за счет привлечения до​полнительных ресурсов: использования дополнительных земельных площадей, увеличения числа рабочих, оснащения производства большим количеством машин, оборудования.

Но ресурсы общества, в том числе и трудовые, - не безгра​ничны. Поэтому предпочтительнее интенсивный тип эконо​мического роста, при котором увеличение производимых благ достигается за счет роста производительности труда на совершенствующейся технической базе и более эффективного использования всех факторов производства.

В этом случае перед обществом открывается возможность наряду с увеличением количества и качества производимых благ одновременно решать многообразные задачи - обеспечи​вать рост благосостояния членов общества, создавать матери​альную основу будущего развития производства, больше средств вкладывать в развитие науки и культуры, охрану ок​ружающей среды, поддерживать на должном уровне обороно​способность страны. В этом состоят преимущества интенсив​ного типа экономического роста.

В развитии современного производства факторы экстен​сивного и интенсивного роста сочетаются. Например, может происходить одновременно и прирост количества действую​щей рабочей силы, и повышение ее качества или расширение поля производства, и совершенствование технической базы производственного процесса. В зависимости от того, какой способ увеличения производства благ преобладает, говорят о "преимущественно экстенсивном" или "преимущественно ин​тенсивном" типе экономического роста. По подсчетам отече​ственных экономистов, в 70-80-х годах прирост национально​го дохода в СССР лишь на 20-30% обеспечивался за счет ин​тенсивных факторов. Следовательно, экономический рост страны продолжал оставаться преимущественно экстенсив​ным. Показатель вклада интенсивных факторов роста для раз​витых стран в этот период был более 50%.
54. Мировой рынок

Мировая торговля известна давно: еще в древности воз​никли и развивались экономические и политические связи. Но мировой рынок, включающий торговлю большинства стран мира, возник лишь на мануфактурной стадии развития обще​ственного производства (XVI век). Он активно формировался под воздействием движения торгового капитала, экономиче​ски и политически утвердившегося в большинстве европей​ских стран.

Специфика более поздних ступеней развития мирового рынка связана с промышленной революцией ХУШ-Х1Х вв., придавшей большую зависимость крупной промышленности от международного обмена. Завершающий этап формирова​ния мирового рынка, который относится приблизительно к концу XIX - началу XX века, означал нарастание объема ме​ждународной торговли, изменение в структуре товарных по​токов, приведшие к взаимному переплетению национальных экономик.

Мировой рынок отличают от национальных следующие черты. Так, объект международного обмена - это не вся продукция отдельных стран, а, как правило, лишь ее часть. Эта часть наиболее конкурентоспособна, имеет низкие из​держки производства и высокие потребительские свойства. Для производства экспортной продукции применяются пере​довые технологические процессы, используются особые при​родные или географические условия.

На мировом рынке ведется и более ожесточенная конку​рентная борьба, чем на внутреннем, поскольку здесь уже дей​ствует антимонопольное законодательство, позволяющее эф​фективно работать на национальном рынке развитых стран не только крупным, но и небольшим фирмам.

Новый этап формирования мирового рынка связан с науч​но-технической революцией, развернувшейся в середине 50-х годов XX столетия и обусловившей новые тенденции во взаимодействии стран:

-характерной чертой мирового рынка на современном этапе является опережающий рост мировой торговли по от​ношению к развитию мирового производства;

-растет объем торговли продукцией отраслей научно-технического прогресса;

-активную роль в мировом хозяйстве играют рынки капи​талов и труда. Объемы сделок, осуществляемых на рынке ка​питалов, превосходят объемы торговых сделок;

-снижается роль рынка земли по сравнению с объемами сделок на рынке готовых изделий и капиталов, поскольку ис​пользуются более экономичные и дешевые товары - замени​тели.

Мировой рынок на основе острой конкурентной борьбы определяет, в конечном счете, структуру и объем производст​ва экспорта, степень развития международного разделения труда; то есть экономические отношения во всемирном сооб​ществе складываются во многом именно под воздействием рынка.

55. Международное разделение труда
В основе объединения национальных хозяйств в единое всемирное хозяйство лежит международное разделение тру​да (МРТ), представляющее собой специализацию отдельных стран на производстве определенных видов продукции, кото​рой страны обмениваются между собой.

До машинной стадии международное разделение труда ба​зировалось на своей естественной основе - различиях при​родно-климатических условий страны, географическом поло​жении, ресурсах и энергии. Поэтому и экономические отно​шения стран в основном были сконцентрированы на обмене продуктами, которые не производились в данной или других странах.

В эпоху промышленного переворота возросла взаимосвязь национальных хозяйств, втягивание их в мировой рынок. Особенностью МРТ в конце XIX в. - первой половине XX в. стало закрепление целой группы стран (колониальных и зависимых) в качестве поставщиков одного или нескольких, глав​ным образом сырьевых и энергетических товаров (монокуль​турная специализация).

С утверждением крупной машинной индустрии углубляет​ся дифференциация производства, развивается специализация и кооперация, выходящая за национальные границы. Связь с естественной основой проявляется в зависимости промыш​ленного производства передовых стран от поставок ископае​мого или сельскохозяйственного сырья из тех регионов мира, где для этого есть достаточные условия. Кроме того, в инду​стриально развитых странах растет спрос на сельскохозяйст​венную продукцию извне, так как значительная часть населе​ния собственной страны отвлекается для промышленного производства, сосредоточенного в городах. Таким образом, устанавливается устойчивый товарный обмен между страна​ми, производящими промышленную продукцию, и государст​вами, поставляющими сырьевые ресурсы.

Конкурентная борьба активизирует производителей в по​иске наиболее экономичных технологий, снижающих расход сырья и затраты энергоносителей. Предпринимаются много​образные действия по ограничению затрат на оплату труда работников, в том числе и за счет привлечения дешевой рабо​чей силы из-за рубежа. Усиливается миграция рабочей силы, налаживается производство более дешевых искусственных за​менителей сырья.

Центр мирохозяйственных связей перемещается из сферы обращения в сферу производства, закладывается объективная основа для движения капиталов.

Данные тенденции не могли не отразиться и на мировом товарообороте. Так, объем промышленных изделий в струк​туре поставок начинает преобладать над сырьевыми товара​ми, включая продовольствие и топливо.

Индустриализация сельского хозяйства развитых стран усилила их самообеспеченность продуктами питания. Постав​ки сельскохозяйственной продукции из стран, традиционно специализировавшихся на производстве данного вида благ, стали сокращаться. Одновременно ограничивалось потребление натуральных сырьевых товаров, импортируемых из эко​номически слаборазвитых стран. Возросшие капиталовложе​ния требовали увеличения импорта оборудования, что и обу​словило потребность в инвестициях. Возросла торговля това​рами длительного пользования и новыми видами промыш​ленной продукции, связанной с достижениями научно-техни​ческой революции. Увеличению удельного веса готовых из​делий в международной торговле способствовал опережаю​щий рост цен на сырье и продовольствие по сравнению с це​нами промышленных товаров. Произошло расширение тор​говли между развитыми странами продукцией отраслей тяже​лой промышленности.

Таким образом, обмен, осуществляемый на международном уровне, способствовал и сам явился результатом углубления разделения труда между крупными сферами экономики - про​мышленностью и сельским хозяйством, между отраслями этих сфер, усилил предметную, технологическую и подеталь​ную специализацию.

Современный этап развития мирохозяйственных связей ха​рактеризуется нарастанием зависимости, обусловленной пе​реводом производства в развитых экономических системах на новую технологическую базу, с преобладанием информаци​онных технологий. Новое качественное состояние производи​тельных сил стимулировало интернационализацию воспроиз​водственных процессов, которая проявилась в двух основных формах: интеграции (сближение, взаимоприспособление на​циональных хозяйств) и транснационализации (создание межнациональных производственных комплексов).
56. Международная торговля как реализация сравнительных преимуществ
Чтобы показать необходимость и целесообразность внеш​ней торговли, остановимся на следующих моментах.

В настоящее время обращают на себя внимание два важ​нейших обстоятельства развития мировой торговли. Во-первых, ограниченность ресурсов и неравномерность их распределения между странами, что способствует специализации стран в системе международного разделения труда, во-вторых, эф​фективное производство различных благ требует различных технологий и комбинаций ресурсов, что также отличает госу​дарства друг от друга. Следствием указанных процессов ста​новятся абсолютные и относительные преимущества, кото​рыми обладают национальные экономики.

В чем же суть данных понятий?

Страны торгуют друг с другом в надежде получить выгоду от сделок. И они получают ее, поскольку торговля позволяет государствам обменивать товары, которых у них избыток, на то, что им необходимо. Некоторые территории могут, в силу природно-климатических условий, производить то, что другим недоступно. Одни страны, например, Заир и Южная Африка, имеют огромные запасы полезных ископаемых. Другие, - на​пример, Гондурас и Гватемала, благодаря климату имеют возможность выращивать тропические фрукты. Третьи, - на​пример, Япония и Америка, располагают гигантскими техни​ческими ресурсами и квалифицированной рабочей силой. Приведенные данные наглядно показывают, что в каждом из перечисленных случаев соответствующие условия обеспечи​вают стране абсолютные преимущества при производстве отдельных товаров и услуг. Специализируясь на производст​ве, в котором они имеют абсолютные преимущества, и обме​ниваясь избыточной продукцией друг с другом, страны полу​чают больше, чем имели бы, если бы пытались сами произво​дить все необходимое.

Большинство государств, однако, не имеет абсолютных преимуществ, но, тем не менее, участвует в международной торговле. Почему? Объяснение этому дал выдающийся анг​лийский экономист Давид Рикардо. Он показал, что даже в случае, когда страна ни в чем не располагает абсолютным преимуществом, торговля остается выгодной для обеих сто​рон. Рикардо открыл закон сравнительного преимущества -каждой стране выгоднее производить и вывозить товары, при изготовлении которых производительность труда на ее пред​приятиях превосходит производительность труда на аналогичных предприятиях других стран. Более того, разница меж​ду сравнительными издержками производства благ в одной стране должна быть больше, чем в другой.

Рикардо доказал, что у любой страны всегда найдется та​кой товар, производство которого будет более выгодно при существующем соотношении издержек, чем производство ос​тальных. Именно этот товар она и должна реализовывать на мировом рынке в обмен на другие.

Сравнительные преимущества, или более низкие относи​тельные издержки производства, определяют структуру то​варных обменов между государствами и по сей день.

Таким образом, можно сделать вывод, что рациональное ведение хозяйства - использование определенного количества ограниченных ресурсов для получения желаемого результата -
требует, чтобы любой товар производился той страной, у которой ниже издержки, т.е. страной, которая располагает сравнительными преимуществами.

57. Свободная торговля и протекционизм
Для понимания этой проблемы следует составить четкое представление об инструментах регулирования внешней тор​говли и последствиях такого регулирования.

В международной торгово-экономической политике долгие годы сохраняются две взаимосвязанные тенденции. Первая - стремление к уничтожению торговых барьеров, вторая - уси​ление защиты национальной экономики, ограничение про​никновения товаров и капиталов извне, т.е. проведение поли​тики протекционизма.

Свободная торговля - это политика государства, бази​рующаяся на принципе сравнительных издержек, направлен​ная на создание благоприятного торгово-экономического климата с целью эффективного размещения ресурсов и роста благосостояния населения страны.

Протекционизм - политика создания отечественным пред​принимателям льготных условий деятельности по сравнению с иностранными. Защита национальной экономики от чрезмерного натиска импортных товаров осуществляется, прежде всего, с помощью таможенных пошлин (тарифов).

Таможенная пошлина (тариф) - плата в пользу государст​ва, которая взимается при пересечении границы с владельца товара иностранного производства, ввозимого в страну для продажи.

Понятно, что владелец импортируемого товара после упла​ты пошлины вынужден будет повысить цены, чтобы избежать убытков и получить прибыль. В результате пострадают в пер​вую очередь потребители импортных товаров, поскольку они должны, после введения пошлин, либо потратить большую сумму денег на приобретение этих товаров, либо покупать их в меньших количествах. Таможенный тариф, ограничивая им​порт, приводит к ухудшению возможностей потребителей. Тариф всегда выгоден производителям товаров, конкурирую​щим с иностранными.

Влияние тарифа снижает уровень благосостояния потреби​телей, но зато приносит государству доход, размер которого равен произведению ставки тарифа на объем облагаемого им импорта. Сумма, полученная государством от взимания по​шлин, может впоследствии служить различным целям: пре​вратиться в дополнительные расходы на социальные про​граммы, способствовать снижению подоходных налогов и т.д.

Для защиты внутреннего рынка современные государства используют также способы нетарифного ограничения внеш​ней торговли. Существует более 50-ти различных способов нетарифного ограничения, к числу которых относятся: госу​дарственная монополия на внешнюю торговлю, валютный контроль за вывозом товаров, административно-бюрократи​ческие проволочки, введение системы лицензирования и т.д. Одни из них имеют целью общее ограничение импорта, дру​гие направлены на торговую дискриминацию определенных стран путем поощрения импорта из прочих государств, третьи ограничивают или субсидируют экспорт.

Из всех видов нетарифных барьеров наибольшее распро​странение получили импортные квоты - количественное ог​раничение объема иностранной продукции, разрешенной к ежегодному ввозу в страну. Государство выдает ограниченное количество лицензий, разрешающих ввоз, и запрещает не ли​цензированный импорт.

Ограничение внешней торговли может касаться не только импорта, но и экспорта. В отношении экспорта чаще исполь​зуется политика субсидирования. Выражается она в том, что государство может предоставлять экспортерам низкопроцент​ные займы или налоговые льготы, что позволяет фирмам про​давать свою продукцию за рубежом по более низкой цене, чем они могли продавать ее на отечественном рынке. Продажа одного и того же товара на зарубежном рынке по более низ​ким ценам, чем на другом (обычно отечественном), или де​шевле стоимости их производства, называется демпингом.
Тарифные и нетарифные ограничения международной тор​говли имеют одно общее свойство: они ведут к излишним расходам или убыткам для обществ в целом.

58. Мировая валютная система и этапы ее развития
На базе национальных валютных систем функционирует мировая валютная система (МВС) - форма организации и регулирования валютных отношений, закрепленная нацио​нальным законодательством или межгосударственными со​глашениями.

В МВС входят обязательные элементы:

- международные платежные средства;

- механизм установления и поддержания валютных курсов;

- порядок балансирования международных платежей;

- условия конвертируемости (обратимости) валют;

- режим работы валютных и золотых рынков;

- права и обязанности межгосударственных институтов, регулирующих валютные отношения.

Конечно, в таком развитом, сложном виде МВС возникла не сразу. Она прошла долгую эволюцию, которая началась вслед за промышленной революцией и формированием миро​вой системы хозяйства. Условно эту эволюцию можно разде​лить на три этапа.

Первый этап - это период возникновения системы золото​го стандарта (XIX - начало XX в.), когда центральную роль в международной валютно-кредитной системе играло золото.

К числу явных преимуществ принято относить отсутствие при золотом стандарте резких колебаний валютных курсов и низкую инфляцию. Это объясняется тем, что система золото​го стандарта требует от каждой страны-участницы обме​нивать свою национальную валюту на золото (и обратно) по фиксированному курсу. Именно фиксированное золотое со​держание валютной единицы делает невозможным резкие ко​лебания обменного курса и крупные спекуляции на продаже и покупке инвалюты.

Начало второго этапа развития международной торговли датируется 1944 годом, когда основные участники междуна​родной торговли провели конференцию в г. Бреттон-Вуде (США). На этой конференции и было определено устройство послево​енной валютно-кредитной системы (получившей название "бреттон-вудской"). Для внедрения и руководства новой сис​темой был создан Международный валютный фонд (МВФ).

Бреттон-вудская система была очень похожа на систему золотого стандарта, что придало ей своего рода переходный характер. Дело в том, что в ее основе лежал принцип двойст​венного обеспечения бумажных денег - и золото, и доллар. Страны, подписавшие соглашение, зафиксировали курсы сво​их национальных валют в долларах. Со своей стороны, доллар получил твердое золотое содержание (35 долларов за тройную унцию золота, которая равнялась 31,1 г).

Таким образом, доллар признавался основной "резервной" и "расчетной" валютной единицей, поскольку свободно обра​щался в золото. Легко понять, что эта система обеспечивала доллару монопольную позицию в МВС.

59. Сущность и формы современной экономической интеграции
Интеграция представляет форму межгосударственного ре​гулирования международных экономических отношений. Цель интеграции - сближение национальных экономик и обеспечение совместного решения экономических проблем. Интеграция обеспечивается концентрацией и переплетением капиталов.

Интеграционные процессы носят региональный характер, приобретают форму объединений, направленных на достиже​ние общих экономических целей. Формами региональной эко​номической интеграции являются: 1) зона свободной торгов​ли; 2) общий рынок; 3) экономический и валютный союз.

Первоначально интеграционные объединения создавались для отмены таможенных барьеров во взаимной торговле меж​ду странами-участницами, т.е. возникали так называемые сво​бодные зоны. Более сложные формы были направлены на ор​ганизацию таможенных союзов, которые предполагают сво​бодное перемещение товаров и услуг внутри группировки и использование таможенного тарифа (налога на ввоз товаров) по отношению к третьим странам. Создание общего рынка связано с ликвидацией барьеров между странами не только в торговле, но и при перемещении рабочей силы и капитала. Высшей формой проявления интеграционного объединения является экономический союз, который предполагает прове​дение государствами-участниками системы мер межгосудар​ственного регулирования социально-экономических процес​сов, протекающих в регионе.

Наибольшей зрелости межгосударственная интеграция дос​тигла в Европейском экономическом сообществе (ЕЭС), соз​данном в 1957 году. В настоящее время в данном интеграцион​ном обществе решены проблемы свободного передвижения товаров, услуг и рабочей силы, создана единая коллективная валюта - ЭКЮ. Входящие в ЕЭС государства функционируют в настоящее время как единый экономический союз.

Организационное воплощение межгосударственные связи получили в деятельности транснациональных корпораций (ТНК). Транснационализация - это межгосударственная инте​грация, реализуемая на уровне частных фирм. Транснацио​нальные структуры объединяют национальные экономики не по географическому признаку (общность границ), а на основе глубоких воспроизводственных связей. Различают ТНК кото​рые являются национальными трестами и концернами, имеющими значительные зарубежные активы (вложения), и собственно межфирменные союзы, возникшие на основе объ​единения, слияния частных капиталов.

Развитие торговли между странами, формирование миро​вого рынка на основе углубления международного разделения труда, интенсификация мирохозяйственных связей, обуслов​ленная интеграцией экономик и образование ТНК, способст​вовали укреплению мирового хозяйства, повышению зависи​мости роста национального производства от стабильности мировой экономики.
60. Платежный баланс и его структура

Состояние торгового и платежного баланса страны оказыва​ет большое влияние на валютный курс и валютную политику.

Платежный баланс - это документ, отражающий все опе​рации с денежными средствами, которые обслуживают внеш​неэкономические связи страны.

С точки зрения движения денежных средств все междуна​родные операции делятся на две категории: кредитовые и де​бетовые.

Кредитовые операции приводят к притоку денег в страну.
Предположим, Россия продает на мировом рынке нефть. При этом финансовые потоки направлены из других стран в Россию. Приток средств в Россию будет происходить и в слу​чае приезда в страну иностранных туристов, покупающих су​вениры, оплачивающих гостиничные, экскурсионные, транс​портные услуги.

Дебетовые операции, напротив, отражают отток денег из страны.
Деньги утекают из страны при покупках за рубежом това​ров и услуг, при переводе денежных средств живущим в иных странах родственникам, при выплате дивидендов иностран​ным держателям акций, при вложении денег в экономику за​рубежных стран.

Совокупность дебетовых и кредитовых международных операций учитывается каждой страной в специальной системе счетов, называемой платежный баланс. Платежный баланс -это сводный балансовый счет, показывающий итог текущих операций с внешним миром и сальдо движения капиталов и валютных средств страны как разность между суммарными платежами за рубеж и полученными выплатами из-за рубежа.

Платежный баланс составляется ежегодно и показывает итог всех экономических операций между страной и осталь​ным миром. Платежный баланс отражает операции, осущест​вляемые не только от лица государства, но и все международ​ные сделки и платежи своих резидентов, включая потребите​лей и предпринимателей. Другими словами, платежный баланс страны показывает все доходы, получаемые от ино​странных государств, и все платежи, осуществляемые данной страной.

Платежный баланс состоит из 3-х крупных разделов:

- счет (или баланс) текущих операций;

- счет (или баланс) операций с капиталом;

- расчеты по официальным международным резервам.

В балансе текущих операций отражается процесс обмена товарами и услугами, а также односторонние разовые плате​жи. Часть платежного баланса, которая отражает экспорт и импорт, называется торговым балансом страны (следова​тельно, платежный баланс шире торгового). Если экспорт превышает импорт, то торговый баланс считается положи​тельным (или активным), а если импорт превышает экспорт, то отрицательным (или пассивным).

Баланс движения капиталов отражает куплю и продажу за​рубежных активов, предоставление и  получение долгосроч​ных и краткосрочных займов и ссуд- Средства, предоставлен​ные другим государствам или иностранным предприятиям, рассматриваются как отток капитала, а займы, полученные у других государств, рассматриваются как приток капитала.

В третьем разделе выделяются операции, не связанные с коммерческой деятельностью. Они служат средством уравно​вешивания сальдо платежного баланса, например, уменьше​ния его дефицита. С этой целью используется продажа золота, привлечение новых кредитов, отсрочка платежей по креди​там, полученным ранее, и процентам за пользование ими. Все эти операции имеют особое назначение - улучшить состояние платежного баланса и поэтому выделяются в особый раздел.
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